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Giorgio Ventura, Managing Director di Futurea 

1) Giorgio, qual è stato il tuo percorso professionale?

Il mio percorso formativo e professionale è stato un viaggio appassionante attraverso il mondo 
dell'economia e delle finanze, iniziato nel 1997, con la laurea in economia e commercio presso 
l'Università La Sapienza di Roma, un fondamento solido che ha gettato le basi per la mia 
carriera. La mia avventura professionale inizia a Londra, dove ho fatto il mio ingresso nel settore 
dell'investment banking, prima in Caboto Securities (che poi sarebbe diventata Banca IMI 
Londra) e poi presso Lehman Brothers, contribuendo fino al 2008. Durante questo periodo, ho 
anche dedicato tempo a perfezionare le mie competenze con un Master in Science presso la City 
University in Mathematical Trading and Finance, un percorso che ha arricchito la mia 
comprensione del settore finanziario.

Il 2009 ha segnato una svolta nella mia carriera ed è stato l’anno del passaggio al mondo 
dell'Investment Management. Inizialmente, ho lavorato con Eurizon Capital e successivamente in 
Carmignac Gestion, assumendo il ruolo di Head of Sales in entrambe le società. 

Negli ultimi 10 anni, prima del mio ingresso in Futurea, ho dedicato la mia attenzione alla digital 
transformation del settore finanziario. Ho conseguito un post graduate diploma in Digital Business 
presso il MIT, in un periodo in cui l'intero settore ha iniziato a riconoscere e a prendere 
consapevolezza dell'importanza cruciale della conoscenza e del comportamento del cliente, del 
singolo risparmiatore/investitore. Questo percorso ha contribuito in modo significativo al mio 
approccio innovativo e orientato al futuro, che ho trovato poi nella vision di Futurea.


2) Di cosa ti stai occupando attualmente?


Attualmente, in qualità di Managing Director di Futurea, il mio focus principale è sull'Open 
Innovation. In Futurea lavoriamo con medie e grandi aziende e, da un anno a questa parte, 
stiamo cercando di cambiare il mercato della consulenza strategica tradizionale attraverso un 
approccio unico: operiamo come una "fabbrica di startup" offrendo un servizio denominato 
SuaaS (Startups as a Service). Questa iniziativa riflette il nostro impegno nel portare avanti 
l'innovazione, anticipando le esigenze del mercato e offrendo soluzioni consulenziali 
all'avanguardia che permettano di co-creare e co-innovare insieme alle aziende.

Data la nostra conoscenza profonda delle esigenze di una PMI, sappiamo come trattare i diversi 
casi e offrire soluzioni che siano ritagliate perfettamente sui bisogni degli imprenditori. Difatti, 
quello che facciamo è:


- Offrire un'alternativa alla crescita per acquisizione                                                                        
Invece di acquisire società terze, forniamo la possibilità di crearle insieme, introducendo 
un'iniezione di innovazione e contaminazione. Questo approccio consente di portare 
competenze fresche e diversificate nell’azienda con cui collaboriamo senza dover ricorrere 
all'acquisizione di un'intera nuova società.

- Contaminazione                                                                                                                                                                                                                                                                 
Attraverso il nostro modello "fabbrica di startup", promuoviamo la contaminazione di idee e di 
competenze. Questo significa favorire la collaborazione e lo scambio di conoscenze tra diverse 
entità, contribuendo a generare soluzioni più creative e adattabili.
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- Acquisire competenze esterne senza dover comprare una nuova società                               
Il nostro approccio si basa sulla flessibilità e sull'agilità nel trasmettere e mettere a disposizione 
le competenze necessarie, per fare in modo che le aziende clienti non debbano 
necessariamente ricorrere all'acquisizione di un'intera società per acquisire quelle competenze. 
Questo gli offrirà il vantaggio di rimanere agili e di adattarsi rapidamente alle mutevoli esigenze 
del mercato, senza caricarle di una sovrastruttura.


3) Come vedi il futuro del tuo settore?

Guardo al futuro del nostro settore con grande ottimismo ed entusiasmo, perché vedo davanti 
un'evoluzione straordinaria guidata dall'innovazione e dalla trasformazione digitale. L'Open 
Innovation svolgerà un ruolo sempre più centrale nella crescita e nel successo delle aziende e 
rappresenterà una leva strategica fondamentale per rimanere competitivi in un mondo in continua 
digitalizzazione. La capacità di collaborare, condividere conoscenze e adottare nuove tecnologie è 
e sarà cruciale per adattarsi alle sfide emergenti e tutto ciò segnerà uno spartiacque tra le aziende 
che cresceranno e quelle che soccomberanno.


Sappiamo bene che viviamo in un'era in cui le tecnologie emergenti si diffondono rapidamente e 
trasformano il panorama aziendale in modi inaspettati. Per rimanere al passo, è necessario 
adottare un approccio agile e mantenere una mentalità aperta all'innovazione e, in questo 
contesto, vediamo il nostro punto di forza nell'essere in sintonia con il nostro cliente tipo, le PMI. 
Creare startup che riflettano le esigenze di queste realtà ci consente di muoverci con velocità ed 
efficienza nel mercato.


L'utilizzo avanzato di tecnologie emergenti come l'intelligenza artificiale e l'analisi dei dati 
rivoluzionerà la gestione delle operazioni aziendali, degli investimenti e dei servizi finanziari. 
Queste tecnologie consentono l'automazione di molte operazioni aziendali, migliorando l'efficienza 
e riducendo il margine di errore. Le attività di routine possono essere svolte in modo più rapido ed 
accurato, liberando tempo e risorse umane per attività più strategiche e complesse e portando a 
maggiore efficienza operativa.

Noto anche una crescente attenzione alle esigenze e ai comportamenti del cliente. L'era digitale 
ha reso i clienti più informati ed esigenti e il successo nel settore finanziario dipenderà sempre più 
dalla capacità di comprendere e soddisfare le loro aspettative individuali. Con la possibilità di 
personalizzazione dei servizi è possibile migliorare l'esperienza del cliente e la soddisfazione 
complessiva.

Inoltre, guardando al futuro del venture capital, si delineano prospettive altamente promettenti.

L’iniziativa di "fabbrica di startup" che portiamo avanti con Futurea abbraccia perfettamente le 
tendenze in atto nel panorama dell'innovazione e con Futurea Capital, il nostro veicolo 
d’investimento, andiamo a sostenere per il lungo periodo startup ad alto potenziale che sviluppano 
soluzioni innovative.

                                                 


      
https://www.futurea.it/
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