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IMPRENDITORE E CONSULENTE AZIENDALE SENIOR  
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+ Business per voi

La mia esperienza consiste nell'ottimizzare le aree funzionali critiche,
incrementare  costantemente i ricavi ed i margini operativi dimostrando un
impatto tangibile sulla crescita e sull'efficienza aziendale.

COSA POSSO FARE?

+ Valore per i miei clienti

Mi concentro sulla creazione di un valore duraturo per le Organizzazioni con cui
collaboro. Ciò si ottiene attraverso una attenzione reciproca alla visione
imprenditoriale e al successo. Questo mio approccio garantisce una crescita e un
progresso sostenibili per le aziende con cui collaboro.

I MIEI OBIETTIVI?

Sono un consulente e un imprenditore con oltre 40 anni di esperienza nei settori
Tecnologia, Media, e Telecomunicazioni (TMT), oltre a quello della tecnologia
finanziaria (Fintech).  La mia vasta esperienza sul campo mi ha fornito una
profonda comprensione e una comprovata esperienza nel guidare l'innovazione e
la crescita nelle imprese tecnologiche.

+ 40 anni di esperienzaCHI SONO?
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BROADCASTING
1977 - 1995

Cronologia CV

La mia carriera è iniziata in gioventù come tecnico
televisivo. Gradualmente ho raggiunto la posizione
di produttore, dove ho gestito trasmissioni
complesse.     Ho collaborato con  importanti TV
regionale, Mediaset, RAI e diverse emittenti
internazionali. Questo percorso professionale
dimostra la mia crescente competenza e il mio
crescente impatto nell'industria radiotelevisiva.

ANTENNA3 - da Cameraman a Manager.
POLIVIDEO - Produttore e organizzatore
ITALIANA PRODUZIONI- Partner e COO
G.B.R. TV - CEO

MEDIA COMPANIES

Gestione di progetti complessi.
Accompagnamento delle società media nella
evoluzione dall'analogico al digitale.
Gestione degli artisti.

 COMPETENZE

IR GROUP USA - Proprietario e CEO
EBD - Responsabile dello sviluppo aziendale
GBTIMES - Direttore operativo globale

FINTECH

Ho guidato il lancio di due startup fintech
incentrate sulla fornitura di metodi di pagamento
prepagati legati ai marchi sportivi. In qualità di
COO, ho supervisionato le operazioni durante la
cruciale fase iniziale dell'azienda. Inoltre, ho
portato a termine efficacemente un'IPO,
dimostrando la mia esperienza di finanza
aziendale e di gestione operativa.

Hacking della crescita di un'attività complessa.
Otto mesi di pianificazione ed esecuzione per
l'IPO.  
Contratti con tre issuer negoziati con uno sconto
del 30%.

REPX - Direttore operativo
NEXT WALLET - Membro del Consiglio di
Amministrazione 
NJOY DIGITAL HOLDING - Amministratore

Copertura del segnale a tutto il Nord Italia. 
Prima gara di rally in diretta al mondo.
Risparmio del 15% senza intaccare la qualità del
prodotto.

 KPI

 AZIENDE

Gestione come socio o C-Level negli Stati Uniti,
nell'area EMEA e in CINA.
Acquisito competenze trasferibili nel campo della
gestione media e internet. 

 COMPETENZE

1996 - 2017 2018 - oggi
Ho svolto un ruolo cruciale nello sviluppo di
aziende di produzione di contenuti, gestendo con
competenza la transizione dai tradizionali modelli
di business di flusso ai moderni modelli on-
demand.  Dal 2010 al 2017, ho ricoperto il ruolo di
COO per la divisione EMEA di una SOA cinese.
Durante questo periodo, ho stabilito connessioni
preziose e costruito relazioni significative.

 AZIENDE

Ristrutturazione di aziende radiofoniche e
televisive in area EMEA
PEspansione media da 4 nazioni a 14 in quattro
anni, grazie ad acquisizioni M&A. 
Sviluppo di un portale di notizie multilingue.

 KPI

 AZIENDE

Bootstrap operazioni in fase startup
Sviluppo delle piattaforme collegate a circuiti di
pagamento.
Assistenza per le IPO a Cipro e a Londra.

 COMPETENZE

 KPI
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Esperienza Globale

Nel corso della mia carriera, ho
acquisito esperienza lavorando in oltre
15 Paesi diversi.  In questi Paesi ho
operato sia  nella creazione e nella
gestione di imprese indipendenti, che
nella rappresentanza di organizzazioni
internazionali. 
Questa esperienza globale mi ha
fornito un punto di vista unico ed una
serie di competenze flessibili,
fondamentali per navigare nelle
diverse dinamiche dei mercati e nelle
complessità culturali.
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Esperienza

Sono arrivato a una fase del mio
percorso professionale in cui vorrei
trasmettere la mia vasta esperienza a
imprenditori e manager più giovani. 

Le mie competenze sono diverse e
possono essere applicate in vari
settori. 

Tuttavia, sono particolarmente
interessato a concentrarmi su settori
specifici, dove la mia esperienza e la
mia rete relazionale possono avere un
impatto più significativo. Posso
migliorare le operazioni commerciali e
fornire un valore tangibile e misurabile
in queste aree.

1

2

3

FINTECH
PAGAMENTI E CIRCUITI DI

CARTE DI CREDITO

 

TMT 
INTERNET, RADIO-TV E

TELECOMUNICAZIONI

INDUSTRIALE
TURANROUND E SVILUPPO

COMMERCIALE

 

Settori di
B

us
in

es
s 

A
dv

is
or

 v
.6



6

Aree di competenza
FINTECH

Recentemente ho sviluppato la
mia esperienza nel campo del
fintech. Sono pronto per
assistere nella creazione di
soluzioni di pagamento branded.  
I miei servizi comprendono la
conduzione di studi di fattibilità
approfonditi, lo sviluppo di piani
aziendali strategici,
l'identificazione di partnership
tecnologiche e finanziarie
adeguate. Presto assistenza nelle
attività di raccolta di capitali. Il
mio obiettivo è quello di sfruttare
la mia esperienza per creare una
solida base per le  iniziative
fintech di successo.

FINANZA
Sono specializzato nel
collaborare con il team del
cliente per riclassificare e
ottimizzare i bilanci ed i
business plan, con l'intento di
attrarre capitali dagli
investitori o dal mercato.
Questo processo comporta la
creazione e la consegna di un
piano strategico efficace e di
un pitch su misura per la sua
attività. Il mio ruolo si estende
alla presentazione di questo
piano a stakeholder qualificati,
assicurando un caso
convincente e persuasivo per
l'investimento. 

TURNAROUND
In questi tempi difficili per gli
affari, fornisco assistenza
specializzata nei turnaround
aziendali. Il mio approccio
prevede una stretta
collaborazione con la struttura
cliente per identificare le
migliori alternative strategiche
e implementare le soluzioni più
efficaci. Rispondendo alle
vostre esigenze e
promuovendo una visione
condivisa del futuro, mi
propongo di consentire alla
sua azienda di riposizionarsi
con successo. 

TMT 
Ho acquisito una vasta
esperienza e costruito una forte
rete di conoscenze nel settore
della tecnologia, dei media e
delle telecomunicazioni (TMT).
La mia esperienza comprende la
pianificazione strategica e di
fattibilità, lo sviluppo di piani
aziendali completi e il supporto
all'acquisizione di capitali,
quando necessario. Grazie a
queste competenze, offro una
guida e delle intuizioni
sostanziali, assicurando che gli
obiettivi strategici siano
raggiunti in modo efficiente e
con lungimiranza.

B
us

in
es

s 
A

dv
is

or
 v

.6



Ho lavorato con:
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pierantonio@idini.net

+39 349 553 0596

CONTATTO
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