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Herr Dr. Kasser, warum kommen Unternehmerinnen oder Unternehmer
zu lhnen?

Die Anlésse sind ganz unterschiedlich. Manchmal geht es darum, Losun-
gen fir konkrete Konflikte zu finden. Doch meist geht es um komplexere
Herausforderungen: die Nachfolge fir die Unternehmensleitung soll
begleitet, neve Fihrungskréfte integriert oder die Effizienz einer Doppel-
spitze gesteigert werden. Manchmal sind es auch ganz personliche An-
lsse, wie ein drohendes Burn out.

Sie bieten analytisches Coaching an, was ist der Unterschied zu klassi-
schen Coaching-Methoden?

Die meisten Coachings verfolgen einen rein betriebswirtschaftlichen
Ansatz. ,Analytisch" bedeutet, sich die Fakten, die Umgebung, den Kon-
text, die Beziehungen und die Zukunfts-Erwartungen des Unternehmers
ganz genau anzuschauen. Passen die Strategien und die Handlungen wirk-
lich zur Persénlichkeit? Authentisch sein, das ist der Schlissel zum Erfolg.

Was bedeutet das genau?
Das Coaching beginntimmer bei der Persénlichkeit des Kunden und fhrt

Uber sein Selbstverstandnis als Geschaftsmann zur Unternehmensstrategie.

Denn nur wenn die Strategie zur Unternehmerpersonlichkeit passt, kann
sie erfolgreich umgesetzt werden.
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