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Diploma

O Diretor do CPET - CNPJ 12.291.918/0001-16 no uso de suas atribuicées, tendo em vista a conclusqQ do.curso.

Técnico de Nivel Médio em Vendas
EIXO TECNOLOGICO: Gestdo e Negécios.

No Segundo semestre do ano de 2018, confere o Titulo de Técnico em Vendas . Nome do AIuno, cedu{a de identidadle
0000000000, érgdo expedidor SSP - RN e CPF n ° 000.000.000-00, natural de Cidade - RN, nacionalidade, Brasileiro (a) filho (a) de Nome do Rai e Nome dqg

nascido (a) 00 de Més de Ano, outorgando-lhe o presente diploma nos termos da Lei Federal 9.394/96, Decretos Federais, Pareceres e Resolu¢ges do CNF
para que goze de todos os direitos e prerrogativas legais.

Parnamirim (RN), 00 de Més de 0000.

Nome do Aluno

Ricardo Luiz Marcatto
Diplomado

Diretor




Componente Curricular C.H. Perfil Profissional de Conclusao Registro do Diploma
Introducdo a Administracdo 40 | Proporcionar uma formagao técnica | REGISTRO ESCOLAR SISTEC
Emoreendedorismo 40 de nivel médio em Vendas, na
P forma de oferta subsequente, tendo
Introdugédo ao Empreendedorismo 40 como fundamentos e pressupostos | Ne°.
0s conhecimentos técnico-
Teorias Aplicadas na Administracéo 40 cientificos, éticos, politicos e
Matematica Financeira 40 | educacionais.
Introdugédo a Matematica Financeira 40 Tornar o discente apto a executar DATA 1
Gestao da Qualidade Total 40 | atividades laborais na
20 comercializagdo de produtos e
Modelos de Gestao servigos, seja como assalariado ou
0 . S0. Sist Métod 40 de forma autbnoma, contribuindo
rganizacao, Sistemas e Métodos também para a formagdo do
Processos Gerenciais 40 mesmo como um sujeito ético,
o . 40 autébnomo, critico, empreendedor,
Administragao de Vendas reflexivo e comprometido com a —
Direito do Consumidor 40 | sustentabilidade. Sujeito este que Secretario (a)
. 40 | analise e compreenda a realidade
Comportamento do Consumidor regional onde estd inserido.
Gestao de Relacionamento com o Cliente 40 Atugnte na modificagdo  da
40 sociedade, tendo o trabalho como
Andlise e Planejamento Mercadoldgico principio educativo.
Gestao do Composto Promocional 40 . . L
40 Utilizar estratégias educacionais
Negociagdo e Vendas favoraveis a compreensdo de
Administracado de Marketing | 40 S|gn_|f|cados eaimn te_grag:ao ent’r ©a
20 teoria e a vivéncia da pratica
Administracdo de Vendas profissional, envolvendo as
. L . .. 40 multiplas dimensdes do eixo
Analise de Cenarios e Planejamento Mercadoldgico tecnolégico do curso e das ciéncias
Gestéo de Vendas e Negociagéo 40 e tecnologias a ele vinculadas, por
_ 40 meio da contextualizacdo da Diretor (a)
Custos e Formagéo de Pregos 20 pratica profissional com a ciéncia, a
Anélise de Risco e de Crédito fleibilidade e @ | Observagées:
. . 40 interdisciplinaridade.
Pesquisa de Marketing
Administracdo de Marketing |l 40
Trabalho de Conclusédo de Curso 65 5
1065 ORGAO FISCALIZADOR

CARGA HORARIA TOTAL DO CURSO




