Desarrollo de
Proveedores Financieros

La guia completa para establecer relaciones financieras
estratégicas que impulsen el crecimiento de tu PYME

LA M SLITT,




cQueé es el Desarrollo de Proveedores

Financieros?

El desarrollo de proveedores financieros es una
funcion critica que va mas alla de conseguir un
simple préstamo. Se trata de construir relaciones
estratégicas de confianza y largo plazo con entidades
financieras.

Este proceso asegura el acceso continuo al capital
necesario para el crecimiento y la sostenibilidad
empresarial, creando un ecosistema financiero sélido
para tu empresa.
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Growth. Connected.
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Evaluacion

El primer paso hacia el éxito financiero




Investigacion de Mercado Financiero

Mapeo del Ecosistema

Identifica bancos, fondos de
inversion, fintechs e
inversionistas activos en tu
industria y tamarfio
empresarial.

Andlisis Comparativo

Investiga tasas de interés,
plazos, condiciones y requisitos
especificos de cada proveedor
potencial.

Evaluacion de
Reputacion

Analiza la trayectoria,
estabilidad y experiencia de
cada entidad en tu sector
empresarial.



Analisis de Encaje Financiero

o Define tu Objetivo

Y

S Identifica si buscas capital de trabajo, expansion, innovacién o proyectos de alto riesgo.
Evalda la Compatibilidad

S Un fondo de capital de riesgo es mas adecuado para proyectos innovadores que un banco
tradicional.
Alinea Expectativas

1SN

Aseglrate de que tanto tu empresa como el proveedor compartan visiones similares de crecimiento.



Preparacion de Documentacion Estratégica

01

Plan de Negocios Sélido

Documento que demuestre viabilidad, mercado objetivo y
estrategia de crecimiento.

02

Proyecciones Financieras

Analisis detallado de flujos de caja, rentabilidad proyectaday
escenarios de riesgo.

03

Estados Financieros

Historial financiero auditado que respalde la estabilidad y
crecimiento de la empresa.

04

Pitch Deck Profesional

Presentacion visual que comunique valor, potencial y
oportunidad de inversion.



Gestion de
Relaciones

Construyendo confianza y partnerships duraderos




Pilares de la Relacion Financiera

Comunicacion Proactiva

Mantén comunicacion regular
y transparente, compartiendo
logros, desafios y
actualizaciones del desempefio
empresarial.

Negociacion Estratégica

Negocia términos justos: tasas,
plazos, garantias y, en capital
propio, participacion y
derechos de voto.

Cumplimiento Riguroso

Asegura pagos puntuales,
reportes periddicos y
cumplimiento de todas las
cldusulas contractuales.



Tipos de Proveedores y sus Relaciones

Bancos Comerciales

Relacion formal y
transaccional basada en
historial crediticio y
cumplimiento de
términos de deuda.

Fondos de Capital de
Riesgo

Relacion colaborativa
estrecha con
participacién en el
consejo, aportando
experiencia y conexiones
estratégicas.

ARANITEE SOCIET
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Sociedades de
Garantia Reciproca

Intermediarios que
brindan garantias para
acceder a mejores
condiciones crediticias en
el mercado.
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Inversionistas
Angeles

Relacién personal cercana
con inversionistas que
actian como mentores
activos buscando retorno
e involucramiento.



Fl Camino hacia el Exito
Financiero

© Recordatorio clave: El desarrollo de proveedores
financieros es una inversion estratégica en el futuro de
tu empresa. No se trata solo de conseguir capital, sino
de construir un ecosistema financiero que sostengay
acelere tu crecimiento empresarial.

Construye relaciones financieras que impulsen tu vision
empresarial hacia el éxito sostenible.

PARTNERS

Growth. Together.




