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Het direct mail marketing platform

Meer leden

meer klanten

meer naamsbekendheid

Verstuur zelf 
marketing campagnes 
per post

www.mailwriter.com                Scan de QR-code met de camera van je telefoon

  Waarom direct mail

• Hoge conversie
• Persoonlijk
• Trefzeker

  Waarom Mailwriter

• Selecteer je doelgroep
• Verstuur een mailing
• Meet resultaten

Dat is wat het eerst naar boven komt bij Mariëtte Bos van 

belastingadvies- en administratiekantoor Amolé BV, op de 

vraag waarom dit kantoor zo anders is.

Mariëtte legt uit: “we horen van klanten altijd terug dat 

we zo snel antwoorden op e-mails en dat er veel en prettig 

telefonisch contact is. Wat ons betreft is dat ook echt dé 

manier om goed met een klant mee te kunnen denken. We 

maken altijd heel duidelijk wat we doen en dat geeft ook 

heldere prijsafspraken. Natuurlijk investeren wij ook, want 

in het begin geef je 

altijd wel wat uren 

weg om een bedrijf 

echt goed te leren 

kennen. Maar dat 

resulteert ook in een 

zeer loyaal en blijvend 

klantenbestand”.

De Boekhouder
Mariëtte vervolgt enthousiast: “ons kantoor is laagdrempelig 

(‘de boekhouder’) en dat willen we ook uitstralen, veel zaken 

zijn al complex genoeg. Wij verzorgen geen boekhouding, 

maar ontzorgen onze klanten op administratief gebied. 

Wij adviseren niet, maar zorgen dat onze klanten de juiste 

fiscale beslissingen kunnen nemen. Onze klanten bevinden 

zich in diverse branches, van automotive, de medische 

branche, zakelijke dienstverlening, horeca, retail tot 

vastgoed. Wij hebben niet voor niets gekozen voor Amolé – 

‘de boekhouder voor het MKB’. Deze slogan geeft namelijk 

precies weer hoe onze klanten ons graag benaderen”. 

Voorstelrondje
“Als er een nieuwe klant binnenkomt, doen we altijd een 

voorstelrondje met het hele team. Het contact wordt 

zoveel persoonlijker als je weet wie je aan de lijn hebt. Ook 

proberen wij (compagnon Kees Tuip en Mariëtte Bos) de 

belangrijke zaken die spelen bij de klant te delen met ons 

team. Zodat iedereen in grote lijnen op de hoogte is. Alle 

informatie moet toegankelijk zijn voor iedereen, het team is 

erg betrokken” vertelt Mariëtte.

“Onze doelgroep MKB klanten zijn qua bedrijfsgrootte 

ongeveer tot 50 mensen personeel met een omzet tot 

ongeveer 7 miljoen. Dan is er geen verplichte accountants-

controle nodig en deze groep kunnen wij goed begeleiden op 

fiscaal, arbeidsrechtelijk en administratief gebied.

Buiten alle reguliere werkzaamheden - zoals het verwerken 

en reviewen van de administratie; het verzorgen van 

alle aangiften en het samenstellen van jaarrekeningen/

publicatierapporten - bent u vooral ook aan het juiste adres 

voor begeleiding en coaching op ondernemersgebied.

“Want dat vind ik toch het allerleukst om te doen”, besluit 

Mariëtte blij.

www.amole.nl. – lid NOAB en erkend RB kantoor
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Een team dat in oplossingen denkt 
					     en snel reageert
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klantenbestand
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Alle medewerkers van team Amolé zijn betrokken bij onze klanten. Allemaal zijn zij goed opgeleid in fiscale en administratieve  
zaken om de ondernemer optimaal bij te kunnen staan.


