
Beispiel-Report: Google Business 
Profil
So sieht Dein aktueller Stand aus
Ein optimiertes Google Business Profil ist heute der Schlüssel zu lokaler Sichtbarkeit und 
direkten Kundenkontakten. Es fungiert als Deine digitale Visitenkarte in der Google-Suche 
und bei Google Maps 3 oft der erste Berührungspunkt mit potenziellen Kunden. Die Qualität 
Deines Profils entscheidet maßgeblich darüber, ob Du in lokalen Suchanfragen erscheinst und 
ob Interessenten den Weg zu Dir finden oder zum Hörer greifen.

Unsere Analyse Deines aktuellen Google Business Profils hat mehrere kritische Punkte 
aufgedeckt, die Deine Online-Präsenz und Auffindbarkeit erheblich einschränken. In diesem 
Report zeigen wir Dir, wo genau die Probleme liegen und welches Potenzial Du derzeit nicht 
ausschöpfst.



Identifizierte Problembereiche

Fehlende Fotos
Dein Profil enthält 
aktuell nur 5 Bilder. 
Google Business Profile 
erlaubt und empfiehlt 
deutlich mehr visuelle 
Inhalte, um potenzielle 
Kunden von Deinem 
Angebot zu überzeugen. 
Fotos von Produkten, 
Dienstleistungen, 
Räumlichkeiten und 
Team erhöhen die 
Vertrauenswürdigkeit 
und Attraktivität Deines 
Unternehmens 
erheblich.

Wenig 
Bewertungen
Mit nur 12 Bewertungen 
und einem Durchschnitt 
von 3,9 Sternen bist Du 
im 
Wettbewerbsvergleich 
deutlich im Nachteil. 
Bewertungen sind ein 
entscheidender Faktor 
für das Ranking in 
lokalen 
Suchergebnissen und 
beeinflussen die 
Entscheidungsfindung 
potenzieller Kunden 
maßgeblich.

Keine 
regelmäßigen 
Beiträge
Dein letzter Post ist 
bereits 9 Monate alt. 
Regelmäßige Beiträge 
signalisieren Google 
und Deinen Kunden, 
dass Dein Unternehmen 
aktiv ist. Sie bieten 
zudem die Möglichkeit, 
aktuelle Angebote, 
Neuigkeiten oder 
wertvolle Informationen 
zu teilen.

Diese Mängel wirken sich direkt auf Deine Sichtbarkeit in der lokalen Suche aus und verringern 
die Wahrscheinlichkeit, dass potenzielle Kunden Dich kontaktieren oder besuchen.



Weitere kritische Faktoren
Falsche oder unvollständige 
Öffnungszeiten

Deine angegebenen Öffnungszeiten 
sind nicht aktuell oder unvollständig. 
Dies kann zu frustrierten Kunden 
führen, die vor verschlossenen Türen 
stehen oder vergeblich versuchen, 
Dich zu kontaktieren.

Keine Zusatzkategorien 
hinterlegt

Du nutzt nur die Hauptkategorie, aber 
keine Zusatzkategorien. Dadurch 
verpasst Du die Chance, in weiteren 
relevanten Suchanfragen gefunden zu 
werden und Dein Angebotsspektrum 
vollständig darzustellen.

Unternehmensbeschreibung 
zu kurz

Deine aktuelle Beschreibung umfasst 
nur 120 Zeichen. Eine ausführliche, 
keyword-optimierte Beschreibung ist 
jedoch entscheidend, um Dein 
Angebot klar zu kommunizieren und in 
relevanten Suchanfragen gefunden zu 
werden.

Die Optimierung dieser Faktoren ist 
entscheidend für Deine lokale Sichtbarkeit 
und die Qualität Deiner Online-Präsenz. 
Jeder einzelne Punkt beeinflusst, wie gut Du 
in der lokalen Suche gefunden wirst und wie 
überzeugend Dein Profil auf potenzielle 
Kunden wirkt.



Visualisierung der 
Problembereiche
Die obige Darstellung zeigt exemplarisch, wie Dein 
aktuelles Google Business Profil aus Nutzersicht 
erscheint. Die rot markierten Bereiche verdeutlichen 
die kritischen Punkte, die dringend Optimierung 
benötigen:

Der Bildbereich wirkt mit nur 5 Fotos leer und 
wenig überzeugend

Die geringe Anzahl an Bewertungen (12) und der 
durchschnittliche Sternewert (3,9) fallen im 
Wettbewerbsvergleich negativ auf

Der veraltete letzte Beitrag (vor 9 Monaten) 
erweckt den Eindruck eines inaktiven 
Unternehmens

Die unvollständigen Öffnungszeiten erschweren 
potenziellen Kunden die Kontaktaufnahme

Die fehlenden Zusatzkategorien begrenzen Deine 
Auffindbarkeit bei spezifischen Suchanfragen

Die zu kurze Unternehmensbeschreibung (120 
Zeichen) vermittelt zu wenig Informationen über 
Dein Angebot

Diese Mängel beeinträchtigen nicht nur Deine 
Sichtbarkeit in der Google-Suche, sondern auch das 
Vertrauen potenzieller Kunden in Dein Unternehmen.



Auswirkungen auf Deine lokale 
Sichtbarkeit

Die Kombination dieser Faktoren führt zu einem erheblichen Nachteil im lokalen Wettbewerb. 
Während gut optimierte Profile von Google bevorzugt werden und mehr Kundeninteraktionen 
generieren, bleibt Dein Potenzial derzeit weitgehend ungenutzt. Dies bedeutet konkret: 
weniger Anrufe, weniger Besuche und letztendlich weniger Umsatz für Dein Unternehmen.

Besonders problematisch ist, dass diese negativen Auswirkungen sich gegenseitig verstärken: 
Weniger Sichtbarkeit führt zu weniger Bewertungen, was wiederum die Sichtbarkeit weiter 
reduziert 3 ein Teufelskreis, der durchbrochen werden muss.

Reduzierte 
Auffindbarkeit

Unvollständige Profile 
werden von Google 

seltener in lokalen 
Suchergebnissen 

angezeigt

Geringeres Vertrauen
Wenige Bewertungen und 
Fotos führen zu 
niedrigerem Vertrauen bei 
potenziellen Kunden

Weniger 
Interaktionen
Unvollständige 
Informationen führen zu 
weniger Klicks, Anrufen 
und Wegbeschreibungen

Wettbewerbsnachteil
Konkurrenten mit 

optimierten Profilen 
werden bevorzugt 

angezeigt und ausgewählt



Dein Analyseergebnis
Dein Profil ist zwar grundsätzlich sichtbar 3 aber nicht überzeugend genug. Dadurch verlierst 
Du Reichweite und Anfragen im direkten Vergleich zu Deinen Mitbewerbern. Die detaillierte 
Analyse zeigt deutliche Optimierungspotenziale in mehreren Schlüsselbereichen:

Fotos

Bewertungen

Beiträge

Kategorien

Beschreibung

0 15 30 45

Die Grafik verdeutlicht den aktuellen Optimierungsgrad Deines Google Business Profils in den 
verschiedenen Bereichen (0-100%). Besonders kritisch sind die rot markierten Bereiche mit 
Werten unter 30%: Fotos, Beiträge und Kategorien. Aber auch die gelb markierten Bereiche 
Bewertungen und Beschreibung liegen deutlich unter dem optimalen Niveau und sollten 
verbessert werden.

So sieht es aktuell aus 3 hier geht viel Potenzial verloren. Jeder dieser Faktoren beeinflusst 
direkt, wie häufig und wie prominent Dein Unternehmen in lokalen Suchergebnissen 
erscheint.



Vergleich mit optimierten Profilen

Dein aktuelles Profil
Nur 5 Fotos

12 Bewertungen, Ø 3,9 Sterne

Letzter Beitrag vor 9 Monaten

Unvollständige Öffnungszeiten

Nur Hauptkategorie

120 Zeichen Beschreibung

Ergebnis: Geringe Sichtbarkeit, wenige 
Kundeninteraktionen, schlechteres Ranking 
in lokalen Suchergebnissen.

Optimiertes Profil
20+ hochwertige, relevante Fotos

50+ Bewertungen, Ø 4,5+ Sterne

Regelmäßige Beiträge (1-2× pro Woche)

Präzise, aktuelle Öffnungszeiten

Haupt- und mehrere Zusatzkategorien

750 Zeichen keyword-optimierte 
Beschreibung

Ergebnis: Hohe Sichtbarkeit, zahlreiche 
Kundeninteraktionen, besseres Ranking in 
lokalen Suchergebnissen.

Der direkte Vergleich zeigt deutlich, wie groß der Unterschied zwischen Deinem aktuellen 
Profil und einem vollständig optimierten Profil ist. Diese Unterschiede wirken sich unmittelbar 
auf Deine Geschäftsergebnisse aus.



Fazit: Verlorenes Potenzial

So sieht es aktuell aus 3 hier geht viel Potenzial verloren.

Die Analyse Deines Google Business Profils zeigt eindeutig: Du verschenkst aktuell wertvolle 
Chancen, von lokalen Kunden gefunden zu werden. In einer Zeit, in der die lokale Online-Suche 
immer wichtiger wird, ist ein optimiertes Google Business Profil kein optionales Extra mehr, 
sondern eine geschäftskritische Notwendigkeit.

Sichtbarkeit
Geringe 

Reichweite lokal
Interaktion
Wenige Klicks, 

Anrufe, Weg
Conversion

Nur wenige 
Kunden gewinnen

Die obige Darstellung verdeutlicht den aktuellen Engpass in Deinem 
Kundengewinnungsprozess. Durch die mangelnde Optimierung Deines Google Business 
Profils wird der Trichter bereits ganz oben stark eingeengt 3 was sich durch alle weiteren 
Stufen fortsetzt und letztendlich zu deutlich weniger Kunden und Umsatz führt.

Die gute Nachricht: Mit einer gezielten Optimierung lässt sich dieser Engpass beseitigen und 
der gesamte Trichter erweitern 3 was zu mehr Sichtbarkeit, mehr Interaktionen und 
letztendlich mehr Kunden führt.



Die Lösung: rankPilot
Analyse
Wir führen eine umfassende Analyse Deines 
Google Business Profils durch und identifizieren 
alle Optimierungspotenziale.

Optimierung
Wir korrigieren alle identifizierten Mängel und 
optimieren Dein Profil vollständig nach 
aktuellen Best Practices.

Pflege
Wir übernehmen die kontinuierliche Pflege 
Deines Profils mit regelmäßigen Updates 
und Beiträgen.

Die Optimierung übernimmt 
rankPilot für Dich:
Wir analysieren, korrigieren und pflegen 
Dein Google-Business-Profil, damit Du bei 
lokalen Suchen vorne stehst. Mit unserem 
Expertenteam und bewährten Methoden 
sorgen wir dafür, dass Dein Profil optimal 
performt und maximale Sichtbarkeit 
erreicht.

Mit rankPilot erhältst Du nicht nur eine einmalige 
Optimierung, sondern einen kontinuierlichen 
Service, der sicherstellt, dass Dein Google Business 
Profil stets auf dem neuesten Stand und optimal für 
lokale Suchanfragen positioniert ist.



Jetzt handeln und sichtbar werden

Jetzt Google-Profil 
optimieren ³ rankPilot.de
Mehr Sichtbarkeit
Durch ein vollständig 
optimiertes Google 
Business Profil erscheinst 
Du häufiger und 
prominenter in lokalen 
Suchergebnissen und auf 
Google Maps.

Mehr Kunden
Ein überzeugendes Profil 
mit hochwertigen Fotos, 
positiven Bewertungen und 
aktuellen Informationen 
gewinnt das Vertrauen 
potenzieller Kunden.

Mehr Umsatz
Die Kombination aus 
erhöhter Sichtbarkeit und 
gesteigertem Vertrauen 
führt direkt zu mehr 
Kundenanfragen, Besuchen 
und letztendlich mehr 
Umsatz.

Warte nicht länger und lass Dir nicht länger wertvolle Kunden und Umsatz entgehen. Mit 
rankPilot erhältst Du einen zuverlässigen Partner, der sich um die Optimierung und 
kontinuierliche Pflege Deines Google Business Profils kümmert 3 während Du Dich auf Dein 
Kerngeschäft konzentrieren kannst.

Besuche noch heute rankPilot.de und erfahre, wie wir auch Dein Google Business Profil zum 
Erfolg führen können. Unser Expertenteam steht bereit, um Deine lokale Online-Präsenz auf 
das nächste Level zu heben.


