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כדי להפוך אותך לאיש/אשת מכירות מקצועי ומבוקש, בנינו את
מסלול לימודי המכירות והNLP העסקי המתקדם בעולם. כל

ון ותסיים עם שלב נבנה כך שתתקדם בביטחון, תצבור ניסי
מקצוע ביד, תעודת P.B.S.N בינלאומית וקריירה רווחית

ומתגמלת.

ת ו ד ו א
ל ו ל ס מ ה

י  ש י א י  ו ו י ל ב י  ל ט נ ו ר פ ו ן  י י ל נ ו א ם  י י ד י ר ב י ה ם  י ד ו מ י ל
אתה מתחיל בקורס אונליין גמיש בקצב שלך עם ליווי אישי ודוחות התקדמות.

ת ו י צ ל ו מ י ס ו ת  י ל ט נ ו ר פ ה  ק י ט ק ר פ
סימולציות מכירה ותסריטי שיחה עם משוב אישי במכללה.

ם י מ א ת ו מ ם  י י ח ת  ו ר ו ק ת  י י נ ב
אנחנו בונים איתך קורות חיים שעוברים מערכות AI ונותנים לך יתרון מול

מעסיקים.

ת ו נ ו י א לר ה  נ כ ה ו ה  ר י י ר ק ת  נ ד ס
תעבור סדנה ייחודית שתכשיר אותך לראיונות עבודה.

P B S N ת  י מ ו א ל נ י ב ה  כ מ ס ה דת  ו ע ת
בסיום ההכשרה תקבל תעודת PBSN יוקרתית המוכרת בישראל ובעולם.

ם י מ י א ת מ ל דה  ו ב ע ת  א י צ במ ה  זר ע
הצוות שלנו ינסה לאתר עבורך משרות בשכר גבוה באזור המגורים שלך.

ללת: כו ההכשרה 



מזה? לך  צא  ו י מה 

ן ופרונטלי. י מסלול ברור עם שילוב של אונלי
וי אישי לכל אורך הדרך. ו לי

הכשרה מכירתית עם סימולציות ותסריטים.
קורות חיים חכמים שמותאמים לעולם של היום.

הכנה לראיונות עבודה אמיתיים.
עבודה בשטח – עם שכר גבוה וקריירה יציבה.

תעודת בינלאומית שתיתן לך ייתרון משמעותי בשוק העבודה.
יכולות בין אישיות ברמה גבוה מאוד.

תדע לקרוא שפת גוף ולזהות שקרים.
תזהה כל סוג אישיות תוך כמה שניות בודדות.

מכה  דת הס תעו
P.B . S .N מית  נלאו בי

Premium Business Sales NLP Certification  



PBSN – Premium Business Sales NLP תעודת ההסמכה
 Certification

היא תעודה בינלאומית יוקרתית, הניתנת לבוגרי המסלול המלא
של מכללת נויה קום. התעודה נבנתה כדי לשקף רמה גבוהה
של מקצוענות בתחום המכירות, התקשורת העסקית והניהול,

ומבוססת על סטנדרטים בינלאומיים עדכניים.

כישורי מכירה מתקדמים – פרונטלי, טלפוני, ואונליין.
שליטה ב-NLP עסקי ושפת גוף – ליצירת אמון והשפעה אמיתית.

ניהול תהליכי מכירה מורכבים – כולל B2B, ניהול צוותים והתמודדות עם התנגדויות.
,AI-יכולת פרקטית להשתלב בשוק העבודה – כולל בניית קורות חיים מותאמים ל

וסדנת קריירה.
הכרה בינלאומית – התעודה מוכרת בשוק העבודה הגלובלי, ומאפשרת לבוגרים

להציג כרטיס ביקור מקצועי גם מחוץ לישראל.
יתרון תחרותי – בעולם שבו מכירות הן מנוע הצמיחה של כל עסק, בעלי תעודת

PBSN נהנים ממיצוב גבוה כ"מאסטרים במכירות וNLP עסקי".
מוניטין אישי – התעודה משדרת מקצועיות, התמדה ויכולת להוביל תהליכי מכירה

מורכבים.

על? בפו י מקבל/ת  אנ מה 

?P .B .S .N דת הסמכה  תעו



מודול A מבוא למכירות

מבוא - היכרות עם עולם המכירות החדש

אנשי מכירות של פעם מול אנשי מכירות של היום 

פרמידת הצרכים של מאסלו

תקשורת מקרבת-השיחה הראשונה והאחרונה

ס ו ב ל י ס

מודול B הכר את הלקוח

סגנונות תקשורת -הסבר כללי על אופן השימוש

האדם המשימתי

האדם המנתח

האדם המקדם

https://docs.google.com/document/u/0/d/1dJBi6IAIFdnj6kb9S23ahPGMnf6xV1hHQOFQznr88Cw/edit
https://docs.google.com/document/u/0/d/1BL5iqxYJS5lg2GJ2uAJHe8_9wsKxMrnpYVaA7KDPTrI/edit


האדם התומך

מציאת המוטיבציה העצמית לפי אישיות

מודול C בסיס עולם המכירות

מקרב - סמול טוק ואינטונציה

מברר - בירור הצרכים של הלקוח

מברר 2 - כאבים וחלומות

מברר 3- מחוייבות

מכוון- הצגת המוצר כמותאם ללקוח

מסכם - סגירת העסקה בפועל



מודול D טכניקות מתקדמות

ראפור - שיקוף - יצירת אמון מהיר

הטלת ספק

60 שאלות הטלת ספק והעמקה

מיינדפולנס עסקי - הקשבה פעילה

B2B ?איך למכור לבעלי עסקים

שפת גוף - פרונטלי וטלפוני

מפת עיניים - איך לקרוא עיניים

שימוש תקין בערוצי תקשורת - ווצאפ, מייל וכו׳



מודול E התנגדויות

איך לפתור את כל ההתנגדויות בעולם

מבוא להתנגדויות

ההתנגדות האמיתית קלה יותר

פתרונות טכניים - מחיר, מימון, אסטרגייה טרום סגירה, חלוקה לתשלומים

טכניקות גישור מתקדמות

מאסטר בהתנגדויות לא מעורר אנטיגוניזם

מודול F כתיבת תסריט מכירות

מבוא לתסריט מכירות

מבנה תסריט שיחה תקין: הלקוח מוכר לעצמו.

דגשים - לכתיבת תסריט שיחה למוצר פרימיום



דגשים - לכתיבת תסריט שיחה לפרויקטים

מבוא להתנגדויות

דגשים - לכתיבת תסריט שיחה למוצר מדף 

פתרונות טכניים - מחיר, מימון, אסטרגייה טרום סגירה, חלוקה לתשלומים

כתיבת התסריט: שיעור מסכם.

מודול G קורס מנהלי מכירות

מבוא לתאוריית x y דגלאס מקרגור 

שימוש בתאוריה - להיות מנהיג הספינה, לא רודן.

ניהול מקצועי -פרקטיקה

https://docs.google.com/document/d/1VlWX1mV7tncrQ0kwK3w58ICRfFdELtDzNSP2oJakDUs/edit?usp=sharing
https://docs.google.com/document/d/1hOxYrJuiwFoNq5fThGZ_DLJ_ENIPs3xhZJT0Lk5XHhg/edit?usp=sharing
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