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COMUNICATO STAMPA 

 

IL MERCATO AEROSPACE & DEFENSE E’ IN FERMENTO  

CON GRANDI OPPORTUNITÀ DI SVILUPPO: 

IMPORTANTI SOCIETA’ DEL SETTORE RICONFERMANO 

E SCELGONO LA OFFERTA ELES E LA SUA METODOLOGIA RETE  

(Reliability Embedded Test Engineering)  

PER ZERO DIFETTI E ZERO SCARTI. 

 

Todi (PG), 05 Settembre 2022 - ELES S.p.A., PMI innovativa quotata su Euronext Growth Milan e fornitore mondiale 

di soluzioni per il di test dei dispositivi a semiconduttore (IC Integrated Circuits) con applicazioni Safety e Mission 

Critical, comunica che un importante Cliente Aerospace & Defense (A&D), riconferma la fiducia in Eles 

implementando il suo parco di sistemi di test Eles, con il nuovo ART520.  

Inoltre, comunica che, un importante Player A&D, è diventato nuovo cliente Eles, scegliendo l’offerta Eles e la 

metodologia RETE per la qualifica dei propri dispositivi. 

L’Aerospace & Defense, rappresenta a livello globale un settore strategico per la competitività dei Paesi, e per 

questo è un mercato in fermento e con grandi opportunità di sviluppo. 

Il comparto Aerospace & Defense è costituito da aziende HI-Tech e tutta questa industria è profondamente 

coinvolta nella trasformazione tecnologica (Digitalizzazione, AI, Security etc.) e dovrà necessariamente soddisfare 

le pressanti esigenze di Innovazione, Performances ed Affidabilità richieste.  

Quanto sopra convalida e rafforza la strategia Eles di potenziare il settore A&D con le acquisizioni di CBL e Campera-

ES: oltre alla conquista della diversificazione dal settore SEMI, Eles diventa un Polo Strategico con un’offerta in 

grado di supportare e soddisfare le esigenze di trasformazione tecnologica del comparto A&D, l’occasione giusta 

per acquisire la massima attenzione dai player di questo mercato in forte sviluppo. 

Il Presidente di Eles, Antonio Zaffarami, dichiara: “Lo sviluppo potenziale del settore A&D e soprattutto la esigenza 

nota di queste aziende HI-TECH di compiere una trasformazione tecnologica del comparto, offre a Eles la possibilità 

di contribuire proficuamente alla trasformazione, offrendo la metodologia di Test RETE, una soluzione che consente 

di sviluppare prodotti performanti, robusti ed affidabili, nel modo più competitivo e sostenibile. Non poteva esserci 
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momento migliore per le operazioni di acquisizione appena concluse nel settore A&D. Questo nuovo assetto ELES, 

ci offre la possibilità di affiancare in modo massivo ed efficace, tutte le opportunità offerte dal settore.” 

Francesca Zaffarami, CEO di Eles, dichiara: “Il ricevimento di questi due ordini conferma le previsioni di crescita del 

settore A&D e del gradimento dell’offerta Eles da parte dello stesso. Non vediamo l’ora di vedere operative le nuove 

forze CBL e Campera-ES in sinergia con ELES ed in grado di contribuire significativamente allo sviluppo del nostro 

Gruppo Eles.” 
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Per maggiori informazioni  

Società: ELES S.p.A. | T +39 075 898 000| investor_relation@eles.com 

Eles S.p.A. (Eles), nata nel 1988, progetta e realizza soluzioni di test per semiconduttori (SOC, MEMS e Memorie). Eles produce macchine universali (cd. test 
system) e i relativi servizi di assistenza per i test di affidabilità, avendo sviluppato un processo di co-engineering con i propri clienti finalizzato a garantire un 
prodotto microelettronico cd. “ZERO DIFETTI”. Inoltre, la Società è attiva nel settore c.d. di test application fornendo ai propri clienti le applicazioni 
necessarie per procedere alle varie soluzioni di test che possono essere eseguite attraverso le macchine dalla stessa prodotte, oltre ad una serie di servizi 
connessi all’elaborazione dei dati acquisiti durante le attività e fasi di test. Eles annovera tra i propri clienti aziende multinazionali produttrici di 
semiconduttori e produttori di moduli elettronici per il settore automotive ed il Settore I&D. La strategia di Eles prevede, oltre ad una crescita per linee 
interne tramite la penetrazione in nuovi mercati, l’ulteriore diversificazione della clientela e il miglioramento delle soluzioni già offerte ai clienti, una crescita 
per linee esterne mediante acquisizioni funzionali ad un più veloce sviluppo commerciale nei Paesi esteri. 
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PRESS RELEASE 
 

THE AEROSPACE & DEFENSE MARKET IS IN TURMOIL  
FULL OF GREAT OPPORTUNITIES FOR GROWTH AND DEVELOPMENT: 

MAJOR COMPANIES IN THE SECTOR RECONFIRM 
AND CHOOSE THE ELES OFFER AND RETE METHODOLOGY  

(Reliability Embedded Test Engineering) 
FOR ZERO DEFECTS AND ZERO SCRAPS 

 

Todi (PG), September 5th, 2022 - Eles S.p.A., a company listed on Euronext Growth Milan and worldwide supplier 

of solutions for the testing of semiconductor devices (IC: Integrated Circuits) with Safety and Mission Critical 

applications, announces that an important A&D Customer, reconfirms its trust in Eles by implementing its fleet of 

Eles test systems, with the new ART520. Furthermore, the company communicates that an important A&D player, 

has become a new Eles Client, choosing Eles offer and the RETE methodology for the qualification of its devices. 

At global level, Aerospace & Defense represents a strategic sector for the competitiveness of each country, and for 

this reason is a market in turmoil and full of great opportunities for growth and development. 

The Aerospace & Defense sector is made up of HI-Tech Companies and this entire industry is deeply involved in 

technological transformation (Digitalisation, AI, Security, etc.) and will necessarily face the pressing needs for 

Innovation, Performances and relevant required Reliability.  

What stated above validates and reinforces Eles's strategy to strengthen the A&D sector with the acquisitions of 

CBL and Campera-ES: in addition to gaining diversification from the SEMI sector, Eles becomes a Strategic Pole with 

an offer capable of supporting and satisfying the technological transformation demands of the A&D sector, the 

right opportunity to acquire the maximum attention from the players in this rapidly developing market. 

The President of Eles, Antonio Zaffarami declares: "The potential development of the A&D sector and especially the 

known needs of these HI-TECH companies to make a technological transformation of the sector, provide Eles with 

the opportunity to profitably contribute to such a transformation, by offering the RETE Test methodology, a solution 

that allows the development of performing, robust and reliable products, in the most possible competitive and 

sustainable way. There could not have been a better moment for the acquisition operations just concluded in the 

A&D sector. This new ELES set-up gives us the chance to support, in a massive and effective way, all the business 

opportunities offered by the sector". 
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Francesca Zaffarami, CEO of ELES, declares: "The receipt of these two orders confirms the forecast of growth in the 

A&D sector and the acceptance and appreciation of Eles offer by the sector. We look forward to seeing the new CBL 

and Campera-ES forces operating in synergy with ELES and significantly contributing to the development of our Eles 

Group". 
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Further information: 

Company: ELES S.p.A. | T +39 075 898 000| investor_relation@eles.com 

Eles S.p.A. (Eles), founded in 1988, designs and manufactures semiconductor test solutions (SOC, MEMS and Memories). Eles produces universal test systems 
together with Engineering Services for reliability tests, having developed a co-engineering process with its customers aimed at guaranteeing ‘Zero Defect’ 
microelectronic devices. The Company also develops customised test applications for devices to be tested on its universal systems, along with the data 
management of test results. Eles counts among its customers multinational companies producing semiconductors and manufacturers of electronic modules 
for Automotive, Aerospace and Defense sectors. Eles' growth strategy is through internal growth by penetration of new markets, diversification of customers 
and improvement of existing solutions, as well as growth through acquisition for faster expansion overseas. 
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