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Quem somos?

UMA EMPRESA QUE UTILIZA ALGORITMOS E PROCESSOS DE COMUNICACAO

PARA AUXILIAR EMPRESAS NA GERACAO DE NEGOCIOS B2B, COM MAIS DE

200 CLIENTES ATIVOS TENDO AGREGADO MILHOES DE REAIS EM RECEITAS
PARA SEUS CLIENTES E PARCEIROS

HTTPS://WWW.ATIVA.AI/# CLIENTESECASES
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O que e Social Selling e por que e
Importante?

Construindo sua marca pessoal online

Mapeando e engajando seu publico-alvo

Conteudo de valor: criacao e distribuicao

Aproveitando o poder das redes sociais

Métricas e andlise de desempenho

Dicas e melhores prdticas para o sucesso



Dominando o Social Selling:
Estratégias Avancadas para
Profissionais

Este e-Book aborda as estratégias mais eficazes de Social Selling para
profissionais como vocé. Desvende as nuances de como construir uma marca
pessoal forte, engajar seu publico-alvo e gerar resultados tangiveis por meio

das redes sociais.




O que é Social Selling e por que é importante?

Definicao Importancia

Social Selling é a pratica de usar as redes sociais para construir Em um mundo cada vez mais digital, o Social Selling se tornou

relacionamentos, criar valor e gerar oportunidades de negécios. um diferencial crucial. Ele permite que vocé alcance um publico
Essencialmente, vocé estd usando as redes sociais como um mais amplo, gere leads qualificados e construa um

canal para conectar-se com clientes em potencial, compartilhar relacionamento duradouro com seus clientes, aumentando sua
conhecimento e construir confianga. visibilidade e impulsionando seu sucesso.
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Construindo sua marca
pessoalonhne

Defina seu perfil . Compar’rllhe con’reudo |
Defina seu posicionamento-e releva nte

valores, criando uma persona ' Crie contetdo de alta ¢
que reflita sua expertise e \ qualidade que demonstre seu
paixdo. Isso ajudaré vocé a se .conhecimento € valor i
conectar com o publico certo. compartllhando |nS|ghtst

dicas e histérias relevantes
para seu publico.

. Seja ativo e engajado

Interaja ativamente com seu publico, respondendo a comentanos
participando de conversas e construindo uma comunldade em Iorno
" de sua marca pessoal. : :




Mapeando e engajando seu publico-alvo

Identifique

Analise o perfil do seu publico: cargos,
interesses, necessidades e plataformas
que usam. Use ferramentas como
LinkedIn Sales Navigator para pesquisas
detalhadas.

Conexao

Conecte-se com pessoas relevantes em
seu setor, aproveitando oportunidades de
networking em grupos e eventos online.

Personalize suas solicitagcdes de conexao.

Engajamento

Compartilhe conteudo de valor e participe
de conversas relevantes em suas redes
sociais. Responda a comentarios, faga
perguntas e ajude outros profissionais.
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- Planejamento

Defina o tema do seu conteudo o] publlco -alvo e os ObjetIVOS

Crie um calendario ‘editorial para manter a consisténciaea |
~ . 4 - 1

frequéncia de suas postagens.

Criacao
Produza conteudo reIevante informativo e engajador

‘utilizando dlferentes formatos como artlgos videos, podcasts, ot

infograficos e apresentat;oes

Distribuicao - | S
Compartilhe seu conteudo nas‘pllataformas mais reIevénte's ~
para seu publico, aproveitando os recursos de otlmlzagao de
cada plataforma para aumentar o alcance.




/ Aproveitando o poder das
redes socials

LinkedIn

Crie um perfil profissional completo e atrativo. Compartilhe
artigos, participe de grupos relevantes e conecte-se com
profissionais de seu interesse.

Twitter

Utilize hashtags relevantes para aumentar o alcance de suas
postagens. Participe de discussdes e compartilhe conteudo de
valorcom suarede.

Instagram

Compartilhe imagens e videos de alta qualidade que
expressem sua marca. Utilize hashtags relevantes e interaja
comseus seguidores.

Facebook

Crie uma pagina de negocios profissional e compartilhe
conteudo interessante para sua comunidade. Utilize anuncios
para atingir um publico especifico.
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Metricas e analise de desempenho

1 2

Impressoes Cliques
Quantas pessoas viram seu conteudo. Quantas pessoas clicaram em seus links.
Compartilhamentos Comentarios

Quantas pessoas compartilharam seu conteudo. Quantas pessoas interagiram com seu conteudo.


https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma

Dicas e melhores praticas
para 0 sucesso




0 Social Selling exige persisténcia e adaptagao. Acompanhe as tendéncias do mercado, personalize
suas mensagens, experimente diferentes estratégias e analise seus resultados para otimizar seu
desempenho. Lembre-se: a construgao de um relacionamento genuino com seus clientes é a chave para
0 sucesso no Saocial Selling.



Entre em contato conosco!

Contatos
vinicius.lima@ativa.ai
11 96453-6504



https://wa.me/5511964536504?text=Ol%C3%A1%2C%20visitei%20a%20Ativa.ai%20e%20chamei%20pelo%20bot%C3%A3o%20do%20whatsapp%2C%20quero%20saber%20mais%20sobre%20o%20servi%C3%A7o!

Conheca também nossos outros e-books!

Ativa.ai

Aumente seu
Faturamento

melhorando seu

Fechamento
de Vendas

++++++++++++

E-Book

Spin

Desblogueie negociagbes
complexas com Spin Selling

E-Boock
Prospeccao
Multicanal

Estratégias para engajar e acompanhar
leads em diferentes canais

E-Book Guia definitivo

Marketing Gatilhos

de

Indicagéio Mentais

vol.l

Dicas valiosas para
converter os seus leads!


https://www.ativa.ai/e-book-fechamento-de-vendas
https://www.ativa.ai/e-book-spin-selling
https://www.ativa.ai/e-book-prospec%C3%A7%C3%A3o-multicanal
https://www.ativa.ai/e-book-marketing-de-indica%C3%A7%C3%A3o
https://www.ativa.ai/e-book-gatilhos-mentais

