Protagonisti

Carrozzeria Chifari Rosolino multiservice, Palermo

L GRANDE PASSO

E’ quello fatto da Rosolino e Simona Chifari che hanno investito in una sede nuova,
multiservizio, dotandola di attrezzature d’avanguardia per aggiungere qualita ed
efficienza. La produttivita, a regime, puo essere raddoppiata, ragion per cui I'obiettivo
€ crescere, non solo come carrozzeria. Opportunita inedite grazie alle partnership.

BALLSYS5TEm

la migliore soluzione di ripristino dei dannj
da grandine e parcheggio, senza verniciatura.

all’inizio del 2021 la Car-
rozzeria Chifari Rosolino
multiservice ha cambiato
sede. E lo ha fatto con un
obiettivo ben preciso: crescere, cre-
scere e ancora crescere fino a «diven-
tare ricchi», per dirla con le parole iro-
niche del titolare. Il progetto della
nuova azienda era nella testa di Ro-
solino Chifari e di sua moglie Simo-
na da qualche tempo: «Sono due an-
ni - spiegano - che progettavamo il
grande passo. Ora che lo abbiamo
concretizzato, abbiamo la voglia e
I’entusiasmo di fare bene».
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RosolinoChifariCza

RIPRISTINO

DELLA CARROZZERIA
SENZA VERNICIATURA

Rosolino Chifari ¢ figlio d’arte:
«Mio padre si ¢ messo in proprio
quando aveva diciotto anni e io, fini-
te le scuole superiori, sono andato a
lavorare con lui. Ma nel 2003 ho de-
ciso di aprire una mia carrozzeria».

Per la nuova avventura Chifari ha
scelto un locale di 400 metri quadrati,
con alcuni limiti strutturali dovuti pro-
prio alle dimensioni: «Siamo cresciuti
- ricorda - di anno in anno. Nel 2019
abbiamo capito che avriemmo potuto e
dovuto ingrandirci».

Oggi la nuova sede ha una superfi-
cie di 1.500 metri quadri coperti e al-

rro22eria

multiservices

trettanti all’esterno. I processi sono ef-
ficienti, si lavora velocemente € in si-
curezza. «Abbiamo studiato - precisa
I’imprenditore - 1l layout a fondo. Nel-
la vecchia carrozzeria quando un’au-
to era in movimento dovevamo fer-
marci tutti. Oggi ciascuno ha la pro-
pria postazione, i flussi sono fluidi e i
tempi sono ottimizzati grazie alle nuo-
ve attrezzature 4.0. Il nostro punto di
forza ¢ la zona di preparazione Polin-
AC, strutturata in modo tale che la vet-
tura in riparazione arriva senza intop-
pi e perdite di tempo al forno: siamo

una catena di montaggio perfetta».
—_—
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Protagonisti

Carrozzeria Chifari Rosolino multiservice, Palermo

Anche il forno “AirForce” (sempre
Polin-AC) fa la sua parte: «Lo pos-
siamo controllare da remoto - spiega -
stando al Pc. Con I’elettronica e I'In-
dustry 4.0 ¢ tutto pit facile».

Nella carrozzeria di Chifari lavora-
no sei dipendenti oltre ai due titolari e
si riparano circa 50 vetture al mese
ma, come spiega il titolare, il poten-
ziale ¢ di almeno 100: «Abbiamo spa-
zio e tecnologie all’avanguardia. Inol-

tre - aggiunge - ci siamo abilitati per
le gomme e per la meccatronica, pos-
siamo fare molto di pit: miriamo a in-
crementare tutti gli ambiti».

11 core business resta al momento la
carrozzeria, a cui si deve 1’80 per cen-
to del fatturato.

Ad aver agevolato quello che i co-
niugi Chifari definiscono il grande
passo, ¢ stato anche I’incontro con
la ditta Foti (Messina). «Collaboria-

I

B L’azienda é specializzata nelle riparazio-
ni a freddo dei bolli (senza vemiciatura). So-
pra e a destra: AirZone, area di preparazione
di Polin-AC, fulcro del lavoro in carrozzeria.

mo con loro dal 2014 - racconta - €
frequentandoli ¢ cambiata la nostra
mentalita. Da un approccio artigia-
nale siamo passati a uno imprendi-
toriale: oltre alle vernici Glasurit, ci
forniscono servizi, a cominciare dal-
la formazione».

E sono arrivate anche nuove op-
portunita di lavoro: «E’ grazie a loro
se siamo diventati una carrozzeria au-
torizzata Citroén e green partner di
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ria postazione,
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B Chifari attualmente ripara una cinquantina di auto al mese. Fornitore di fiducia della car-
rozzeria per prodotti, vernici (Glasurit), attrezzature e formazione é la ditta Foti di Messina.
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| ACARTAD’IDENTITA’

Ragione sociale
Carrozzeria Chifari Rosolino multiservice
(ditta individuale)

Localita

Palermo

Anno di fondazione

2003

Sito Internet
www.carrozzeriachifari.com
Superficie coperta/esterna
1.500/1.500 mq

Personale

6 + 2 titolari
Reti/Network/Consorzi
Ballsystem

RipArte - rete di carrozzerie

STRUMENTI & ATTREZZATURE

@ Banco

Jolly Fit (1)

e Forno

Polin AC AirForce (1)

® Zone di preparazione

Polin AC AirZone Dynamic Prep Area (3)
@ Ponti sollevatori

Ravaglioli (3) e Jolly Fit (6)

o Lampade di essiccazione

Infrarr (2)

o Saldatrice

Helvi (1)

® Spotter

Monaldi (1)

@ Punzonatrice

Prima (1)

o Altre attrezzature

Sistema per la calibrazione degli Adas
Rccs Texa. Sistema di misurazione
elettronico per allineamento scocche
Car-o-liner

® Vernici

Glasurit

@ Software preventivi

Wincar System Data

SERVIZI AGGIUNTIVI

Auto sostitutive

Si ()

Soccorso stradale
Si, convenzionato

SEGNI PARTICOLARI

Gestione completa del sinistro.
Centro LeasePlan. Carrozzeria
autorizzata Citroén. Specializzati
nella tecnica di riparazione a freddo.
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B Avendo creato un’azienda multiservice, Rosolino e Simona Chi-
fari (nella foto a sinistra) mirano a farla crescere in tutti gli ambiti.
Al momento il core business é la carrozzeria, con '80% di fatturato.

Ballsystem (societa di servizi, spe-
cialista nelle riparazioni a freddo,
ndr)». Un incontro, quest’ultimo, che
ha segnato la svolta: «Ho frequenta-
to 1 loro corsi - riferisce - € mi sono
specializzato nella tecnica. E’ stata
una scelta vincente. Siamo gli unici a
Palermo a riparare le ammaccature
senza verniciare... € non scherzo
quando dico che ho la coda di clien-
ti che mi chiede di farlo». Ma, come
precisa Chifari, non &€ sempre possi-
bile intervenire solo con leve e col-
la: «Quando ¢ attuabile - argomenta
il carrozziere - 1 vantaggi sono evi-
denti. Si risparmiano tempo, prodot-
to e quindi soldi».

La clientela e divisa equamente tra

privati, convezionati con Leasplan e
provenienti dalle Assicurazioni. «Non
abbiamo ancora convenzioni dirette
con le Compagnie - puntualizza Si-
mona - ma siamo associati alla rete
“RipArte” (network nazionale carat-
terizzato da specifiche competenze in
ambito assicurativo sinistri, ndr),che
fa da intermediario tra loro e le car-
rozzerie affiliate».

Chifari si ¢ attrezzato anche per
lavorare sugli Adas: «Oramai tutte
le vetture li hanno e pertanto abbia-
mo preferito dotarci del calibratore,
in modo da non dover portare nulla
all’esterno».

Non ¢ ancora tempo, invece, di pen-
sare a lavorare su auto elettriche e ibri-

de: «Al momento non & un’urgenza,
il parco macchine di Palermo ha una
scarsa incidenza di vetture con trazioni
alternative».

Quanto agli obiettivi per il futuro,
sono almeno tre gli ambiti su cui Ro-
solino e Simona intendono lavorare:
«Desideriamo ottenere la certifica-
zione ambientale e di processo - con-
cludono - e lavoreremo per entrare a
pieno regime, ampliando le conven-
zioni con Assicurazioni e Flotte e con-
tando sul passaparola e i social, due
strumenti con cui misuriamo 1’ap-
prezzamento dei clienti: i feedback po-
sitivi ripagano i nostri sforzi».

I’ obiettivo resta crescere, crescere,
crescere. (Emanuela Stifano) |
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