EXCLUSIEF PROGRAMMA




Dit programma is speciaal ontwikkeld voor
ondernemers in Regio Zwolle, het Vechtdal,
Reestdal, de lJsseldelta en Weerribben Wieden die:

0 Toe zijn aan vernieuwing of verbreding
van hun bedrijf

Zoeken naar slimme manieren om hun
product of dienst in de markt te zetten

Kansen willen benutten in korte ketens,
toerisme, zorg of educatie

Q Bezig zijn met bedrijfsopvolging of nieuwe
toekomstscenario’s

Behoefte hebben aan een netwerk, kennis,
frisse ideeén én praktische begeleiding

Of je nu agrariér bent, recreatieondernemer,
zorgboer, foodproducent of gewoon ‘buitengewoon
eigenzinnig ondernemend’:

Dit programma is voor jou!

Van idee tot implementatie - mét

begeleiding, inspiratie én budget

Een persoonlijk intakegesprek Een inspirerende excursie

Toegang tot onze online academie Individuele begeleiding, feedback
en doorontwikkeling van jouw plan
5 exclusieve workshops:
e Jouw verhaal als fundament Slotbijeenkomst
e Van idee naar kans
e De blik van buiten BONUS: Innovatiebudget van
 In de markt zetten met lef € 1000 per bedrijf voor de
e Van plan naar praktijk realisatie van jouw actieplan!

De kosten voor dit programma bedragen € 550 per persoon (excl. btw).
Leden van ProefOost betalen € 495 excl btw.

Kijk voor meer info over het programma en het aanmeldformulier snel
op de website:

of scan de QR code >>>


https://gastvrijheidwerkt.nl/buitengewoon-ondernemen

MOGELIJKE VRAAGSTUKKEN VOOR ONDERNEMERS

1. Bedrijfsverbreding naar duurzame
producten

Hoe kan ik mijn assortiment uitbreiden

met duurzame en lokale producten om een
groeiende doelgroep aan te spreken?

2. Aanbodontwikkeling voor
thuisgebruik

Hoe kan ik mijn producten of diensten aan-
passen voor consumenten die meer thuis willen
blijven, bijvoorbeeld door thuiswerkproducten
of -diensten aan te bieden?

3.Seizoensgebonden ervaringsaanbod
Hoe kan ik seizoensgebonden ervaringen
creéren die aantrekkelijk zijn voor verschillende
doelgroepen?

4. Thematische evenementen en
workshops

Hoe kan ik evenementen of workshops
ontwikkelen rondom specifieke thema’s die
aansluiten bij de interesses van mijn doelgroep?

5. Flexibele Productpakketten voor
diverse doelgroepen

Hoe kan ik flexibele productpakketten
aanbieden die zijn afgestemd op de behoeften
van diverse klantgroepen, zoals gezinnen,
singles of ouderen?

6. Diversificatie van recreatieve
aanbiedingen

Hoe kan ik mijn recreatieve aanbod diversifiéren
om een breder publiek aan te trekken en
seizoensgebonden fluctuaties te verminderen?

Maak jouw toekomst waar met
Buitengewoon Ondernemen!
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