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Nossa Missdo

“Levar informacgdo necessdria sobre importagdo e

exportacgdo, visando dar conhecimento aos nossos

clientes para que possam realizar uma operacdo
de comércio exterior com sucesso.”

PAULO NARCIZO RODRIGUES
Consultor de Comércio Exterior
Despachante Aduaneiro - REG. 7D.00.737

PAULA SERRA NEGRA RODRIGUES
Consultora e Professora de Comércio Exterior
Despachante Aduaneiro - REG. 8D.04.354
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Uma das “saidas” do Brasil é o aeroporto,
mas a “saida"” para o Brasil é a exportacao.

IMPORTACAO OU EXPORTACAO, TEMOS A SOLUCAO!

SOMOS UMA ORGANIZACAO ENVOLVIDA COM O PROGRESSO!

Nossa estrutura, baseada em uma importante formacgdo e experiéncia de
nossos profissionais, sugere buscar permanentemente solu¢des especificas
para atender as necessidades de empresas que querem fazer o melhor.

Iniciamos nossas atividades como uma empresa de despachos aduaneiros, e
posteriormente ramificamos nossas atividades com logistica de transportes
internacionais e assessoria documental, contando inclusive com os
“Despachantes Aduaneiros” no Quadro Societdrio da Empresa, o que da
aos nossos clientes maior credibilidade e seguranca.

Fundada em 1992, a Caribbean Express estd instalada em Sao José do
Rio Preto/SP, com filial prépria no porto de Santos/SP, e contamos com
representantes em Campinas/SP, Guarulhos/SP, Paranagud/PR, Chui/RS,
Jaguardo/RS, Santana do Livramento/RS, Uruguaiana/RS, Rio Grande/RS,
Foz do Iguagu/PR, Corumba/MT, Campo Grande/MS, Itajai/SC e Rio de
Janeiro/RJ, fato que nos possibilita atender nossos clientes nos principais
portos, aeroportos e fronteiras brasileiras.

Nossa filosofia é personalizar os servigos prestados aos nossos clientes a fim de
satisfazer cada necessidade em particular. Por isso, procuramos estar sempre
atentos e suportados por informagdes conscientes e confidveis, tendo sempre
respostas corretas, qualquer que seja o tamanho do desafio que nos apresente.

Somos “Centro Autorizado de Envio da FedEx Express”, desde Agosto de
2000, em Sao José do Rio Preto, para envio de documentos, amostras e
encomendas para 220 paises.

Em nosso site os livros, “IMPORTACAO & EXPORTACAO SEM
COMPLICACAO", em sua 6* edicdo, “Dicas para Exportacio” e
“Qualidade na Lideranca de Pessoas”, disponivel empresa para download,
além de 147 slides que é um curso de comércio exterior. Também podera
ver um VT que é apresentacdo de nossa sede em Rio Preto.

www.caribbeanexpress.com.br


http://www.caribbeanexpress.com.br
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@ DICAS PARA EXPORTAR

uando da iniciativa pelo mercado de exportacdo a empresa

terd que buscar uma série de informagdes, as quais estdo

disponiveis em sites governamentais e comerciais, visando

agrupar dados estatisticos e comportamento de exportacao
da linha de producdo de todos os seus produtos ou daqueles definidos
para o mercado externo.

Ndo necessariamente ter uma empresa que produz para ser exportador
a exemplo das Tradings Companies e Comerciais Exportadoras as quais
compram produtos no mercado interno e vendem no exterior.

No caso de se vender um produto a uma Trading Company, empresa
que serd sempre uma S/A, os produtos deverdo ser entregues em local
alfandegado para serem exportados e quando se negocia com essa
empresa é como se de fato tivesse exportado, pois a responsabilidade
pela saida ao exterior é da Trading Company.

Quando se negocia com uma Empresa Comercial Exportadora comum
(Ltda.), deve-se observaralguns cuidados, o produto é vendido a comercial
exportadora que terd que comprovar ao fabricante/produtor, através
de um documento chamado “MEMORANDO DE EXPORTACAO" a
saida para o exterior, sem este podera ser intimado pelos 6rgdos federais
e estaduais para a comprovacdo ou pagamento dos tributos desde
a emissdo da nota fiscal para exportacdo, uma vez que neste caso a
Comercial Exportadora e o fabricante respondem solidariamente pela
suspensao dos tributos até a exportacdo propriamente dita, ficando
assim isento dos impostos incidentes no mercado interno.

Salvo algumas excecdes, seja qual for a atividade da empresa, produgdo
ou comercializacdo terd que previamente obter informagdes acerca
do comportamento do mercado internacional e mercado interno para
garantir o fornecimento aos importadores.
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Trataremos, em primeiro plano, a iniciativa da empresa que produz e
busca o mercado externo e em segundo as empresas intermediérias que
podem ser uma alternativa para produtores e fabricantes para escoar
seus produtos via exportacao.

Ao optar pelo mercado de exportacdo a empresa, ndo importando
o seu porte, terd que reunir informagdes visando definir o mercado
de atuacdo para suas primeiras incursdes sejam elas em visita ao pais
alvo, via internet, participacdo de feiras, ou missdes internacionais,
tanto no Brasil quanto no exterior, ou com envio de prospectos e
catélogos.

E imprescindivel que o site da empresa esteja em inglés e espanhol.

O ideal é se a empresa ndo exporta ou pretende ampliar sua atuagdo na
exportacdo é recomendado utilizar-se em primeiro plano das informagdes
disponiveis pelo Ministério das Relagdes Exteriores, Ministério da
Economia.

Definindo um produto para exportacdo, o interessado deverd estar de
posse da classificagdo fiscal de mercadorias, que no Brasil € a NCM - No-
menclatura Comum do Mercosul, composta de 08 digitos, sendo os
seis primeiros de utilizagdo universal é a mesma classificagdo que se usa
para definir o IPl ou seja a TIPI. — Tabela de Incidéncia sobre Produtos
Industrializados.

Poderd também acessar o site da Unido Europeia http://ec.europa.eu/
taxation  customs/dds2/taric/taric consultation.jsp?Lang=pt para o
busca de dados estatisticos e outras informagdes como para saber os
impostos que se paga para produtos no Mercado Comum Europeu. Link
para o idioma portugués.

J& para o mercado americano as informagdes podem ser obtidas no site
— https://hts.usitc.gov/- Harmonized Tariff Schedule of the United
States — HTSUS -

Acessando os sites, seja no Brasil ou no exterior, podera obter dados estatisticos
do ano corrente e de outros anos passados, volume de exportagdo etc.


http://ec.europa.eu/taxation_
http://ec.europa.eu/taxation_
https://hts.usitc.gov/

YL

—@: Dicas para Exportagdo - 9 - |
I

No final deste, sob o titulo: “Sites de Pesquisas em Comércio Exterior"”
pode-se obter dados através de uma pesquisa de quanto o Brasil exporta
de determinado produto, qual o volume global ou definir determinado
pais alvo ou ainda por Blocos a exemplo do MERCOSUL - (Argentina,
Brasil, Paraguai e Uruguai) - NAFTA (USA, México e Canadd) e Uniao
Européia - Luxemburgo, Irlanda, Bélgica, Dinamarca, Austria, Paises
Baixos, Alemanha, Franga, Suécia, Reino Unido, Finlandia, Itdlia, Espanha,
Portugal, Grécia, Estonia, Eslovaquia, Hungria, Republica Tcheca, Chipre,
Malta, Eslovénia, Lituania, Letonia, Polonia entre outros.

Apo6s andlise dos dados contidos na pesquisa deverd passar para a
proxima etapa, a busca de importadores.

@~ EXPORTACAO

o se decidir pelo mercado externo, principalmente voltado para
exportacdo, a empresa estard a frente de uma série de perguntas,
que a principio parecem ndo ter respostas precisas a curto prazo.

Um dos itens maisimportante é a formagao do preco para exportacao,
o empresario tem que saber qual o preco em délares do seu produto,
desonerado dos tributos que ndo irdo incidir sobre a exportacao,
os quais incidem normalmente na venda de mercado interno, fato
que em muitos casos sdo realizados maus negocios, ou se perde a
oportunidade em certos momentos.

Ao se chegar a esta decisao implica na certeza de ter um produto com
ampla aceitacdo no mercado interno, sendo este um fator referencial
e também um prego competitivo. Estar de posse de um catalogo das
mercadorias que pretende exportar.

Um catélogo que pode ser preparado tanto para atender o mercado
interno como o mercado externo, o qual devera serem, neste caso, inglés/
portugués/espanhol, atendendo assim a necessidade de varios paises, e
estando preparado para atender a solicitacdo de varios mercados.
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Os detalhes na confeccdo de um catdlogo para exportagdo devem ser
observados, para ndo incorrer em falhas que poderdo ser negativas em
determinado mercado, como por exemplo utilizacdo de cores, simbolos,
traducao errénea, etc.

Para iniciar a busca de informagdes, que comega por dados que propor-
cionem identificar qual é o comportamento de sua linha no mercado
internacional. As pesquisas irdo apresentar um perfil que ird nortear, em
primeiro plano, os passos para atingir o mercado externo. Recomenda-
-se que a pesquisa seja realizada com um periodo dos Ultimos trés anos
e a mesma poderd ser obtida junto ao Ministério da Economia, no site
http://comexstat.mdic.gov.br/

Deve-se buscar informagdes do tipo, quem exporta, quanto exporta,
para onde exporta, neste caso ird se valer da experiéncia de quem ja atua
no segmento idéntico ao de sua empresa. Por outro lado, estas pesquisas
também irdo indicar, além dos exportadores tradicionais, produtores e fa-
bricantes, as empresas que compram no mercado interno e exportam, as
chamadas Empresas Comerciais Exportadoras ou Trading Company, que
podem ser uma alternativa para aqueles que estao iniciando na expor-
tacdo. A pesquisa podera ser realizada no site http://www.vitrinedoex-
portador.gov.br e a relagdo no link: http://www.mdic.gov.br/index.php/
comercio-exterior/empresa-comercial-exportadora-trading-company

Empresas Comerciais Exportadoras ou Trading Company utilizar-
se desse tipo de empresa para atingir o mercado internacional tem
suas vantagens, mas também suas desvantagens. Como vantagem
poderiamos citar que a Unica preocupagdo da empresa serd o de efetuar
uma venda no mercado interno, fato que ndo implicard em maiores
conhecimentos e investimentos, uma vez que tais empresas conhecem
profundamente os mercados e toda a legislacdo tanto em nosso pais
quanto no pais do importador, e mantém escritérios e agentes no
exterior, como desvantagem o vendedor ndo ird saber para onde seus
produtos estdo sendo exportados, o preco a que se esta vendendo, e
qual a aceitacdo no mercado internacional.

Quando a decisdo for a de exportagdo direta, a empresa ap6s analisar os
dados do comportamento de seu produto no mercado externo, sabera
imediatamente quais os paises potenciais compradores. O préximo passo
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é a busca dos importadores no mercado selecionado, que se d4 através
de consultas ao Ministério das Relagoes Exteriores, Embaixadas, Camaras
de Comércio e Industria, Trade Point, revistas especializadas, ou até
mesmo com viagem ao exterior na participagdo de feiras internacionais
e eventos ligados ao segmento da empresa.

Poderd também, o exportador, recorrer a empresas especializadas
em consultoria de comércio exterior para obter as informagdes que
necessita, sdo empresas que prestam servigos para aqueles que ndo
dispdem de departamento proprio, ou ainda, que iriam onerar os custos
com a contratacdo de pessoal com conhecimentos necessarios, assim a
terceirizagdo é muito comum. Cadastrar a empresa e seus produtos
junto ao Ministério das Relagcdes Exteriores - Divisdo de Informacao
Comercial - http://www.investexportbrasil.gov.br, é de vital importancia,
pois desta forma estard mostrando ao mundo que sua empresa existe,
bem como o segmento em que atua, o mesmo procedimento deve
ser feito junto ao site do Ministério do Desenvolvimento, Industria
e Comércio Exterior-MDIC, Vitrine do Exportador - http://www.
vitrinedoexportador.gov.br/bens/ve/br/solicitar, como  potencial
exportador, pois no momento em que houver uma exportacdo direta
da empresa a mesma serd automaticamente inserida no site.

Apos a realizagdo deste cadastro, como potencial exportador, o mesmo
ird estar em todas as representagdes comerciais do Brasil no exterior,
de modo que se um importador em qualquer pais quiser saber sobre
determinado produto, junto as Embaixadas, sua empresa serd indicada
e poderd receber solicitacdes de varias partes do mundo e passara a
receber a relacdo dos Boletins de Oportunidades Comerciais (BOCs)
disponiveis da DIC. Tanto a Invest Invest $ Export Brasil - Guia de
Comércio Exterior e Investimento, quanto a Vitrine do Exportador sdo
amplamente divulgados, no exterior, visando a dar conhecimento aos
importadores das empresas brasileiras e seus produtos de exportagao.

O SEBRAE é outro parceiro extremamente importante para o exportador,
pois 0 mesmo oferece a oportunidade de contatos com interessados,
auxiliando até em reunides previamente agendadas, ndo sé no Brasil
como no exterior. A Ficha de Cadastro para a Bolsa de Negocios podera
ser adquirida junto ao posto do SEBRAE mais préximo de sua empresa.


http://www.investexportbrasil.gov.br/
http://www.vitrinedoexportador.gov.br/bens/ve/br/solicitar
http://www.vitrinedoexportador.gov.br/bens/ve/br/solicitar
http://www.vitrinedoexportador.gov.br/
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Quanto ao pais para onde existe a determinacdo de investir na exportacao,
devera o exportador registrar sua marca no pais do importador, mesmo
que as exportacdes sejam realizadas através de agente, representante,
comercial ou comercial exportadora, ndo importa qual a modalidade, se
ndo houver o registro previamente, o risco de alguém ter registrado e
ser o detentor da mesma no pais alvo podera trazer sérios prejuizos, até
mesmo com a inviabilidade de exportar.

Existem varios exemplos de empresas que tiveram que comprar sua
propria marca no exterior ou alterar para exportacdo, uma vez que
a mesma estava registrada em nome de outro sendo garantida pela
legislacdo vigente naquele pais.

Identificado o importador, o passo seguinte é apresentacdo da empresa,
mostrando que ela existe através de um perfil da mesma, bem como sua
linha de produtos, porém ndo se pode esquecer de mencionar detalhes a
cerca dos produtos como descricdo, aplicacdo, utilidade, e em determinados
casos detalhes técnicos, quantidade disponivel, prazos de entrega, etc.

Na preparagdo de um perfil, a empresa deve mencionar o ano de
fundacdo, tecnologia disponivel, maquinas e equipamentos utilizados
na producdo do bem a ser exportado, empresas para as quais ja fornece
no mercado externo, e na impossibilidade desta, mencionar empresas no
mercado interno com renome internacional, caso exista, visando obter
credibilidade junto ao importador.

Quando da primeira incursao junto ao importador selecionado, aguardar
seu retorno, verificando se despertou interesse, de onde surgem os passos
seguintes como envio de catdlogos, amostras e outras informagdes que
sejam solicitadas. Toda empresa que pretende atuar com exportacdo
devera obrigatoriamente ter um site de sua linha de produtos de
preferéncia em inglés, espanhol e o portugués para mercado interno.

Havendo solicitacdo do envio de amostras, esta deverd ser idéntica a que se
pretende exportar, de nada adiantard maquiar uma amostra se ndo conseguira
produzir em quantidade e qualidade ao que foi apresentado anteriormente
ao importador. No item quantidade devera tomar as devidas precaugdes para
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informar corretamente sua capacidade de atender a um pedido, para ndo
correr o risco de se deparar com algo impossivel de ser atendido.

Nunca devera o exportador, em seu primeiro contato, enviar todas as
informagdes pertinentes a mercadoria, como catélogo, lista de preco e
amostra, pois em caso de ndo obter resposta, ndo poderd avaliar se
o contato foi ou ndo positivo, gerando inclusive custos com envio de
material a um importador que podera ndo estar mais atuando.

Quando os resultados sdo extremamente positivos na exportacdo, a
empresa ndo poderd se descuidar do mercado interno, a exportacdo
deve ser encarada como mais um mercado e ndo como Unico mercado
para escoar a producdo. Da mesma forma, sendo o mercado interno
extremamente atraente em determinadas ocasides, nunca o exportador
devera deixar de atender a um pedido vindo do exterior, pois se assim o
fizer correrd o risco de perder o cliente para outro fornecedor.

Nao ficara descartada a possibilidade no transcorrer da negociacdo
para o exportador de ter que adaptar o produto a uma exigéncia do
importador, ou uma embalagem adequada, fato que tem que ser
considerado quando se iniciam os contatos.

As informagdes neste estdgio sao imprescindiveis para a realizacdo de um
bom negécio, o conhecimento das regras aplicadas no comércio internacional
sao uma obrigacao para todo aquele que deseja atuar com sucesso.

Sabercomo sao aplicadas e definidas as regras dos INCOTERMS, International
Commercial Terms, da Camara de Comeércio Internacional, em sua versao
2020, onde através de siglas indicam os direitos e obrigacbes de quem arcara
com os custos da operacdo e até onde, neste sentido recomendamos leitura
minuciosa destes termos sob o mesmo titulo neste trabalho.

Uma correspondéncia ou um e-mail vindo do exterior nunca deve ficar
sem resposta, pois poderd estar fechando uma porta para seus negécios.
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:: MODALIDADES DE
) EXPORTACAQO

A EXPORTACAO PODE SE DAR POR TRES CAMINHOS:

Exportacdo Direta - Exportacao Indireta - Trading Company.

exportacao direta consiste em o exportador faturar
diretamente ao importador, ficando a seu cargo todas as
atribuicdes que envolvem a operagdo de ponta a ponta.

A exportacao Indireta ou via Interveniente, empresa no mercado interno
que compra o produto com fim especifico de exportacdo, sendo esta
uma opgao para quem estd iniciando no comércio de exportacdo, uma
vez que reduz uma série de caminhos que envolvem a exportacao direta.

Deverd, nesta condi¢do, o exportador tomar todos os cuidados para ter a
certeza ndo s6 do recebimento dos valores como da efetiva exportacao.

Quando as mercadorias sdo vendidas para uma empresa no
mercado interno, com fins especificos de exportacdo as mesmas sdo
desoneradas dos tributos incidentes na venda de mercado interno e
se por ventura a exportacdo ndo se realizar, o fabricante ou produtor
tera que recolher todos os impostos retroativamente com com juros
de mora e multa.

O Prazo para que a exportacdo se efetive é de 180 dias apés a
emissdo da nota fiscal de venda para a comercial exportadora.

A exportacdo via Trading Company é a operacdo de venda no mercado
interno equiparada a exportac¢do, é o caminho mais adequado para iniciar a
exportacdo, pois sao empresas especializadas, com escritorios e representantes
nos mais diversos mercados, detendo amplo conhecimento, fazendo com que
o exportador ndo tenha riscos nem custos para exportar seus produtos.
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Outra forma de realizar uma exportacdo é através da consignacdo, a
qual encontra-se regulamentada por legislacdo especifica. A exportacdo
em consignacdo implica na obrigacdo do exportador providenciar o
ingresso de moeda estrangeira, na forma da regulamentagdo cambial,
pela venda da mercadoria ao exterior, dentro de prazos especificos, para
cada tipo de mercadoria, contados da data do embarque.

Caso ndo ocorra a venda da mercadoria, o exportador deverd, dentro
de 60 dias contados do término do prazo estipulado, comprovar o seu
retorno ao Pais, mediante apresentacdo a SECEX ou a entidade por
ela credenciada, os documentos relativos ao respectivo desembaraco
aduaneiro.

Na hipotese de ser invidvel o retorno de parte ou da totalidade da
mercadoria ou ocorrer a venda por valor inferior ao originalmente
consignado na DU-E - Declaracdo Unica de Exportacdo, devido
alteracdo de qualidade ou por qualquer outro motivo, o exportador
deverd encaminhar documentacdo comprobatoéria a SECEX ou a
entidade por ela credenciada, no prazo maximo de 30 dias ap6s o
término do prazo estipulado.

A baixa total das obrigacdes relativas a operacdo de exportacdao
em consignacdo dar-se-a automaticamente, pelo SISCOMEX,
com base nas liquida¢cdes das cambiais negociadas, se cumprida
a operagao integralmente, ou apds analise e decisdo pela SECEX,
para determinados casos previstos na portaria que regulamenta esta
modalidade.
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& COMISSAO DE AGENTE

comissdo de agente é pactuada entre as partes, tendo
um percentual sobre a operacdo de exportagdo, tendo
a participacdo de um agente na intermediacdo da
operacao.

Normalmente o percentual varia entre de 3% até 6% tendo como base
de célculo o valor FOB da exportacdo, para alguns produtos o préprio
Siscomex ndo aceita percentual acima de 3%, quando da inser¢do da
informacdo sobre a comissdo de agente.

O agente pode ser exclusivo de uma determinada empresa, tendo
sua localizagdo no préprio pais do exportador ou mesmo no exterior,
onde estdo os potenciais importadores, podera também ser um agente
auténomo com atuacdo em diversos segmentos.

Normalmente existe um contrato entre as partes onde estdo definidos
os percentuais como comissdo de agente, e area de atuagdo e com uma
performance por parte do agente, dando assim garantias ao exportador
que ird realizar negdcios, pois um contrato desta natureza sem que haja
negécios com a intermediacdo do agente podera ser um fato inibidor
para o exportador atuar em determinado mercado uma vez que estara
amarrado por contrato com um agente.

EXISTEM TRES MODALIDADES DE COMISSAO DE AGENTE PRATICADAS:

Na modalidade em conta gréfica;

O banco no exterior quando do pagamento pelo importador remete ao
agente a parte que lhe couber enviando o saldo para o exportador da
Commercial Invoice.

Na modalidade a deduzir da fatura;
Sera concedido um desconto na fatura, o qual é repassado ao agente.
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Na modalidade a remeter;

Cabe ao exportador, quando do recebimento das divisas remeter ao
agente o valor da comissdao, mediante remessa.

O pagamento da comissdo do agente de exportacdo é efetuado em
moeda em que fora realizada a exportagdo sem a incidéncia de impostos
ou tributos, ap6s o pagamento da operagado pelo importador e remetida
para o local indicado pelo agente, na modalidade e com percentual
registrado na DU-E - Declaracdo Unica de Exportacdo, estas comissdes
podem ser pagas de trés formas:

a) Em conta gréfica (G);
b) Deduzir na fatura (F);

C) A remeter (R).

A1,

“@-EXPORTACAOQ VIA CORREIO

Exporta Facil dos Correios fora criado para ajudar a pequena
e média empresa a exportar com reducdo de custos e menos
burocracia, inclusive dispensa a Habilitacdo junto a Receita
Federal.

O exportador terd que ter a nota fiscal de exportagdo, commercial invoice,
certificado de origem, se necessario, preencher formulério préprio dos
Correios. O pagamento do frete serd no Brasil, assim é importante saber
o custo do mesmo, dentro da modalidade de envio, para incluir no preco
de exportacdo.

A verificagdo a Lista de Proibicdes Gerais, no site dos Correios, é
importante antes de fechar uma exportagdo, pois existem produtos que
sdo proibidos o envio pelos Correios.
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LIMITACOES:

SIMPLIFICADO ATE US$ 50,000.00

PESO 20 ou 30 QUILOS, DEPENDE DO PAJS

MEDIDAS:

A maior dimensdo de seu SEDEX Mundi ndo podera ultrapassar 105 (1,05
m) centimetros e a soma das trés dimensdes ndo podera ultrapassar 150
centimetros (1,50 m).

MODALIDADES:

e Sedex Mundi - prazo de entrega garantido: 1, 2, 3 ou 4 dias Uteis;

e Expressa (EMS) — prazo de entrega estimado: de 3 a 7 dias Uteis;

*  Mercadoria Econémica — prazo de entrega estimado: de 14 a 30
dias uteis;

* Leve Prioritaria — prazo de entrega estimado: de 4 a 13 dias Uteis;

* Leve Econdmica - prazo de entrega estimado: de 14 a 30 dias uteis;

www.correios.com.br


http://www.correios.com.br/

:@: Dicas para Exportagdo - 19 - |
I

:3:RECEBIMENTO DAS DIVISAS
) DE EXPORTACAQO

Modalidade de Pagamento antecipado, pouco utilizada, ocorre
quando de uma encomenda, o exportador recebe a totalidade
ou parte das divisas para produzir os bens a serem exportados,
neste caso os riscos ficam para o importador, pois o exportador
poderd ndo cumprir prazos estipulados ou ndo realizar a exportagao.

Outra modalidade para o exportador de receber os valores referentes
aos produtos exportados ou a exportar é a Cobranca Documentaria,
que pode ser solicitada pelo importador durante a transagdo comercial.
Cabe alertar para os riscos que envolvem tal operagdo, pois ndo da ao
exportador a seguranca, uma vez que ndo ha garantia bancaria sobre o
recebimento das divisas.

Na modalidade “cobranga”, os bancos atuam como cobradores internacio-
nais, onde a operacado foi fechada entre o importador e o exportador, ndo
assumindo nenhuma responsabilidade quanto ao pagamento. Os riscos s6
nao ocorrem quando a exportagdo se da para propria matriz, entre filiais, ou
ainda, uma exportagdo para cliente antigo e de extrema confianga e tradi¢do.

Quando a exportacdo é realizada nesta modalidade, podera o importador
ndo comparecer ao banco para fazer o pagamento, quando for a vista ou
aceitar o saque quando da cobranca a prazo, ficando assim o exportador
sem saida, caso o importador mude de idéia no decorrer da operagao.

Na cobranca a vista, se o importador recusar a receber as mercadorias por
qualquer motivo, ndo efetuar o pagamento para retirar as mesmas, o exportador
tera que arcar com todas as despesas, inclusive no retorno para o Brasil.

Na cobranca a prazo, a situacdo se complica ainda mais, o importador
terd a posse das mercadorias para pagamento futuro, podendo nado
efetud-lo na data prevista.
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Aoperacdo érealizada através de um documento “DRAFT" ou “SAQUE",
emitido pelo exportador ao importador, o qual devera liquidar o mesmo,
tendo assim a posse dos documentos para liberar as mercadorias.

Modalidade mais usada nas exportagdes e que da seguranca ao
exportador quanto ao recebimento das divisas é a Carta de Crédito,
regulamentada pela Brochura 600 da Camara de Comércio Internacional
- CCI, que poderd ser a vista ou a prazo, recomenda-se a leitura desta
norma para as particularidades a serem adotadas.

O importador solicita via um banco no exterior, a abertura de
Carta de Crédito, com base na fatura pro forma, sendo este banco
o “emitente”, que por sua vez avisa a um banco na praga do
“beneficiario” (exportador), sendo este o “avisador”, que comunica
ao “beneficiario”, o crédito referente a exportacdo a ser realizada.

Podera o exportador, solicitar a confirmagdo desta Carta de Crédito em outro
banco tanto no pais ou no exterior, sendo este terceiro o “confirmador”, e
deverd ser sempre um banco de primeira linha, o que da maior garantia, pois
0 ndo cumprimento da mesma pelo “emitente”, fica automaticamente o
“confirmador” responsavel pelo pagamento da Carta de Crédito.

A carta de crédito deve conter a clausula "IRREVOGAVEL", desta
forma s6 podera ser cancelada ou alterada, mediante concordancia dos
envolvidos na operagdo: Importador, Exportador e o Banco emissor.
A Carta de Crédito é muito importante, pois serve como contrato de
compra e venda, onde ambos, importador e exportador detalham os
termos condi¢des comerciais da operacdo, assegurando para um lado o
recebimento das divisas e para outro das mercadorias.

Todos os detalhes da mercadoria também sdo colocados na Carta de
Crédito, onde sdao mencionados modelo, capacidade, quantidade,
descricdo, forma de pagamento, etc..

Uma carta de crédito podera ser transferida para outro beneficiario se for
de interesse do exportador, desde que haja a cldusula “transferibilidade”,
deve-se observar com detalhes se permite ou ndo transbordo,
desembarque e reembarque durante o percurso, o que pode gerar
discrepancia, causando problemas e impossibilitando o cumprimento da
mesma, ndo permitindo que se receba as divisas correspondentes.
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. FORMAGAO DE PREGO
" PARA EXPORTACAO

determinacgdo do preco de exportacdo é de extrema relevancia,

que definird o sucesso da operagdo, levando-se em conta o

mercado alvo e a concorréncia internacional. O célculo tera

como base o preco praticado no mercado interno, apos
detalhar todos os custos envolvidos até a efetiva comercializacdo do
produto, incluindo-se também o percentual de lucro obtido.

De posse dos dados, montar uma planilha de custos, eliminando todos
os elementos incidentes no mercado interno, os quais ndo incidirdo na
exportacdo, e agregar aqueles que incidirdo na venda de mercado externo.

DEDUCOES NA EXPORTACAO:

IPI - ICMS - COFINS - PIS -, Embalagem no mercado interno, custos
de promogao e marketing, distribuicido no mercado interno, lucro no
mercado interno entre outros.

ADICOES NA EXPORTACAO:

Custos de embalagem para o mercado externo, custos de adaptacao,
se houver, para exportacdo, transporte interno e externo, dependendo
da modalidade de venda, seguros, comissdo de agente, despesas
com documentacdo, despesas portudrias, despesas com despachante
aduaneiro e o lucro desejado na exportacao.

Estar de posse do preco de exportacdo de sua linha de produtos é fator
indispenséavel para quem pretende exportar, seja a médio ou longo prazo,
pois em caso de consultas ou até mesmo em uma feira comercial podera
de imediato informar ao interessado o preco de sua linha de produtos.

Muitos empresarios ndo ddo importancia ao prego de exportacdo e
quando consultados, ndo dispdem de imediato, levando um certo tempo
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para reunir informacdes e apresentar uma cotagdo, fato que podera levar
a perder um excelente negdcio.

Apresentamos a seguir uma planilha onde podera formar o preco de
exportacdo, muito embora outros fatores podem vir a fazer parte da
mesma, seja incluindo ou excluindo valores.

{G-PLANILHA PARA FORMAGAOQ
DE PRECO NA EXPORTAGAO

Preco de mercado interno com LP.l.........cccccooviiiiinnnnnn, 9.600,00
L S e 18%
COFINS L.t 7,6%
P S 1,65%
Lucro no mercado interno..........cooveveiiiiiii e 10%
Embalagem no mercado interno ...........ccccceeviiiiiiniine 1%
Comissdo de vendedor mercado interno.........ccccccveviveeninnene 3%
Despesas de distribuicdo mercado interno...........ccccccoeiiiiinnnnn. 1%
Propaganda mercado interno...........ccccooeeeeiiiiieeeiiiieeee 0,35%
Embalagem de exportagao............ccocevveriiiiiiniiiiiicceen, 1,4%
Despesas até efetivo embarque (inclusive despachante)........ 10%
Lucro exporta¢do (10 % sobre FOB).........cccccocieiiiiiiciicnn. 10%
Comissao agente exterior (4% sobre FOB) .........ccccccovoneenne. 4%
Transporte até local de embarque.............ccocvevviiiiiiciiccnnn. 4%



:@: Dicas para Exportagdo - 23 - |
I

& DETERMINACAQO DO PRECO

Preco mercado interno........ccccoeeviiiiiiiiiee e, 9.600,00
(=) LP e 20%....1.600,00
= SUDLOtaL. ... 8.000,00
(=) LCMNS e 18%....1.440,00
(=) COFINS. .o 76%........ 608,00
(=) PIS e 1,65....... 132,00
(- ) Lucro no mercado interno..........cccoeeeevvveeeennn. 10,%....... 800,00
(- ) Embalagem no mercado interno ..................... 1%......... 80,00
( - ) Comissdao vendedor mercado interno............... 3%....... 240,00
( - ) Despesas distribuicdo mercado interno ................ 1% .......... 80,00
(- ) Propaganda mercado interno...................... 035%......... 28,00
TOtal . RS ..... 4.592,00
(+) Embalagem exportagdo ..........ccccceviiiirnennnn. 14%.......... 91,05
(+) Despesas até efetivo embarque c/D.A........... 10%....... 650,42
(+) Lucro exportagao ..........ccoeceveeiiiiiiciiiieeeee, 10%....... 650,42
(+) Comissdao agente exterior............ccccuvvvvvrveennnn. 4%....... 260,16
( +) Transporte Rodovidrio até local embarque....... 4%....... 260,16

Preco FOB exportagdo R$ 6.504,24

Converter os valoresem = US$ =Taxa de compra do dia US$ 3,25
Preco FOB exportagdo US$ 2.001,30

O valor de R$ 4.592,00 deverd ser aumentado em 29,40% por dentro

resolvendo a seguinte regra trés:

R$ 4.592,00 = 100% - 29,40 ou
R$ 4.592,00 x 100% : 70,6% = R$ 6.504,24

4592592 =70,6%
X =100 %
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@ GERTIFICADO DE ORIGEM

ara beneficiar-se das reducbes e restricdes outorgadas entre os
paises membros do MERCOSUL, as exportacbes deverdo estar
acompanhadas do Certificado de Origem, que é emitido por
entidade de classe ou instituicdo com perfil juridico e reconhecida

pelo governo e expedida diretamente do pais exportador ao paisimportador,
devendo conter percentual de 60% do indice de nacionalizagdo, sendo
permitidos até 40% de produtos agregados de terceiros paises.

CONSIDERA-SE EXPEDICAO DIRETA AS SEGUINTES CONDICOES:

a)

b)

As mercadorias transportadas sem passar pelo territério de algum
pais ndo-participante do Tratado;

As mercadorias transportadas sem passar pelo territorio de alguns paises
ndo participantes, com ou armazenamento temporario, sob a vigilancia
de autoridade alfandegéaria competente em tais paises, sempre que:

O transito estiver justificado por razdes geograficas ou por
consideracoes relativas a requerimentos do transporte;

Nao estiverem destinadas ao comércio, uso ou emprego no pais de
transito, e ndo sofram, durante transporte e depésito, nenhuma
operacdo distinta as de carga e descarga ou manuseio, para manté-
las em boas condi¢bes ou assegurar sua conservagao;

Que os produtos procedentes das Zonas Francas situadas nos limites
geograficos de qualquer dos Estados-Partes deverdo cumprir os
requisitos previstos no presente Regime Geral;

A expressdo “materiais” compreende as matérias-primas ou produtos
intermedidrios e as partes e pecas utilizadas na elaboracdo das
mercadorias.
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No Estado de Sdo Paulo, o 6rgdo encarregado da emissdo do Certificado
de Origem é a Federagao das Industrias do Estado de Sdo Paulo FIESP,
CIESP e algumas Associacoes Comerciais.

Para obter o Certificado de Origem, deverd o produtor final ou o
exportador preencher formuldrio padrdo, indicando caracteristicas
e componentes do produto e os processos de elaboracdo, este
documento firmado dara origem ao certificado, desde que seus dados
estejam corretos serd emitido no mesmo dia ou no dia seguinte ao
da solicitagao.

Certificado de Origem também é necessario para exportagdo no ambito
da ALADI, SGPC e SGP, esses certificados garantem ao importador a
reducdo parcial ou total do imposto de importacdo que incide sobre
determinados produtos. O Brasil é membro dos acordos firmados com
0s paises que os integram e o Certificado do SGP é emitido pelo Banco
do Brasil “FORM A".

Paises Membros da ALADI - Associacdo de Latino Americana de Integracdo
- (‘Acordos Bilaterais ou Multilaterais-Preferéncias Tarifarias):

Argentina, Bolivia, Brasil, Colémbia, Chile, Equador, México,
Paraguai, Peru, Uruguai e Venezuela.

Paises Membros do SGPC - Sistema Global de Preferéncias Comerciais
- (entre paises em desenvolvimento):

Argélia, Argentina, Bangladesh, Benin, Bolivia, Brasil,
Camardes, Chile, Cingapura, Cuba, Egito, Equador, Filipinas,
Gana, Guiana, Guiné, India, Indonésia, Ird (Republica Islamica
do), Iraque, luguslavia, Jamahiriya Popular Social Arabe da
Libia, Malésia, México, Mogcambique, Nica- rdgua, Nigéria,
Paquistdo, Peru, Republica da Coréia, Republica Popu- lar
Democratica da Coréia, Republica Inida da Tanzania, Roménia,
Sri Lanka, Suddo, Tailandia, Trinidad e Tobago, Tunisia, Vietna
e Zimbabue.
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Paises Membros do SGP - Sistema Geral de Preferéncias
- (Outorgado por paises desenvolvidos aos paises em desenvolvimento):
Bielo-Russia. Bulgaria, Canada, Eslovaquia, Estados Unidos da América,
Federacdo Russa, Hungria, Japdo, Noruega, Nova Zelandia, Republica
Tcheca, Suica

Uniao Europeia
- Alemanha, Austria, Bélgica, Bulgaria, Chipre, Crodcia,
Dinamarca, Eslovaquia, Eslovénia, Espanha, Esténia, Finlandia,
Franca, Grécia, Holanda, Hungria, Irlanda, Italia, Letonia,
Lituania, Luxemburgo, Malta, Polénia, Portugal, Republica
Tcheca, Roménia, Suécia

::EI\/IBARQUE DAS MERCADORIAS

pos verificar todos os itens da exportacdo e estando em
conformidade com o acertado junto ao importador, o
exportador preparaas mercadorias paraembarque, observando
prazos e condicOes estipulados na negociacdo entre ambos.

Tendo sido embaladas e preparadas para a viagem, as mercadorias
devem ser relacionadas e todas as embalagens marcadas e numeradas,
dando origem ao Romaneio de Embarque ou Packing List, documento
que ird identificar os volumes e seu contetdo, quando confrontado
com a documentacdo na hora do embarque, sendo de grande utilidade
também ao importador quando da chegada ao local de destino.

Outros documentos também devem acompanhar as mercadorias, como
a Fatura Comercial, Certificado de Origem se exigido, Nota Fiscal de
Saida para acompanhar as mesmas até local de embarque, pois estardo
circulando em territ6rio nacional. Previamente a este processo, devera a
operagao estar registrada no SISCOMEX.

Vale ressaltar que neste estdgio, ja fora providenciado o meio de
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transporte junto ao Despachante Aduaneiro ou as agéncias de transportes
internacionais, seja aéreo, maritimo, rodoviario ou ferroviario.

Quando a operagdo é concluida, o exportador retine toda documentagao
referente a exportacdo e apresenta ao banco para receber as divisas,
caso a mesma tenha sido amparada por carta de crédito.

::POTENCIAIS IMPORTADORES

Ministério das Relagdes Exteriores dispde de um banco de dados
de diversos paises onde pode-se obter nome, enderego, telefone,
e-mail, site e relacdo dos produtos de empresas importadoras, as
quais importam nao sé do Brasil como de outros paises.

Para ter acesso 4s informagdes é necessario que o interessado faca o cadastro
de sua empresa, acessando o site http://www.vitrinedoexportador.gov.br/
bens/ve/br/solicitar#inicio clicando no icone Cadastre-se, e preencher os
formularios com os dados solicitados.

Ao fazer o seu cadastro na Vitrine do Exportador, estard apresentando
vossa empresa, linha de produtos para o mercado internacional de
forma que quando algum interessado, em qualquer parte do mundo,
poderd buscar informagdo sobre determinado produto e em estando
cadastrado no site podera ser consultado pelo possivel importador e
iniciar um processo de exportacdo.

Além de obter dados de potenciais importadores para iniciar primeiros
contatos poderdo ser obtidas informagdes tais como:

- Exigéncias no pais importador;

- Impostos a serem pagos pelo importador.

- Indicadores econdmicos, etc.

Desta forma poderd chegar a conclusdo se seu produto terd
competitividade no pais importador.


http://www.vitrinedoexportador.gov.br/bens/ve/br/solicitar#inicio
http://www.vitrinedoexportador.gov.br/bens/ve/br/solicitar#inicio
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G DTE (DOMICILIO
" TRIBUTARIO ELETRONICO)

egue orientacGes para a adesao ao DTE (Domicilio
Tributario Eletronico), que é obrigatério para obtencao do
RADAR, seja para importar e/exportar:

Utilizando um computador que tenha instalado o E-CNPJ, (se for
A1 tem que estar instalado na maquina, se for A3 ou token tem
que estar com o dispositivo conectado e funcionando), clicar no link
https://cav.receita.fazenda.gov.br/eCAC/publico/login.aspx,
escolher a opcao certificado digital, depois em Termo de Adesao ao
Domicilio Tributario, Imprimir (ou salvar em PDF) o comprovante
para juntarmos ao processo.



https://cav.receita.fazenda.gov.br/eCAC/publico/login.aspx
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@ CERTIFICADO DIGITAL
E-CPF

Para obter a Habilitacdo para importar e/ou exportar, serd

necessario que o responsavel legal pela empresa obtenha o

e-CPF, para que possa efetuar a Habilitagdo no RADAR e o

Cadastro de Representantes Legais no Siscomex - Sistema
Integrado de Comércio Exterior.

Esta op¢do de acesso possilibilita ao contribuinte possuidor de certificado
digital e-CPF realizar todas as transagdes relativas a este servigo, pertencente
ao Siscomex, desde que autorizadas pelo perfil ou perfis do sistema em que
esteja previamente habilitado junto a Receita Federal do Brasil.

Ao utilizar este servico, o contribuinte certificado, habilitado como
Responsavel Legal pela empresa perante a Receita Federal do Brasil,
poderdefetuar o credenciamento no Siscomex de outras pessoas fisicas
que atuardo como Representantes Legais dessa empresa na pratica dos
atos relacionados ao despacho aduaneiro.

O e-CPF é uma identificacdo eletronica que garante a autenticidade e
integridade do relacionamento entre o contribuinte e da Receita Federal do
Brasil, assegurando a privacidade e inviolabilidade das informagdes trocadas.

Atualmente, o e-CPF permite utilizar os servicos disponibilizados pela
Receita Federal no Centro Virtual de Atendimento ao Contribuinte
- e-CAC. Vocé pode, por exemplo, obter copias de declaragdes,
efetuar retificacoes de Darf, utilizar o Siscomex e conferir a sua
situacdo fiscal ou de sua empresa, sem a necessidade de comparecer
pessoalmente a uma unidade de atendimento ao contribuinte, além

do fechamento de cambio.
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G HABILITACAO DA EMPRESA
PARA IMPORTAR/EXPORTAR

g?;;:\:‘;; CARIBBEAN EXPRESS

www.canbbeanaxpress.com.br
PASSO A PASSO PARA SOLICITAR A ADESAO AO DTE — DOMICILIO TRIBUTARIO ELETRONICO
COM O CERTIFICADO DIGITAL E-CNPJ.
https://receita.economia.gov.br/ (Clicar em E-CAC)

Clicar em Acessar

SZTES> R

(fg -y CARIBBEAN EXPRESS

O DESPACHOS ADUANEIROS & REPRESENTACORS LTDA
www.canbbeanaxpress.com.br

Clicar em Certificado Digital e conectar com o E-CNPJ
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({€ ) CARIBBEAN EXPRES$S

7> DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTAGOES LTDA
wWww.canbbeanaxpress.com.br

Clicar em opgao pelo domicilio tributario eletrénico — DTE (do lado esquerdo)

G e [ [———

elcac

P~ R
(€ ) CARIBBEAN EXPRES$S
75 DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTAGOES LTDA
WWW.CANDDAANAXPross.com. br
Clicar em solicitar adesdo
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“€ ) CARIBBEAN EXPRESS

*(7\_ a “>”  DESPACHOS ADUANEIROS E REFRESENTAGOES LTDA.
VAW, CArBDEANAXPIOSS.COM. b

Clicar em manter no rodapé

g e OO | Spipal ki | Amdinderis gk | o

P R
({ € ») CARIBBEAN EXPRESS
‘(&‘ZV’ DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTAGOES LTDA,
VIWW.CANBDOANBXPIOSS.COM. br

Clicar no assinador digital (2 vezes) no rodapé
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6@\:) CARIBBEAN EXPRESS

. 57 DESPACNOS ADUANEIROS E REPRESENTAGOES LTDA.
WWW,Canbbeanaxpress.com.br

Clicar em executar
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Clicar em assinar documento
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TS, "
({€ ») CARIBBEAN EXPRES$S
‘(&Z{y‘ DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTAGOES LTDA,
VWW.CANBDEANAXPIOSS.COM. b

Documento assinado com sucesso — Clicar no OK
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CADASTRAR A HABILITAGAO DA EMPRESA — EMPRESA RADAR

P s~ ®
({ € ») CARIBBEAN EXPRESS
NS zfy" DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTAGOES LTDA
WWW.CANDDaANAXPross. com.br

CADASTRAR A EMPRESA NO RADAR - SUBMODALIDADE EXPRESSA/HABILITAGAO LIMITADA OU
HABILITAGAO ILIMITADA.

Acessar o link: https://portalunico.siscomex.gov.br/portal/

#*»Sis&b”fh"§§?
= Dy

Clicar em: Habilitar empresa.
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o ®
= }) CARIBBEAN EXPRESS
R 7> e 3 LTDA.
VWW,CArBDAANGXPrasSS.com.br

*Clicar em: Cadastro de Intervenientes.

Q@T}j CARIBBEAN EXPRESS

ADUANEIROS € LTDA.
WWW.CARDDEANGXPISS.com. br

Clicar em: Habilitagdo e Requerer Habilitagdo

-*—Sgﬁc_gmr?x OB 5
e

Cadastro de

Intervenientes
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(7€) CARIBBEAN EXPRESS'
o .

LTDA.

W, CArBbEANEXPress.com. br

«Clicar em CNPJ: Selecionar a empresa que vai ser habilitada.

(= § o

DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTAGOES LTDA.
WWW.CArBDAANAXPrOSS.CoM. b

(7€) CARIBBEAN EXPRESS
e

Habilitagdo Expressa: llimitado para exportacdo e US$ 50.000,00 para importacdo a cada 6

meses.

e sisid

Requerer Haobltagia
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{f‘€ 3 CARIBBEAN EXPRESS
S

7/ DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTASORS LTDA.
VW, CANDDEANGXPress.com. br

Habilitagdo Limitada: llimitado para exportagéo e US$ 150.000,00 para importacéo a cada 6 meses.
Habilitagdo llimitada: ilimitado para exportag&o e ilimitado para importag&o.

Hesi

Requerer Hetilitagho

([g H) CARIBBEAN EXPRESS

7> DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTAGOES LTDA.
WWW.CAnbbeanaxpross.com.br

Quando vocé fizer a opg¢do para Habilitagdo Limitada ou Habilita¢do llimitada, aparece a
tela dando a op¢do para mudar a sua escolha.
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@ CARIBBEAN EXPRESS

LTDA.
WWW.CanbDeanaxpress.com.br

«Clicar em aceitar termos legais, vai aparecer que a habilitagado foi concedida, clica no
“SIM” que vai gerar o termo de deferimento do radar.

R
P b e ook b

e i o o
[ L

@ CARIBBEAN EXPRESS

WWW.CArBDOANAXPOSS.COM.br

i Miletiripa & Fecsita Federal

SECRETARIA DA RECEITA FEDERAL DO BRASIL

ESTE E O TERMO e .

REQUERENTE: 755 164 380-53 - PAULO NARCIZO RODRIGUES

DE DEFERIMENTO .
DO RADAR, DEVE S—

SER SALVO' |9.“ﬂw?5|ﬁ”“&mﬂ|mw“ﬁmﬁw

BCOSCONDE rOlaVAE
mwﬁ-mv—m 18 6 Lol 1 Q7T de \Bﬁn-dnuv 1609, v,
coritidas TEG e 5 che farvmrmion de
2009, nIIlIluﬂlﬂanmll\ll m!mmmamummnm
na

nas condgies ABaKG:

Habilitagho Pessoa Juridica modalidade ILIMITADA:

Prevista na alinea “¢", 4o inciso |, do arl. 2* da LN. RFB 0" 1. 86022015, A
perscs fusiclica hubibtaca i roalrat

fincais o cambinls durante © curse do despacha.

D acordo com o artigo 11. § 17 da LN, HFB n® 160352015, o oredenciamento
Jur

e Vo scaetont v PAcina 4o WP na inbort et
japTind=07
s
represanianies sk defardos a s precirio & astbe supnites & fevishe a qualguer
tempo. 15 termos do artigo 14 da LN. RFE f 1.6032015. * b
A Hocoila Manuais
Exterior.
Acweee (il g receile.
Praara posburin o slelos darvids, matd registrado nos sistemas da RFB o
acensn atravein da digital. que para as legais

Wirasika . DF, 30 de Juiha de 2020
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:5- DESPACHANTE ADUANEIRO

Despachante Aduaneiro como responsavel legal ird

preparar toda a documentacdo pertinente ao processo

de exportagdo, reservas de pragas, contratacdo do meio

de transporte, pagamento de taxas e liberagdo junto aos
6rgdos intervenientes no comércio exterior bem como assinar em
nome do exportador.

A profissio de Despachante Aduaneiro é regulamentada  pelo
Decreto n® 6.759 de 05.02.2009 (D.O.U. em 06.02.2009), no
Art. 808 (Itens LILIILIV,V, VI e VII) e Art.809 ( Item IV), Instrucao
Normativa RFB n° 1.209, de 7 de novembro de 2011, DOU de
8.11.2011, que estabelece requisitos e procedimentos para o
exercicio das profissdes de despachante aduaneiro e de ajudante de
despachante aduaneiro.

Para estar com suas atividades regulamentadas para operar
em comércio exterior o Despachante Aduaneiro e o Ajudante
de Despachante Aduaneiro tem que fazer o Registro Nacional
Informatizado de Despachantes Aduaneiros e Ajudantes de
Despachantes Aduaneiros, normas publicadas no Didrio Oficial da
Unido (DOU) a IN RFB n° 1.273, de 06 de junho de 2012 e o ADE
Coana n° 16, de 08 de junho de 2012.
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PASSO A PASSO PARA INCLUIR,
2 CONSULTAR E ATUALIZAR
CADASTRO DESPACHANTES
NO RADAR

https://portalunico.siscomex.gov.br/portal/
Clicar em: Importador e Exportador
Importador/Exportador/Despachante
Acessar com Certificado Digital E-CPF do responsavel legal
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Clicar em: Cadastro de Intervenientes.
Clicar em: Representacao.

Cadastro de
Intervenientes

IBtteris rherads 2 Corsmon Eaternn)

Clicar em: Representagao por despachante incluir.
- siscom oooop CET——

ey S bp— Cadastro de
Intervenientes
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Dados do representante: Colocar CNPJ da empresa Importadora ou Exportadora;
Tipo de atuacao: importagao/exportagao;

Dados dos despachantes: Colocar CPF do despachante;

Colocar data final, a validade da representacéo;

Clicar em: adicionar e depois que cadastrar todos despachantes vai em salvar.

H-siseorn coonn CEESEE—

- F

saartachn for DegaParts

Apos cadastrar os despachantes, clicar em Representagao por despachante — Con-
sultar e atualizar.

Tipo da consulta Clicar: Representado.

Preencha o campo CNPJ do importador ou exportador — tipo de atuagao: Importa-
dor/Exportador, ndo precisa colocar data é so clicar em consultar que vai aparecer a
tela com todos despachantes cadastrados — dar um print e salva a trela.

‘*- coo o L_
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-5 CLASSIFICACAO FISCAL DE
MERCADORIAS

a operagdo de enquadramento de uma determinada mercadoria
em um sistema que, no Brasil, obedece padrdes internacionais
de um Sistema Harmonizado e o ndo enquadramento correto
poderd causar multas e devolugdo dos documentos.

N\

No caso de uma exportacdo com a classificagao fiscal errada, oimportador
terd que pagar o imposto de importacdo, pois o Certificado de Origem
serd recusado pela aduana no pais de destino. Este fato podera colocar um
fim nas novas exportagdes ou ainda reverter os prejuizos ao exportador.

Sistema Harmonizado de Designacdo e de Classificagdo de Mercadorias,
designado por Sistema Harmonizado, em todos os paises do mundo, as
mercadorias sdo codificadas numericamente, constituidas de seis digitos,
com vistas aos controles estatisticos e fiscalizacdo aduaneira, facilitar a
unificagdo de documentos comerciais, bem como a transmissao de dados.

NCM - Nomenclatura Comum do Mercosul, a partir de 01 de Janeiro
de 1995, o Brasil adotou junto a seus parceiros do Mercosul, Argentina,
Paraguai e Uruguai, a NCM, constituida de oito digitos, baseada no
Sistema Harmonizado, para a aplicacdo da TEC-Tarifa Externa Comum,
definindo o imposto de importacdo de mercadorias procedentes de
terceiros paises, e a apuragdo da aliquota do I.P.I.

NALADI/SH - Nomenclatura da Associacdo Latino Americana de
Integracdo, baseada no Sistema Harmonizado, utilizada nas negociacoes
de &mbito da ALADI, para verificar as preferéncias comerciais concedidas
pelos parceiros comerciais, composta de oito digitos.

NBM/SH - Nomenclatura Brasileira de Mercadorias, baseada no Sistema
Harmonizado, utilizada para apurar a aliquota do IPI, composta de dez digitos. (*)
(*)IMPORTANTE: Esta nomenclatura foiincorporadaa NCM pelo decreto
Nr. 2092 de 10/12/96, produzindo efeitos a partir de 01/01/1997, mas
devera ser utilizada para fins estatisticos.
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G

NCM - NOMENCLATURA
COMUM DO MERCOSUL

ESTRUTURA - XXI SECOES - 96 CAPITULOS

SECAOI Animais vivos e produtos do Reino Animal - Cap. 1 A 05
SECAOII Produtos do reino vegetal - Cap. 6 A 14
. Gorduras e 6leos animais ou vegetais; produtos da sua dissociacao; gorduras
SECAO Il . , . .
alimentares elaboradas; ceras de origem animal ou vegetal - Cap. 15
SECAOIV Produtos das industrias alimentares; bebidas, liquidos alcdolicos e vinagres,
fumo (tabaco) e seus sucedaneos manufaturados - Cap. 16 A 24
SECAOV Produtos Minerais - Cap. 25 A27
SECAOVI Produtos das inddstrias Quimicas ou das inds. conexas - Cap. 28 a 38
SECAOVIl | Plasticos e suas obras; borracha e suas obras - Cap.39A40
) Peles, couros, peleteria e obras destas matérias; artigos de correeiro ou
SECAOVII | seleiro; artigos de viagem bolsas e artefatos semelhantes; obras de tripa
-Cap.41A43
SECAO IX Madeira, Carvdo vegetal e obras de madeira; cortica e suas obras; de
espartaria ou cestaria. - Cap. 44 A 46
SECAO X Pastas de madeira ou de outras matérias fibrosas celuldsicas; desperdicios e
aparas de papel ou de cartdo; papel e suas obras - Cap. 47 A 49
SECAO Xl Matérias téxteis e suas obras - Cap. 50 A 63
) Calcados, chapéus e artefatos de uso semelhante, guarda-chuvas,
SECAOXII guarda-sois, Bengalas, Chicotes, e suas partes; penas preparadas e
suas obras; flores artificiais, obras de cabelo - Cap. 64 A 67
SECAO Xl Obras de pedra, gesso, cimento amianto, mica ou de matérias seme-
Ihantes; produtos ceramicos; vidros e suas obras - Cap. 68 A 70
) Pérolas naturais ou cultivadas, pedras preciosas ou semipreciosas e
SECAO XIV semelhantes, metais preciosos, metais folheados ou chapeados de
metais preciosos, suas obras; bijuterias; moedas - Cap. 71
SECAO XV Metais comuns e suas obras - Cap. 72 A 83 - Exclui-se cap. 77
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) Méquinas e aparelhos, material elétrico, suas partes; aparelhos de gravacdo
SECAOXVI ou de reproducdo de som, aparelhos de gravagdo ou de reprodugdo de
imagem e de som em televisdo, e suas partes e acessorios - Cap. 84 E 85

SECAO XVII Material de transporte - Cap. 86 A 89

) Instrumentos e aparelhos de 6tica, fotografia ou cinematografia, medida,
SECAOVIII controle ou de precisdo; Instrumentos e aparelhos médico-citirgicos; aparelhos
de relojoaria; instrumentos musicais, suas partes e acessorios - Cap. 90 A 92

SECAO XIX Armas e municdes; suas partes e acessorios - Cap. 93
SECAO XX Mercadorias e produtos diversos - Cap. 94 A 96
SECAO XXI Objetos de arte, de colecdo e antiglidades - Cap. 97

CAR 77 e 98 Reservados para utilizacdo futura

A1y

@ SISCOMEX SISTEMA
INTEGRADO DE COMERCIO
EXTERIOR

SISCOMEX foi implantado em Janeiro de 1993 para as
operagdes de exportacdo. O SISCOMEX é um instrumento
administrativo que integra as atividades de registro e
acompanhamento das operagdes de comércio exterior,
mediante fluxo Unico, computadorizado, de informagdes permitindo
o acesso, desde que habilitado ou credenciado, de importadores,
exportadores, despachantes aduaneiros, transportadores, instituicdes
financeiras, todos podem consultar o sistema para efetuar registros, o
SISCOMEX comegou a operar na importagdo em Janeiro de 1997.

O SISCOMEX é de competéncia da Secretaria da Receita Federal,
Secretaria de Comércio Exterior e Banco Central do Brasil, administrado
pelo SERPRO.
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5 SISCOMEX NA
EXPORTACAO

exportador deverd estar devidamente Credenciado junto a

unidade da Receita Federal em que ird operar, obtendo senha

junto a Secretaria da Receita Federal para acessar o SISCOMEX

diretamente, ou utilizarse de Despachante Aduaneiro para
efetuar suas operagdes de exportacdo.

ORegistro de Exportagdo - REno SISCOMEXé o conjuntode informagdes
de natureza comercial, fiscal e cambial que define o seu enquadramento
de uma mercadoria, sendo o mesmo obrigatério, exceto para alguns
casos previstos na legislacao.

Registro de Venda - RV, deverd ser efetuado no SISCOMEX previamente
a solicitagdo do RE, para os produtos que tenham sido negociados
através de bolsas internacionais.

Registro de Operagdes de Crédito - RC, é realizado nas exportagdes
onde existe financiamento com prazos de pagamento superior a 180
dias, o qual terd sua validacdo pelos 6rgdos anuentes que podera ser
o Banco do Brasil, para exportagdes via PROEX, ou pelo DECEX. O RC
deverd ser solicitado antes do RE.

Solicitacdo de Despacho - SD, é solicitado junto a fiscalizagdo, quando
a mercadoria encontra-se pronta para o desembaraco de exportacdo,
sendo acessado pelo SISCOMEX com base nas informagdes acima
mencionadas RE/ RV.

Apds os procedimentos do SD, a critério da Secretaria da Receita Federal,
através da parametrizacdo, onde serd designada a forma de conferéncia
da mercadoria a ser exportada, que podera ser fisica e documental (Canal
Ver- melho), somente documental (Canal Laranja), liberagdo automatica de
embarque (Canal Verde) ou verificacdo do prego praticado (Canal Cinza). A
conclusdo positiva do SD resulta na emissdo do comprovante de Exportagdo
(CE), o qual comprova o efetivo embarque da mercadoria para o exterior.
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Declaracdo Unica de Exportacdo (DU-E)

Tratar-se de um sistema, documento eletrénico que integra todas
as informagoes relevantes a um processo de exportacdo, integrando
intervenientes publicos e privados.

O novo sistema substitui os anteriores - RE - Registro de Exportacao
- DE - Declaragdo de Exportagdo - DSE - Declaragdo Simplificada de
Exportacdo, anteriormente utilizados no Siscomex.

DU-E, estd integrada a nota fiscal eletronica e reduz a quantidade de
informagdes que no sistema anterior era digitado varias vezes.

A DU-E serd formulada em moédulo préprio do Portal Siscomex e
consistird na prestacdo, pelo declarante ou seu representante, das
informagdes necessdrias ao controle da operacdo de exportagdo.

Registro da DU-E

O registro da DU-E caracteriza o inicio do despacho aduaneiro de
exportacado.

A DU-E sera registrada no Portal Siscomex por solicitagdo do decla-
rante, desde que:

| - ndo haja irregularidade cadastral em seu nome nem no
nome do exportador, quando aplicavel; e

Il - ndo seja constatada qualquer irregularidade impeditiva
do registro.

- Considera-se irregularidade impeditiva do registro da
DU-E a que decorra de omissao de dado obrigatério, de fornecimen-
to de dado com erro ou de impossibilidade legal absoluta.

- A DU-E registrada recebera numeragao automatica tnica,
sequencial e nacional, reiniciada a cada ano.

A DU-E ird substituir a DE, a DSE e o RE, mas sua imple-
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mentacdo sera gradativa, de maneira que os exportadores poderdao
escolher a op¢do que lhes for mais conveniente, até que apenas a
DU-E esteja disponivel.

http://portal.siscomex.gov.br/conheca-o-portal/exportacao-por-
meio-de-declaracao-unica-de-exportacao-du-e

G- INCOTERMS

s INCOTERMS - International Commercial Terms - Termos
Internacionais de Comércio foram criados ha mais de meio
século para definir, com precisdo, os direitos e obrigacoes
tanto do comprador quanto do vendedor nos contratos
comerciais internacionais e facilitar as negociagdes entre paises.
A Camara de Comércio Internacional - CCl, apresentou uma nova
versao em 2020 dos INCOTERMS, definindo 11 termos, representados
por meio de siglas, sdo regras internacionais uniformes e imparciais que
constituem toda a baseada negociagdo internacional.



http://portal.siscomex.gov.br/conheca-o-portal/exportacao-por-meio-de-declaracao-unica-de-exportacao-du-e
http://portal.siscomex.gov.br/conheca-o-portal/exportacao-por-meio-de-declaracao-unica-de-exportacao-du-e
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G

INCOTERMS

> @
(@\ CARIBBEAN EXPRESS

X5 DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTAQ()ES LTDA.
www.caribbeanexpress.com.br

Y INCOTERMS
EXW — Ex Works (named place of delivery)
A disposicdo (...local designado)

= — 7

* A mercadoria é colocada a disposicédo do comprador no estabelecimento do vendedor, ou em outro local
nomeado (fabrica, armazém, etc.), ndo desembaracada para exportacdo e ndo carregada em qualquer
veiculo coletor, mas se o exportador o fizer, sera por conta e risco do comprado.

¢ O comprador arca com todos 0s custos e riscos envolvidos em retirar a mercadoria do estabelecimento do
vendedor até a entrega no destino.

*« EXW nao deve ser usado se o comprador ndo puder se responsabilizar, direta ou indiretamente, pelas
formalidades de exportagao;

«  Este termo representa obrigagdo minima para o vendedor;
* R =Risco C = Custo
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e AP TIO0ES LTOK

o o INCOTERMS

(@) uam‘ﬂ_m EXPRESS

Livre no transportador (....Jocal designado)

* O vendedor deve se responsabilizar pelo transporte de entrega até o local designado.

* O local escolhido para entrega ¢ muito importante para definir responsabilidades quanto a carga e descarga da
mercadoria: se a entrega ocorrer nas dependéncias do vendedor, este é o responsavel pelo carregamento no
veiculo coletor do comprador; se a entrega ocorrer em qualquer outro local pactuado, o vendedor nao se
responsabiliza pelo descarregamento de seu veiculo;

* O comprador podera indicar outro local, que nao seja o transportador, para receber a mercadoria. Nesse caso,
o vendedor encerra suas obrigagoes quando a mercadoria € entregue no local indicado;

* A partir da entrega, cessam todas as responsabilidades do vendedor, ficando o comprador responséavel por
todas as despesas e por quaisquer perdas ou danos que a mercadoria possa vir a sofrer;

* O vendedor deve efetuar o desembaraco aduaneiro quando a carga entrar em recinto alfandegado.
* R =Risco C = Custo

(@) CARIBBEAN EXPRESS

PRESENTADOCS LTOA
£

- T INCOTERMS

FAS — Free Alongside Ship (named port of shipment)

« O vendedor encerra suas obrigagdes no momento em que a mercadoria é colocada ao lado do navio
transportador, no cais ou em embarcagoes utilizadas para carregamento, no porto de embarque designado;

* A partir daguele momento, o comprador assume todos os riscos e custos com carregamento, pagamento de
frete e seguro e demais despesas;

* O vendedor é responsavel pelo desembarago da mercadoria para exportacao;

* R =Risco C = Custo
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Q‘gj CARIBBEAN EXPRESS

SPACHO3 ADAAE 08 EREPAESLMTAGSES LTOA
Wvr CANEOe e

e INCOTERMS

«  Cabe ao vendedor custear o transporte da carga até o local de embarque, estufagem da mercadoria e as
taxas portuarias.

« O vendedor encerra suas obrigagdes quando a mercadoria esta a bordo do navio no porto de embarque
indicado e a partir daquele momento, o comprador assume todas as responsabilidades quanto a perdas e
danos;

*  Aentrega se consuma a bordo do navio designado pelo comprador, quando todas as despesas passam a
correr por conta do comprador;

* O vendedor é o responsavel pelo desembarago da mercadoria para exportagao;

«  Este termo pode ser utilizado exclusivamente no transporte aquaviario (maritimo, fluvial ou lacustre).

(’3";) CARIBBEAN EXPRESS

SPD0R IS £ AEPRESENTIGEES 1O
wwm, CAnTOe ey

2.4 INCOTERMS

CFR — cost And Freight (named port of destination)

* O vendedor ¢ o responsavel pelo pagamento dos custos necessarios para colocar a mercadoria a bordo
do navio;

* O vendedor é responsavel pelo pagamento do frete até o porto de destino designado;
¢ O vendedor é responsavel pelo desembaraco da exportacéo;

¢ Osriscos de perda ou dano da mercadoria, bem como quaisquer outros custos adicionais sdo transferidos
do vendedor para o comprador no momento em ha que a mercadoria cruze a murada do navio;

*  Caso queira se resguardar, o comprador deve contratar e pagar o seguro da mercadoria;

e Clausula utilizavel exclusivamente no transporte aquaviario: (maritimo, fluvial ou lacustre).
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6306 € REPRESENTAGOES LT
8. EOM.

o : INCOTERMS

(@) CARIBBEAN EXPRESS

CIF — Cost,Insurance and Freight (named port of destination)

*  Aresponsabilidade sobre a mercadoria é transferida do vendedor para o comprador quando a mercadoria esta a
bordo do navio no porto de embarque;

+ O vendedor é o responsavel pelo pagamento dos custos e do frete necessarios para levar a mercadoria até o
porto de destino indicado;

* O comprador devera receber a mercadoria no porto de destino e dai para a frente se responsabilizar por todas as
despesas;

* O vendedor é responsavel pelo desembaraco das mercadorias para exportagao;

* O vendedor devera contratar e pagar o prémio de seguro do transporte principal;

*  Osriscos a partir da entrega (transposigédo da amurada do navio) sdo do comprador;

*  Clausula utilizavel exclusivamente no transporte aquaviario (maritimo, fluvial ou lacustre).
* R =Risco C = Custo

(R CARBSIAN RXPRES:

o INCOTERMS

+ O vendedor contrata e paga o frete para levar as mercadorias ao local de destino designado;

* A partir do momento em que as mercadorias sao entregues a custédia do transportador, os riscos por perdas e
danos se transferem do vendedor para o comprador, assim como possiveis custos adicionais que possam
incorrer;

* O vendedor é o responsavel pelo desembaraco das mercadorias para exportacao;

«  Orisco do vendedor cessa no momento da entrega no local combinado, porem o custo € ate o local de
chegada no destino;

* R =Risco C = Custo
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CIP -

ARIBBEAN EXPRESS
CESPAHS ADLANE RS € ALPRESENTAGOES LTON
e A i 501 B

<o : INCOTERMS

Carriage and Insurance paid to (named place of destination)

Transporte e seguros pagos até (...porto de destino designado)

=T

@m

Nesta modalidade, as responsabilidades do vendedor sao as mesmas descritas no CPT, acrescidas da
contratacao e pagamento do seguro até o destino;

A partir do momento em que as mercadorias sao entregues a custddia do transportador, os riscos por perdas e
danos se transferem do vendedor para o comprador, assim como possiveis custos adicionais que possam
incorrer;

O vendedor devera contratar a cobertura de seguro para mercadoria contra os riscos de perda ou dano do
ponto de entrega ate pelo menos o ponto de destino;

R = Risco C = Custo

“& ") CARIBBEAN EXPRESS
) eaeoos wrtrin  aarmasermg ot T

o Sl S0 b

b INCOTERMS

DAP - Delivered at Place (named place of destination)

Entrega no local de destino nomeado

O vendedor devera desembaracar a mercadoria para exportagao no seu pais, fazer o transporte internacional e
levar a mercadoria até o local combinado, no veiculo de transporte, pronta para ser desembarcada.

O desembarago de importacao no local de destino, bem como a descarga da mercadoria, ficam a cargo do
comprador.

O risco do transporte no DAP fica a cargo do vendedor até chegar no local estipulado. No instante que a
mercadoria sai do veiculo transportador, o risco passa a ser do comprador.

O termo DAP pode ser utilizado para qualquer modalidade de transporte, e também quando mais de um modo
de transporte for usado.

R = Risco C = Custo
e e~
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DPU - Delivered at Place Unloaded (named place of destination)

Entregue no Local desembarcado (local de destino nomeado)

* A Responsabilidade do vendedor consiste em colocar a mercadoria descarregada ao comprador, nao
desembaragada para importacao, no local de destino designado;

¢ A partir do momento em que o vendedor descarregar a mercadoria no local designado, a sua
responsabilidade sobre a mesma se cessa, bem como o risco sobre o transporte, que passa a ser do
comprador.

«  Esta é o Unico termo que exige que o vendedor descarregue a mercadoria no destino.

e O termo DPU pode ser utilizado para qualquer modalidade de transporte, e também quando
mais de um modo de transporte for usado.

* R =Risco C = Custo

MTAGICS
oem 2e

A INCOTERMS

(&) cammBEAN EXPREY]

. O vendedor entrega a mercadoria ao comprador, desembaragada para importagéo no local de destino designado;

. E o INCOTERM que estabelece o maior grau de compromisso para o vendedor, na medida em que o mesmo
assume todos os riscos e custos relativos ao transporte e entrega da mercadoria no local de destino designado;

. Né&o deve ser utilizado quando o vendedor néo esta apto a obter, direta ou indiretamente, os documentos
necessarios a importagdo da mercadoria;

. O vendedor deve providenciar e pagar todos os custos das formalizardes alfandegarias necessarias no pais de
origem e destino;

o R = Risco C = Custo
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- DRAWBACK

rata-se de um incentivo a exportacdo, que consiste em
suspender, isentar ou restituir os impostos que incidem
nas importacbes de mercadorias, que serdo utilizadas na
fabricacdo de produtos a exportar ou exportados.

EXISTEM QUATRO MODALIDADES DE DRAWBACK :

Suspensao - Isencdo - Restituicao - Integrado

Drawback Suspensao, solicitada anteriormente a importacdo ao
Ministério do Desenvolvimento, Industria e Comércio Exterior -
MDIC, que emite Ato Concessoério para tal finalidade, é a modalidade
onde o importador assume o compromisso de exportar o produto
final que conterd a importagdo na qual foram suspensos os tributos,
tendo como prazo um ano, podendo atingir até cinco anos a pedido
do exportador, para comprovar a exportagao.

Drawback Isencao, quando da importacdo realizada normalmente
com pagamentos dos tributos, e os produtos importados foram
utilizados para produzir um bem que fora exportado, podera realizar
outra im portagdo com isencdo, comprovando-se a exportacao,
sistema muito utilizado para reposicdo de estoques, tem como
prazo para comprovar a exportacdo até dois anos. Esta modalidade
também esta a cargo do Banco do Brasil S/A.

Drawback Restituicao, permite ao exportador solicitar a restituicdo
dos impostos federais pagos em uma importagdo, cujo produto final
fora exportado, com prazo de até 90 dias apds a exportagdo da
mercadoria, junto a Receita Federal na localidade do exportador.

Drawback Integrado, trata-se de mais um incentivo aos exportadores,
visando aquisicido de matérias-primas, produtos intermediarios e
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materiais de embalagem, no mercado interno que serdo empregadas no
processo produtivo de produto a ser exportado, tendo prazo previsto de
um ano, prorrogavel por mais um ano, apds a aquisicdo para efetivagdo
da exportagdo de fato.

O regime, instituido em outubro de 2008, contribui para a reducao
dos custos de producdo e para o incremento da competitividade dos
produtos brasileiros em mercados estrangeiros, pois permitira que os
insumos adquiridos no mercado interno e empregados na produgdo
de bens exportaveis desfrutem do mesmo tratamento tributario ja
concedido aos insumos importados, hoje beneficiados com o regime
do Drawback Importacao.

Para obter o ndmero do Ato Concessorio o interessado, exportador, terd
que elaborar um plano de compra, tanto de importacdo quanto de mercado
interno_das mercadorias que serdo agregadas a um produto final para
exportacdo, sendo este também parte integrante do plano para obter o Ato.

Até a primeira quinzena de dezembro era considerada obrigatéria a
importacdo estar vinculada na modalidade, no entanto com advento
da Medida Proviséria N° 451, em dezembro, ficou opcional o plano de
importacdo estar vinculado ao Drawback verde-amarelo.

Mepipa Proviséria N° 451, D 15 De DEzemBrO DE 2008

Art. 17. A aquisicdo no mercado interno, ou aimportagdo, de mercadoria
para emprego ou consumo na industrializacdo ou elaboracdo de
produto a ser exportado, podera ser realizada com suspensdo do IPI, da
Contribuicdo para o PIS/PASEP e da COFINS, da Contribuicdo para
o PIS/PASEP- Importacdo e da COFINS-Importacao.

§ 3° O disposto no caput aplica-se as aquisi¢des no mercado
interno de forma combinada, ou ndo, com as importagdes.

As mercadorias remetidas ao estabelecimento autorizado a operar o
regime sairdo do estabelecimento do fornecedor nacional com suspensao
do Imposto sobre Produtos Industrializados (IPI), da Contribuicdo para
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o PIS/Pasep e da Contribuicdo para o Financiamento da Seguridade
Social (Cofins), devendo constar do documento de saida, a descricdo
da mercadoria, cédigo da NCM, quantidade na unidade de medida
estatistica.

NOTA FISCAL DE VENDA NO MERCADO INTERNO MENCIONAR

Instrucao Normativa n° 845 de 12-05-2008 / RFB - Receita Federal
do Brasil (D.O.U. 13-05-2008) , e a expressao:

“Saida com suspensdo do IPI, da Contribuicdo para o PIS/Pasep e da
Co- fins, para estabelecimento habilitado ao Regime Aduaneiro Espe
cial de Drawback — verde-amarelo;

Ato Concessorio ,de XX/XX/xxxx”. (data
Drawback N° emisséo do de
Ato Concessorio);

Valor do produto em
Reais; Codigo CFOP
correspondente.

Obs.: O comprador, exportador, detentor do Ato Concessério informara
ao seu fornecedor o nimero do Ato Concessoério, para ser anotado na
Nota Fiscal de venda de mercado interno.
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DRAWBACK, informacoes para solicitar Ato Concessorio:

Na Importagao devera
informar:

NCM;

Descricao da NCM,;
Descrigao complementar;
Unidade Estatistica;
Quantidade;

Peso liquido, unitario e
total.

Valor da mercadoria local
de embarque US$;
Incoterm;

Frete estimado;

Seguro estimado;
Comisséao de agente,
valor;

Valor subprodutos ou
residuos estimado.

Na compra de
Mercado Interno:

NCM;

Descricao da NCM,;
Descrigcao
complementar;
Unidade Estatistica;
Valor RS;
Quantidade;

Peso liquido unitario
e total.

Na Exportacgao:

NCM;
Descricéo do(s)
produto(s)
final(is) a ser(em)
exportada(s)
Descricado da
NCM;
Descrigcao
complementar;
Unidade
Estatistica;
Quantidade;
Peso liquido,
unitario e total;
Valor local de
embarque com
cobertura US$;
Incoterm:
Comisséao de
agente, valor;

Perdas de até 5% ndo sao computadas no Drawback, somente nos laudos.

Os dados acima sao de extrema importancia visando preencher as planilhas do

Drawback Integrado.

Legislagao:

SECRETARIA ESPECIAL DE COMERCIO EXTERIOR E ASSUNTOS INTERNACIONAIS

SECRETARIA DE COMERCIO EXTERIOR

Portaria n® 44, de 24.07.20 - DOU-1, de 27.07.20. (Esta Portaria entrou em vigor 15

(quinze) dias uteis apos sua publicagao)

Portaria n® 44, DE 24.07.2020 -DOU - | - DE 27.7.2020 - retificada no DOU-1, de

29.07.20
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Suspensao

SE SUA EMPRESA VAI EXPORTAR, podera importar, com
suspensdo de tributos, todas as partes, pecas, componentes e
matérias-primas que serdo necessarios Para produzir a
mercadoria que vai ser exportada. A dispensa dos tributos sera
efetivada com a comprovacao da exportacao realizada.

y @ ‘;«\\‘_ g&. E :
IMPORTAGAO COM SUSPENSAO DE TRIBUTOS

MONTAGEM DO -_,

VEICULO A SER il -

EXPORTADO oo

EXPORTACAO

Isencdo

Se SUA EMPRESA ja EXPORTOU mercadorias em cuja producdo
utilizou partes, pecas, componentes ou matérias-primas
importadas com recolhimento de tributos, podera recompor sou
estoque daquelas mercadorias, com isencio de tributos.

IMPORTACAO COM ISENCAO DE TRIBUTOS
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Drawback

® Suspensao

Tributos suspensos : LI. , L.P.L,PIS/COFINS,
I.C.M.S. e AFRMM

Importagio -
com suspensio EXpOl‘tac a0
de tributos

Drawback

e Isencéo

) B8F
LP.I,PIS/COFINS,
LCMS. e
AFRMM

Importacio
com isenc¢io

Exportacao
P ¢ tributiria
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Drawback

e Restituigcao

LI,
I.P.I.,PIS/COFINS e
AFRMM

Importacio com

pagamento ’
Exportacao

de impostos e
tributos

Restituicao

Drawback INTEGRA

e Compra no mercado interno de
InSumMos nacionais, posterior
industrializa¢ao e exportagao.

e Suspensao do I.P.I.,PIS/COFINS
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@ COMO SER UM
PROFISSIONAL DE COMERCIO
EXTERIOR

profissional de Comércio Exterior tem suas peculiaridades
e seu perfil que podera ter uma ascendéncia muito rapida
ou demorar um bom tempo para conseguir se estabelecer
como tal.

Ird depender basicamente da formagdo e vocagdo para negocios,
pois nada mais é do que atuar como vendedor e comprador e em
muitas vezes para terceiros, atendendo as necessidades do momento,
tendo em vista escassez de mercado ou oportunidade comercial e
financeira com o aumento ou queda do délar em relagdo ao Real.

Este tipo de profissional tem que atuar com parceiros dos mais diversos,
seja interno ou internacional, ter no¢des de comércio exterior, tanto
da legislagdo vigente quanto da parte documental. O conhecimento
de outros idiomas é de extrema importancia, principalmente o inglés
que é a lingua universal em comércio exterior, o conhecimento do
espanhol é muito bem vindo.

Os formandos em administracdo, economia, comércio exterior entre
outras, tém que obrigatoriamente ter nocdo de importagdo e exportacao,
pois a qualquer momento podera estar de frente com uma operagao de
comércio exterior, da qual podera surgir uma grande oportunidade de
trabalho ou mesmo ascendéncia dentro da empresa que atua.

E sabido que entre a teoria e a pratica existe uma distancia muito
grande, por vezes, em comércio exterior, a pratica aliada ao
conhecimento é mais importante que a formagdo propriamente dita,
no entanto quando se reuine os trés elementos, formagdo superior,
conhecimento e pratica dificilmente este encontrard dificuldade de
colocagcdo no mercado de trabalho, mesmo que de inicio ndo seja
diretamente ligado a importac¢do ou exportagao.
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Abaixo algumas das atividades e colocacao do profissional para

atuar com o comércio exterior:

e Departamento de exportacdo ou importacdo de uma empresa;
e Compras e suprimentos / vendas;

e Agente;

e Trader;

e Consultor;

e Professor de Comex;

e Despachante Aduaneiro, autbnomo, Comissaria de despachos;
e Ajudante de despachante aduaneiro;

e Vendedor de servicos: fretes - Internacional/Nacional,

e Terceirizagao de servicos;

e Oportunidade aliada ao conhecimento, area especifica;

e Comercial Exportadora e Importadora;

e Comissaria de despachos.

e Dentre os requisitos necessarios destaco os principais:

e Nocdo da legislagdo de comércio exterior, documentacdo e ope-
racionalidade;

* Fluéncia em inglés e espanhol;

e Ser usuério de computador (Windows, Internet, Excel);
e Estar atualizado com a economia internacional;

e Conhecimento de marketing;

e Conhecimento das estatisticas de importacdo e exportacdo tanto
interna quanto externa.
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O conhecimento de informatica é uma ferramenta que auxilia
sobremaneira o profissional de comércio exterior, pois a agilidade faz
com que os negdcios acontecam muito rapidamente se o profissional
estiver no caminho certo. Desde 1993 e 1997 as exportacbes e
importacdes respectivamente sdo elaboradas por via eletrénica
através do Sistema de Comércio Exterior - SISCOMEX e em breve
outros controles estardo entrando em operagdo para garantir a boa
ordem e evitar sonegacdo e evasao de divisas.

Desde janeiro de 2007, toda empresa que importa e exporta,
através de seu responsavel legal tera que obrigatoriamente possuir
o certificado digital e-CPF para realizar todas as transagdes relativas
ao Sistema Integrado de Comércio Exterior — Siscomex, através da
Internet.

Atuar com o comércio exterior é uma profissdo como outra qualquer
e so ird conseguir conquistar uma posicao privilegiada aquele que se
destacar e propagar seu trabalho, que pode se dar pelo conhecimento,
disposicdo e muita persisténcia, o comércio internacional aumenta
a todo dia seja com novas empresas ou com empresas em novos
mercados exportando e importando e que certamente precisard a
cada vez mais desta mao de obra especializada. E é recomendado
a todo e qualquer profissional que atue na parte operacional,
financeira, contabil, compras, vendas, etc., o conhecimento basico
sobre comércio exterior.

Depto. Exportacao - Depto.Importacao de uma empresa - Compras
e suprimentos / vendas

Dentre as atividades da empresa, a qualquer momento podera
surgir a oportunidade de exportar ou a necessidade de importar
matéria prima ou mesmo maquinas e equipamentos para melhorar
a qualidade e competitividade da empresa. Neste momento a
direcdo terd que encontrar alguém com conhecimentos para gerir
esta atividade e certamente ird procurar estas qualidades em
seu quadro, dai por surgir um departamento de importagcdo ou
exportacao.



:@: Dicas para Exportagdo - 65 - |
I

Agente

Nesta atividade, todo aquele que reunir conhecimentos sobre
comércio exterior poderd estar atuando como agente, seja atendendo
ao um pedido de uma empresa para buscar produtos ou mesmo
colocar em outros mercados, ligando as pontas entre importador/
exportador e vice versa, pelo que serd remunerado de acordo com
as tratativas entre as partes.

Trader

O Trader, diferentemente da figura do agente, mas com muitas
atividades em comum procura identificar as oportunidades para
intermediar negdcios na esfera internacional, planejando todo o
processo desde o primeiro contato, analisando custos e legislacdo
pertinente, seja na importagdo ou na exportagdo, preparando toda
logistica para viabilizar as transacoes.

O Trader estd sempre participando de eventos nacionais e
internacionais levando e buscando os produtos para seus clientes,
participando diretamente das negociagdes em nome do seu
representado agindo com se tal fosse. Muitos Traders procuram se
especializar em um determinado segmento, confec¢des, méveis,
carne, entre tantos outros, de acordo com o conhecimento do
mesmo do produto em questao.

Consultor

Atuar como consultor de comércio exterior requer conhecimento
amplo dos mais diversos segmentos, pois terdo que preparar
dados estatisticos, relatérios de comportamento do produto a nivel
internacional, comportamento da concorréncia no mercado interno e
externo, levar sugestdes de como a empresa poderd estar exportando
ou importando. E imprescindivel nesta condicdo, assim como nas
demais o conhecimento da legislacao pertinente ao comércio exterior
bem como sua atualizagdo constante.
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Professor de Comex

Existe uma caréncia nesta area de atuacdo, principalmente fora dos
grandes centros, aquele que se propde em ser professor de comércio
exterior deve ter amplo conhecimento dedicando-se a uma atividade
especifica ou num todo. Podera desenvolver aulas como por exemplo:

- Praticas cambiais;

- Incoterms — Termos de Comércio Internacional;
- Legislacdo aduaneira;

- Teoria do comércio exterior;

- Relagdes internacionais;

- Logistica Internacional

DESPACHANTE ADUANEIRO;
Ajudante de despachante aduaneiro;

Os Despachantes Aduaneiros preparam e assinam os documentos que
servem de base ao despacho aduaneiro, na importagdo e exportagao,
verificando o enquadramento tarifario da mercadoria respectiva e
providenciando o pagamento dos impostos de importacdo e sobre
produtos industrializados (atualmente mediante débito automatico),
bem como o do imposto sobre circulacio de mercadorias, do
frete maritimo, rodoviério e ferroviario, da demurrage, da taxa de
armazenagem e de capatazias, do adicional ao frete para renovagdo
da Marinha Mercante, etc.. Atuam perante varios 6rgdos publicos
vinculados aos Ministérios do Governo (da Saude, da Agricultura,
da Industria e do Comércio, da Economia, e de outros), finalizando
a obtencdo de documentos ou informagdes via Siscomex necessarios
ao procedimento fiscal aqui referido (licencas de importagdo,
registros de exportacao, certificados de origem e de tipo, certificados
fitossanitarios, fechamentos de cambio, entre outros).

O procedimento fiscal de despacho aduaneiro envolve uma série de
conhecimentos de natureza técnica, tais como o pleno dominio da
Tarifa Externa Comum (TEC) e suas Regras, das negociagdes tarifarias
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firmadas pelo Brasil, notadamente as que dizem respeito a ALADI,
ao MERCOSUL e ao GATT (OMC), dos varios regimes isencionais
e suspensivos de tributacdo, na area da importacdo e exportacdo
(drawback, etc.), das normas que regem o Licenciamento e tantas
outras. Trata-se, assim, de uma atividade que exige conhecimentos
nao sé na area aduaneira, mas igualmente na do direito tributario,
administrativo, comercial, maritimo, etc.

Para se tornar um despachante aduaneiro o interessado tera que
trabalhar, vinculado a um despachante aduaneiro, por dois anos
como ajudante de despachante aduaneiro.

Para se tornar Despachante Aduaneiro e poder atuar no mercado como
prestador de servigos aduaneiros, o Ajudante de Despachante Aduaneiro
deverd prestar o exame de qualificacdo técnica e obter pontuacdo
igual ou superior a 70% do total de pontos das duas provas que serdo
aplicadas. A escolaridade minima exigida é do ensino médio concluido.

O exame é realizado pela Escola de Administracdo Fazendaria —
Esaf é 6rgdo integrante da estrutura do Ministério da Economia,
subordinada ao Ministro de Estado da Economia.

O despachante aduaneiro poderd atuar como profissional auténomo
ou ter uma empresa prestadora de servigos em comércio exterior, no
caso, uma comissaria de despachos aduaneiros, a qual ird precisar
de ajudante de despachante aduaneiro, este podera representar o
despachante aduaneiro em todos os atos funcionais, sendo vedado
assinar autos de infracdo e termos de responsabilidades entre outros
documentos da alfandega.

Vendedor se servicos — Frete internacional

Regional com atuacdao global, uma tendéncia que esta dando
oportunidades para aqueles que estdo longe dos grandes centros
e proximo das empresas locais, oferecendo um servico de cotagdo
de fretes, maritimos principalmente, pois o rodoviério ainda é muito
pequena a sua presenca no interior, estando mais centralizados na
capital, Informa aos clientes uma diversificada programacao de saidas
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dos principais portos brasileiros para o destino final pretendido que
podera ser um NVOCC ou representante comum do mesmo.

NVOCC ¢ a sigla em inglés de Non Vessel Operating Common
Carrier, que podemos traduzir como uma transportadora ndo
proprietaria de navios para operacao compartilhada.

NVOCC operar, ele precisa ter um correspondente no porto de
destino, que faz o desmembramento do embarque, descarrega o
container e o devolve ao armador, além de outros trabalhos relativos
aos controles aduaneiros demandados.

No caso de um representante comum, pessoa fisica ou juridica que
providéncia as cotacdes de frete, informando também as previsdes de
saidas e chegadas de navios para o transporte maritimo de carga, mediante
remuneragdo, normalmente um percentual sobre o valor de frete pago.

Terceirizacao de servicos

Existem muitas empresas, seja de grande ou pequeno porte, que
terceirizam as atividades de importacdo e exportacdo, preferem delegar
esta tarefa a ter que contratar e/ou se envolver-se diretamente nas
operagdes, desta forma pode ser uma oportunidade ao prestador de
servicos visando oferecer toda informagdo necessdria ao interessado.

Oportunidade aliada ao conhecimento, area especifica

E grande o nimero de empresas que buscam investimentos e
outros interesses no Brasil e sempre procuram por uma mao de obra
especializada em determinado segmento. As oportunidades podem
estar ligadas simplesmente com ser um contratado para prestar servicos
dentro da 4rea de atuagdo especifica onde retine conhecimentos
necessarios e o dominio da lingua do pais, este podera ser contratado
como colaborador, prestador de servicos ou até mesmo receber um
convite para uma sociedade de interesse de ambas as partes.
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No caso de ser uma empresa, ja constituida e com atuacdo em
determinada 4area, esta podera receber um convite de parceria,
Joint-Ventures, cuja definicdo do termo em portugués é, fusao e/ou
associacao de capitais, participacdo aciondria, transacdo ou operagdo
conjunta, com aporte de capital ou ndo, neste caso poderia ser de
bens ou conhecimentos tecnolégicos.
Comercial Exportadora e Importadora

Trata-se de uma empresa como outra qualquer na prestacdo de
servigos, tendo com atividade fim comprar e vender ou mesmo atuar
com intermediario em operacdes de comércio exterior. Uma empresa
que necessite importar determinado produto ou exportar e ndo
retina as condi¢des necessarias para tanto podera fazer uso de uma
comercial exportadora para receber ou mandar suas mercadorias.

Atualmente empresas com esta denominacdo e atuacdo tém
aumentado visando atender as necessidades e aproveitar-se da
deficiéncia de outras, pois para poder atuar com importacdo e
exportacdo a empresa terd que obter a Habilitagdo/Radar, junto a
Receita Federal da jurisdicado da matriz e em muitos casos encontra-se
impedida devido a débitos federais e/ou processos administrativos,
logo se aparece uma operagdo, seja de importagdo ou exportacdo,
faz uso de uma comercial exportadora.

TRADING COMPANY & COMERCIAL EXPORTADORA COMUM

Como ja mencionado acima, uma empresa comercial exportadora comum
€ uma empresa como outra qualquer, ja a Trading Company é uma empresa
comercial exportadora, constituida de acordo com as especificagoes
elencadas no Decreto-lei n°. 1.248, de 29 de novembro de 1972.

A Trading Company deve ser constituida sob a forma de sociedade
por agdes, as quais devem ser nominativas e com direito a voto e
possuir um capital minimo equivalente a 703.380 UFIRs. Possuir o
Certificado de Registro Especial, concedido pelo DECEX, em conjunto
com a Secretaria da Receita Federal.
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Basicamente a diferenca entre uma e outra estard na prépria razdo
social, a comercial exportadora comum sera sempre uma Ltda., e a
Trading Company sera sempre uma S/A, a venda de mercadorias para
uma Ltda., ambos ficam solidarios no recolhimento de impostos até
que se efetive de fato a exportagdo obtendo a isen¢do, ja a venda para
uma Trading Company os impostos sdao automaticamente isentos.

Comissaria de despachos aduaneiros

Empresa que atua nos processos de importacdo e exportagdo,
oferecendo assessoria, consultoria, liberacdo de mercadorias no
porto, aeroporto, fronteira e correios, bem como em recintos
alfandegados como Eadi, (Porto Seco), normalmente este tipo de
empresa, quando ndo dispde em seu quadro societario a figura do
despachante aduaneiro, ou ainda quando se faz necessario contrata o
mesmo como autébnomo para exercer as fung¢des dentro da empresa
como prestador de servicos.

A Comissaria prepara toda documentagdo necessaria, elabora
planilhas de custos e outras informagdes inerentes ao comércio
exterior e dispde de estrutura fisica para desenvolver as atividades.

Somente poderdo ser credenciadas para exercer atividades
relacionadas com o despacho aduaneiro, as seguintes pessoas:

1 - despachante aduaneiro;

2 - dirigente ou empregado de pessoa juridica representada

Existem empresas que prestam esses servicos e nao tem em seu quadro
social a figura do despachante aduaneiro, sendo este profissional um

contratado para estar a frente da fiscalizagdo quando da liberagdo
das mercadorias.
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ANexos
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PROFORMA INVOICE / COMMERCIAL INVOICE

Caso seja uma PROFORMA INVOICE e a negociagio se concretizar ¢ so trocar no documento abaixo de
PROFORMA INVOICE para COMMERCIAL INVOICE.
Os dados devem ser preenchidos em espanhol ou inglés, dependendo do pais de destino.

B LOGOTIPO DA EMPRESA
DADOS, RAZAO SOCIAL ENDERECO, CNPJ, TEL/FAX — E-MAIL- WEB SITE

SAO JOSE DO RIO PRETO, OCTOBER 20", 2020.
PROFORMA INVOICE NR. 001/2020

SHIPPER: NOME, ENDEREGO, CNPJ, TEL/FAX DO EXPORTADOR
Exportador
BUYER: NOME, ENDEREGO TEL/FAX DO IMPORTADOR
Importador
MEANS OF TRANSPORTATION: PORT/AIRPORT OF LOADING: PORT OF DISCHARGE:
Medios del Transporte: Puerto/Aeropuerto del Puerto/Aeropuerto de la
Embarque Descarga:
MODALIDADE DE TRANSPORTE LOCAL DE EMBARQUE
BY VESSEL - BY TRUCK — BY AIR GUARULHOS/SANTOS PORTO/AEROPORTO/FRONTEIRA
BRAZIL LOCAL DE DESCARGA
TERMS OF PAYMENT: ORIGIN: DATE OF SHIPMENT:
Términos del Pago: Pais de Origen: Fecha del Embarque:
(TERMOS DE PAGAMENTO) (Pais de Origem) (DATA DE EMBARQUE)
QTY OF UNIT. PRICE TOTAL
PICES: DESCRIPTION OF GOODS: PER PICE: USD.:
Descripcion de la Mercancias:
30 MESA DE CENTRO 80,00 2.400.00
100 BAR NOVO MUNDO 120,00 12.000,00
50 APARADOR GENOVA 82,00 4.100,00
120 RACK MONTE OLIVA 130,00 15.600,00
50 STANTE MONTE EVEREST 90,00 4.500,00
50 RACK UNIVERSAL 68,40 3.420,00
LI 7V I 0 - US$ 42.020,00
CNCA....... . US$ 400,00
FREIGTH .....ccoovviiuns .. US$ 3.200,00
TOTAL CFR LUANDA .......oooeeeeeeeeeeeeeseeeeeeesesesese e seseesessesneeessessessesessenneenes US$ 45.620,00
PAYMENT TO: (Nome do Banco, enderego e SWIFT)
BENEFICIARY: (Nome da empresa, agéncia, e nimero da conta corrente)
NET WEIGHT: GROSS WEIGHT: NR. OF PACKAGES:
Peso Neto: Peso Bruto: Nr. Embalaje:
14.900,00 kg 16.095,00 kg 400 CARTONS.

SHIPPING MARKS: CARIBBEAN EXPRESS

CARIBBEAN EXPRESS DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTACOES LTDA.
(Dependendo da dalidade de negociag¢do e meio de transporte deverd i o INCOTERM correto)
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PACKING LIST - ROMANEIO DE EMBARQUE

Em espanhol ou inglés, dependendo do pais de destino.

LOGOTIPO DA EMPRESA
DADOS, RAZAO SOCIAL ENDERECO, CNPJ, TEL/FAX — E-MAIL- WEB SITE

SAO JOSE DO RIO PRETO, OCTOBER 20™, 2020.

PACKING LIST 01/2020
NOME, ENDEREGO TEL/FAX DO EXPORTADOR

Exportador:
Shipper:
Importador: NOME, ENDEREGO, TEL/FAX DO IMPORTADOR
Buyer:
Means of Transportation: Port of Loading: Puerto Port of Discharge:
Medios del Transporte: del Embarque: Local de Puerto de la Descarga:
Embarque GUARULHOS/ Local de Desembarque
MODALIDADE DE TRANSPORTE SANTOS- BRAZIL. PORTO/AEROPORTO/FRONTEIRA
BY VESSEL - BY TRUCK - BY AIR
Terms of Payment: Country of Origin: Date of Shipment:
Términos del Pago: Pais de Origen: Fecha:
Termos de Pagamento Pais de Origem Data de Embarque
AT SIGHT/ANTECIPATED/LETTER OF CREDIT BRAZIL November. 30™ 2020.
Gross Weigh: Net Weight: Qtty.: Description on Goods:
Peso Bruto: Peso neto Cant: Descripcion de la Mercancias:
16.095,00 14.900,00 30 MESA DE CENTRO

100 BAR NOVO MUNDO

50 APARADOR GENOVA

120 RACK MONTE OLIVA

50 STANTE MONTE EVEREST

50 RACK UNIVERSAL

INCOTERM FOB SANTOS, BRASIL

(Dependendo da dalidade de negociagao e meio de transporte devera mencionar o INCOTERM correto)

Nr. Of Packages:
Nr. Embalaje:
400 CARTONS.
SHIPPING MARKS: CARIBBEAN EXPRESS

CARIBBEAN EXPRESS DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTACOES LTDA.
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gz MODELO DE CARTA EM
ESPANHOL

PARA APRESENTAR A EMPRESA E LINHA DE
PRODUTOS AOS POSSIVEIS IMPORTADORES.

LOGOTIPO
Razdo Social da empresa, endereco, cidade, estado, pais, e-mail, site, telefone, etc.

Sao José do Rio Preto (SP), Noviembre, 2.020.
Estimado Sr.

Hemos tomado conocimiento por intermedio de la Embajada brasilefia, de
que su empresa comercializa productos de nuestra linea en su mercado.
Nos gustaria presentarles nuestra empresa “XPTO LTDA", como una
empresa fabricante de:

DESCREVER AQUI OS PRODUTOS DE EXPORTACAO EM ESPANHOL

Actualmente estamos buscando nuevos clientes y apreciariamos mucho recibir
sus comentarios al respecto, por lo que les agradeceriamos nos los hagan
llegar por e-mail o fax, visite nuestro sitio www.sitedaempresa.com.br

Sin otro particular, a espera de sus noticias para el inicio de una fructifera
relacién comercial, les saludamos muy,

Atentamente,

Nome da pessoa para contato

Obs.: O sucesso de uma incursdo no mercado internacional estd
intimamente ligado ndo s6 aos produtos a serem oferecidos, assim como
as pesquisas realizadas e a forma de envio da primeira mensagem, a
que chamamos contato inicial exploratério, assim recomendamos que ao
enviar o e-mail o mesmo seja sempre aberto, um a um para dar um
carater de personalizado. Caso mande com anexo correrd o risco de ndo
ser aberto pelo interessado, tendo em vista desconhecer a origem.


http://www.sitedaempresa.com.br
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- MODELO DE CARTA EM
INGLES

PARA APRESENTAR A EMPRESA E LINHA DE
PRODUTOS AOS POSSIVEIS IMPORTADORES.

LOGOTIPO

Razdo Social da empresa, endereco, cidade, estado, pais, e-mail, site, telefone, etc.

Sdo José do Rio Preto (SP), November, 2.020.

Dear Mr.

to introduce our company “NOME DA EMPRESA", as manufacturer:

DESCREVER AQUI OS PRODUTOS DE EXPORTAGAO EM INGLES

home page on www.sitedaempresa.com.br

beginning of a good commercial relationship, we remain.

Best regards,

We have acknowledged through the Brazilian Embassy that your
company commercializes our products in your market. We would like

At the moment we are looking for new customers and would
appreciate to receive your comments, for which we would like be
thankful to receive by e-mail or fax and suggest you to search our

With no further more, looking forward to your response for the



http://www.sitedaempresa.com.br
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ONTAINERS

Tamanho:

Tipo de Equipamento:
Medidas internas (mm)
Comprimento:
Largura:

Altura:

Abertura da Porta (mm)
Largura:

Altura:

Pesos (kg)

Bruto:

Tara:

Carga:
Volume (m’):

20'x 8 x8
IN Container Isolado*

5.694
2273
2121

2272
2.090

24,000
2,488
21,512
28.70

Tamanho:
Tipo de Equipamento:
Medidas internas (mm)

20'x 8 x 86
VE Container Ventilado

Comprimento: 5.906
Largura: 2.334
Altura: 2.383
Abertura da Porta (mm)
Largura: 2.333
Altura: 2.277
Pesos (kg)

Bruto: 24,000
Tara: 2,367
Carga: 21,631
Volume (m’): 32.77

Tamanho: 20'x8' x8
Tipo de Equipamento:  IH Isolado*/Carga Tamanho: 20'x8'x8'6" Tamanho: 200x8'x8E"
Pendente** Tipo de Equipamento:  OT Container Sem Teto Tipo de Equipamento: VT Abertura Superior
Medidas internas (mm) Medidas internas (mm) Medidas internas (mm)
Comprimento: 5.661 Comprimento; 5.898 Comprimento: 5.898
Largura: 2252 Largura: 2.333 Largura: 2.344
Altura: 1954 Altura: 2.348 Altura: 2.396
Abertura da Porta (mm) Abertura da Porta (mm) Abertura da Porta (mm)
Largura: 2252 Largura: 2292 Largura: 2338
Altura: 2,091 Altura: 2.280 Altura: 2.273
Pesos (kg) Pesos (kg) Pesos (kg)
Bruto: 24,000 Bruto: 22,773 Bruto: 24,000
Tara: 2,650 Tara: 2,337 Tara: 2,300
Carga: 21,150 Carga: 20,436 Carga: 21,700
Volume (m’): 24.91 Volume (m’): 32.31 Volume (m’): 33.12
Tamanho: 20'x 8 x 86" Tamanho: 20'x 8 x 86" Tamanho: 20'x 8 x 86"
Tipo de Equipamento:  RF Container Tipo de Equipamento:  FR Container Tipo de Equipamento:  BK Container
Frigorifico integrado Estrutura Plana*** Graneleiro
Medidas internas (mm) Medidas internas (mm) Medidas internas (mm)
Comprimento: 5.558 Comprimento: 5.929 Comprimento: 5.886
Largura: 2.300 Largura: 2.287 Largura: 2.332

ra: 2.345 Altura: 2.261 a: 2.338
Abertura da Porta (mm) Pesos (kg) Abertura da Porta (mm)
Largura: 2.300 Bruto: 27,000 Largura: .338
Altura: 2.353 Tara: 2,400 Altura: 2.273
Pesos (kg) Carga: 24,600 Pesos (kg)
Bruto: 24,000 Bruto: 24,000
Tara: 2,990 Tara: 2,770
Carga: 21,010 Carga: 21,230
Volume (m’): 30.00 Volume (m’): 32.00

*Design portinhola / ** |H: carga pendente maxima 1.367 kg/ 3.007 libras/m2/80kg (176 libras) gancho
*** Também disponivel como via plana dobravel / **** Com 16 ventilagdes em cada painel lateral- teto
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] CONTAINERS

= S =

Tamanho: 20 X8 x 11 1/4’ Tamanho: A0 XEX27/16" Tamanho: 40'x8 x 86"
Tipo de Equipamento:  PL Plataforma Tipo do Equipamento: ~ PL Plataforma Tipo de Equipamento:  FR Container
Medidas internas (mm) Medidas internas (mm) Estrutura Plana***
Comprimento: 6.055 Comprimento: 12180 Medidas internas (mm)
Largura: 2435 Largura: 2430 Comprimento: 12,072
Altura: 335 Altura: 647 Largura: 2286
Pesos (kg) Pesos (kg) Altura: 1.978
Bruto: 24,000 $"“?- 40,000 Pesos (kg)
Tara 2,220 ara: 4,220 Bruto: 35,550
Carga: 21,800 Carga: 35,780 Tara: 5,570

Carga: 29,980

7 Hllln
g
S~
st
ks
Ton,

Tamanho: 40'x 8'x 8'6"
Tipo de Equipamento:  IN Container Isolado* Tamanho: 40'x 8’ x 8'6"
Medidas internas (mm) Tamanho: 40'x 8' x 96" Tipo de Equipamento:  RF Container
Comprimento: 11.840 Tipo de Equipamento:  RH Container Frigorifico integrado
Largura: 2256 frigorifico Integrado de Alta Cubagem Medidas internas (mm)
Altura: 2221 Medidas internas (mm) Comprimento: 11.580
Abertura da Porta (mm) Comprimento 11.582 Largura: 2.288
Largura: 2256 Largura: 2298 Altura: 2249
Altura: 2197 Altura: 2552 Abertura da Porta (mm)
Pesos (kg) Abertura da Porta (mm) Largura: 2.290
Bruto: 30,480 Largura: 2288 Altura: 2264
Tara: 5.200 Altura: 2.490 Pesos (kg)
Carga 25,280 Pesos (kg) Bruto: 30,480
Volume (m): 59.32 Bruto: 34,800 Tara: 4,830

Tara: 4.780 Carga: 25,950

Carga: 30,020 Volume (m’): 59.59

Volume (m’): 70.00

Tamanho: 40'x 8'x 86" Tamanho: 40'x8'x9'6”
Tlpn_dz E!lulpamento: OT Container Sem Teto Tipo de Equipamento:  HC Container Carga
Medidas internas (mm) Seca de Alta Cubagem
Comprimento: 12.040 Medidas internas (mm)
Largura: 2.320 Comprimento: 12.033

Itura: 2290 Largura: 2352
Abertura da Porta (mm) Altura: 2.698
Largura: 2.320 Abertura da Porta (mm)
Altura: 1.980 Largura: 2.340
Pesos (kg) Altura: 2.586
Bruto: 30,480 Pesos (kg)
Tara: 4,050 Bruto: 30,480
Carga: 26,430 Tara: 4,060
Volume (m’): 63.97 Carga: 26,420

Volume (m®): 76.37

*Design portinhola / ** IH: carga pendente maxima 1.367 kg/ 3.007 libras/m2/80kg (176 libras) gancho
*** Também disponivel como via plana dobravel / **** Com 16 ventilacdes em cada painel lateral- teto



| - 78 - Paulo Narcizo Rodrigues

155 FUSO HORARIO DO BRASIL
" EM RELACAO AS PRINCIPAIS

CAPITAIS DO MUNDO:

ASSUNGAD ...ttt e e e e e e e e e e e e e e e e e e eeees (+)
AN .. (+)
BOZOtA. . e (-)
Bruxelas...........ooooiiiiiiiee e (+)
BUENOS AITES.. oo

DaCAr ... i (+)
Jerusalém. ... (+)
LA PazZ. .o (-)
[T o - RO (-)
[T oo T- H U (+)
LONAIES ..o (+)
MAANIA o (+)
MONEEVIEU ...

IMOSCOU ..o e (+)
PariS oo (+)
PeqUIM ... (+)
ROMaA. .. e (+)
SANTIAZO .. (-)
TOQUIO et (+)
TOTONTO. e e (-)
VarSOVI@. ... i (+)

Washington .........cooiiiiiiiiiii e (-)

1H

2H
4H
OH
3H
5H
1H
2H
4H
3H
4H

OH
6H

4H
11H
4H
1H
12H
2H
4H
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- PORTOS NO MUNDO

AFRICA DO SUL

Capetown BAHAMAS
Durban Freeport
East London Nassau
Johannesburg BAHRAIN
Port Elisabeth Bahrain
BANGLADESH
Bremen Bremenhaven Chaina
Hamburgo Chittagong
oo e
Lobito BARBADOS
Luanda Bridgetown
ANTIGUA & BARBUDA BELGICA
Antuerpia
ANTILHAS Ghent
Castries BELIZE
Kingstown Belize
San Martin BENIN
St Vicent Cotonou
CABO VERDE
Dammam Praia
Jeddah Mindelo
CAMAROES
Algiers Douala
Annaba CANADA
Oran Montreal
Skikda St Johns
Toronto
Buenos Aires Vancouver
Campana
Puer"[ao N\adryn
Zarate Antofagasta
Arica
Adelaide Baia Concepcion
Brisbane Iquique
Fremantle Punta Arenas
Melbourne San Antonio
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CHIPRE

Limassol

COLOMBIA

Talcahuano Port Said

Valparaiso EL SALVADOR
I

Dalian EMIRADOS ARABES

Guangzhou Abu Dhabi

Huang Pu Dubai

Macau Fujairah

Quingdao Jebel Ali,

Shanghai Sharjah

Tianjin EQUADOR

Xingang Esmeraldas

Guayaquil
ESLOVENIA

Barranquilla ESPANHA
Buenaventura Algeciras
Cartagena Alicante
Santa Marta Barcelona
CONGO Bilbao
Cadiz
COREIA DO SUL Passajes
Busan Tarragona
Inchon Valencia
Seoul Vigo

Ulsan
COSTA DO MARFIM Baltimore
Boston
COSTARICA Brownsville
Charleston
COACIA Galveston
Rijeka Houston
CUBA Jacksonville
Long Beach
DINAMARCA Los Angeles
Aarhus Miami
Copenhagen Mobile
DJIBOUTI New Orleans
New York
EGITO Norfolk
Alexandria Oakland
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FILIPINAS

Philadelphia Amsterdam

Port Everglades Flushing

Portland Rotterdam

San Francisco HONDURAS

Savannah
Seattle HONG KONG

Tacoma
Tampa ILHAS CANARIAS

Wilmington Las Palmas

Santa Cruz Tenerife

ILHAS MALDIVAS
FINLANDIA
ILHAS MAURICIO
FRANCA
Fos Sur Mer INDIA
Le Havre Calcuta
Marselha Cochin
Sete Madras
GABAO Mumbai
INDONESIA
GHANA Jakarta
Surabaya
GRECIA
Eleusis Felixstowe
Piraeus Hull
Salonika Liverpool
e
Point A Pitre Manchester
GUATEMALA Tilbu
Pucrto Quetal I
S Tomas Castilla Bandar Abbas
GUIANA (SHAHID RAJAEE)
GUIANA FRANCESA Basha
Umm Qasr

GUINEA

HAITI

Port Au Prince

HOLANDA

IRLANDA

ISRAEL

Ashdod
Haifa
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|
ITALIA

Genova Altamira

Haifa Tampico

Livorno Veracruz

Napoles MOCAMBIQUE

Ravenna
Salerno NICARAGUA

Trieste

JAMAICA NIGERIA
Lagos

JAPAO Onne

Kobe Tincan Island

Nagoya
Osaka Bergen

Tokyo Oslo

Yokohama Stavenger

JORDANIA

KUWAIT

LIBANO

LIBERIA

Monrovia
LIBIA
Benghazi
Tripoli
MADAGASCAR

MALASIA

Penang

Port Kelang

MALTA

MARROCOS

Casablanca

MARTINICA

Fort De France

MAURITANIA

Nouakchott

NOVA CALEDONIA

Noumea

NOVA GUINE
Moresby
Lae

NOVA ZELANDIA

OMA

PANAMA

Balboa

Cristobal

PAQUISTAO

Karachi

Muhammad Bin Qasim
PERU

Callao

Chimbote

Matarani
POLONIA
Gdynia
PORTO RICO

San Juan
PORTUGAL
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Leixoes

Laem

Lisboa
QATAR

QUENIA
REPDOMINICANA
Rio Haina

Santo Domingo
ROMENIA

RUSSIA

Sdo Petersburgo
Vladvostok
SENEGAL

SIERRA LEONE

Freetown

SINGAPURA
Singapura

| Lattakia |

Tartous
SRI LANKA

SUDAO
SUECIA
Estocolmo
Gothenburg
Helsingborg
Malmo
SURINAME

Paramaribo

TAHITI

TAILANDIA

Bangkok

Chaban

|

Kao-Hsiung
Keelung
Taichung
TANZANIA
Dar-Es-Salam

TOGO

Lome

TRINIDAD & TOBAGO

Port Of Spain
TUNISIA
Tunis
TURQUIA
Istambul

Izmir
Mersin

| Odessa |

URUGUAI

VENEZUELA
La Guaira
Maracaibo
Puerto Cabello
Haiphong
Ho Chi Minn

YEMEN

Aden
Hodeidah
Mukallah

ZAIRE

ZAMBIA

Lusaka
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" ROTEIRO DE EXPORTACAQ

DEFINIR PRODUTO

MATERIAL PROMOCIONAL - PERFIL DA EMPRESA - SITE —
IDIOMAS INGLES E ESPANHOL
PRECO DE EXPORTACAO US$

PESQUISA / COMPORTAMENTO DO PRODUTO NO
MERCADO INTERNACIONAL

DEFINIR: EXPORTACAO DIRETA OU INDIRETA

PAIS: IDENTIFICAR IMPORTADOR
M.R.E - DIC - CAMARAS DE COMERCIO - BANCO DE
DADOS - TRADE POINT

CONTATO / APRESENTAGAO / EMPRESA / PRODUTO
DETALHES DA APRESENTACAO / CUIDADOS / IDIOMA

AVALIAGAO DO CONTATO

(-) ADAPTAGCAO DA MERCADORIA/PRECO/ EMBALAGEM /
PRAZOS / ETC.
(+) ENVIO DE CATALOGOS / LISTA DE PRECOS /
AMOSTRAS

ENVIO FATURA PRO FORMA

NOME DO IMPORTADOR - DESCRICAO DA MERCADORIA/
QUANTIDADE / PRECO

EMBALAGEM / CONDICOES DE PAGAMENTO / INCOTERMS

PRAZO DE ENTREGA / LOCAL DE EMBARQUE / VALIDADE
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IMPORTADOR ENVIA ORDEM DE COMPRA

CONFIRMAGCAO DO PAGAMENTO VIA BANCO / CONFERIR
TODOS OS DADOS CONTIDOS
PAGAMENTO ANTECIPADDO - CARTA DE CREDITO -
COBRANCA - A VISTA OU A PRAZO

PREPARAR MERCADORIA PARA EMBARQUE

FATURA COMERCIAL / CERTIFICADO DE ORIGEM -
MERCOSUL - ALADI - SGP - SGPC
FORM A - FATURA VISA - PACKING LIST / NOTA FISCAL DE
SAIDA

EMITIR REGISTRO DE EXPORTAGAO - SISCOMEX
Declaragdo Unica de Exportacdo (DU-E)

EMPRESA - DESPACHANTE ADUANEIRO — CURRIER —
CORREIOS

ENVIO DA MERCADORIA AO LOCAL DE EMBARQUE

CONHECIMENTO DE EMBARQUE / DEMAIS DOCUMENTOS
- SISCOMEX

APRESENTAR AO BANCO DOCUMENTOS / RECEBIMENTO
DAS DIVI$A$
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:¢5: SITES PARA PESQUISA EM
" COMERCIO EXTERIOR

Receita Federal do Brasil - RFB

Dados, NCM, Produto, Pais de Origem, Pais de Aquisicdo, Unidade de
Medida. Quantidade, Peso, Valor FOB, Valor de Frete, Valor Unitario,
Valor Total. - Empresas Importadoras - Empresas Exportadoras - Brasil

http://idg.receita.fazenda.gov.br/dados/resultados/comercio-
exterior/importacoes-de-produtos-ncm

https://siscori.receita.fazenda.gov.br/apoiosiscori/consulta.jsf

http://idg.receita.fazenda.gov.br/orientacao/aduaneira/manuais
Manuais Aduaneiros para quem atua no Comércio Exterior

Ministério das Relacoes Exteriores — MRE
http://www.investexportbrasil.gov.br/
http://investexportbrasil.dpr.gov.br/EmpresasEstrangeiras/Busca/
frmBuscaEmpresasEstrangeiras.aspx

SECOM - Embaixadas no Exterior
http://investexportbrasil.dpr.gov.br/Secoms/Busca/
frmBuscaSecom.aspx

Ministério do Desenvolvimento e Comércio Exterior - MDIC
http://www.investexportbrasil.gov.br/

http://www.aprendendoaexportar.gov.br

Dados estatisticos de Importacao e Exportacao, por produto, por pais
Balanca Comercial Brasileira

Balanca Comercial por Municipios, Relatérios, Produtos Valores,


http://idg.receita.fazenda.gov.br/dados/resultados/comercio-exterior/importacoes-de-produtos-ncm
http://idg.receita.fazenda.gov.br/dados/resultados/comercio-exterior/importacoes-de-produtos-ncm
https://siscori.receita.fazenda.gov.br/apoiosiscori/consulta.jsf
http://idg.receita.fazenda.gov.br/orientacao/aduaneira/manuais
http://www.investexportbrasil.gov.br/
http://investexportbrasil.dpr.gov.br/EmpresasEstrangeiras/Busca/frmBuscaEmpresasEstrangeiras.aspx
http://investexportbrasil.dpr.gov.br/EmpresasEstrangeiras/Busca/frmBuscaEmpresasEstrangeiras.aspx
http://investexportbrasil.dpr.gov.br/Secoms/Busca/frmBuscaSecom.aspx
http://investexportbrasil.dpr.gov.br/Secoms/Busca/frmBuscaSecom.aspx
http://www.investexportbrasil.gov.br/
http://www.aprendendoaexportar.gov.br
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Paises Importadores

Balanca Comercial por Municipios, Relatérios, Produtos Valores,
Paises Exportadores

Empresas Importadoras e exportadoras

Balanca Comercial Brasileiras das Trading Companies, Valores
mensais e acumulados US$ FOB

TEC - Tarifa Externa Comum, NCM e Imposto de Importacao

MINISTERIO DO DESENVOLVIMENTO E COMERCIO EXTERIOR -
MDIC - Diretério de empresas brasileiras exportadoras
www.vitrinedoexportador.gov.br

Solicitar adesao ao diretério de potenciais exportadores
http://www.vitrinedoexportador.gov.br/bens/ve/br/solicitar#inicio

AGENCIA BRASILEIRA DE PROMOCAO DE EXPORTACOES
www.apexbrasil.com.br

CATALOGO DE EXPORTADORES BRASILEIROS - CEB — EMPRESA
- PRODUTOS/NCM
http://www.brazil4export.com/

FEDERACAO DAS CAMARAS DE COMERCIO EXTERIOR (FCCE)
http://www.fcce.org.br

ASSOCIA(;AO DE COMERIO EXTERIOR DO BRASIL — AEB
www.aeb.org.br

FUNDAQAO CENTRO DE ESTUDOS DE COMERCIO EXTERIOR - FUNCEX
www.funcex.com.br

BANCO CENTRAL DO BRASIL - www.bcb.gov.br
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ADUANEIRAS - LIVROS, CURSOS E PUBLICACOES DE
COMERCIO EXTERIOR - www.aduaneiras.com.br

Federal Express - Envio de amostras, documentos e encomendas
para mais de 220 paises
https://www.fedex.com/br/

PORTAL DE NEGOCIOS EMPRESAS, PRODUTOS, IMPORTACAO
E EXPORTACAO
www.mercantil.com

LISTA CLASSIFICADA DO MERCOSUL - mais de 25.000 empresas
cadastradas pelos seus produtos e servicos
www.listamercosul.com.br

CAMARA DE COMERCIO MERCOSUL E AMERICAS
www.ccmercosul.org.br

SISTEMA DE INFORMACION DE COMERCIO EXTERIOR - ALADI
Consulta Integrada - Seleccion de Nomenclatura Arancelaria vigente por Pais
http://consultawebv?2.aladi.org/sicoexV2/jsf/consulta integrada
por_item entrada.seam?cid=61918

Harmonized Tariff Schedule of the United States - TEC - USA - HS CODE
http://www.usitc.gov/tata/hts/bychapter/index.htm

Harmonized Tariff Schedule of the Canada
http://www.cbsa-asfc.gc.ca/trade-commerce/tariff-tarif/2014/
html/tblmod-04-eng.html

TAXATION AND CUSTOMS UNION - UNIAO EUROPEIA - TARIC CODE
http://ec.europa.eu/taxation customs/dds2/taric/taric
consultation.jsp?Lang=en
http://eur-lex.europa.eu/legal-content/PT/TXT/PDF/?uri=uriserv:
OJ.L .2006.301.01.0001.01.ENG
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CARIBBEAN EXPRESS

DESPACHOS ADUANEIROS E REPRESENTAGOES LTDA.

Rua Silva Jardim, 4022 - CEP. 15014-050

Tel: PABX - (17) 3302 - 8400

SAO JOSE DO RIO PRETO - SP

Praca Maua, 42 - 5. andar Cj. 53 - CEP. 11010-901
Tel: (13) 3219-9014 - 3219-9333 - 3219-3261 -
SANTQOS - SP
www.caribbeanexpress.com.br
caribbean@terra.com.br
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