
RENTABILIDAD
Reduce costos y mejora tus márgenes.

Vender más no siempre significa ganar más.

Para mejorar la rentabilidad necesitamos entender qué productos, clientes y actividades generan valor y cuáles
consumen recursos sin producir suficiente margen.

ANALIZAMOS:

Costos.

Precios.

Márgenes.

Productos y servicios.

Clientes.

Procesos.

Desperdicios.

Actividades repetitivas.

Oportunidades de automatización.

Después priorizamos acciones para mejorar el resultado económico sin afectar innecesariamente la operación.

LLAMADO A LA ACCIÓN: Analicemos dónde está perdiendo rentabilidad tu empresa.



