
Beste ondernemer,

Je bedrijf draait.

De omzet is er.

Het team staat.

Je agenda zit vol.

En toch.

Soms vraag je je af:

Is dit het nou?

Waarom voelt het zwaarder dan een paar jaar geleden?

Waarom ben ik vooral brandjes aan het blussen?

Niemand ziet het.

Want jij bent degene die het altijd oplost.

Maar eerlijk?

Als jij altijd de oplossing bent, is er iets mis met het systeem.

Ondernemen anno nu vraagt iets anders



De markt verandert sneller dan ooit.

Medewerkers verwachten meer.

Klanten zijn kritischer.

Technologie ontwikkelt zich razendsnel.

Wat je hier heeft gebracht, brengt je niet automatisch verder.

En precies daar haken veel ondernemers af.

Niet omdat ze het niet kunnen.

Maar omdat ze geen tijd nemen om opnieuw te kijken.

Naar hun rol.

Naar hun leiderschap.

Naar hun strategie.

De echte vraag is niet: “Hoe kan ik harder werken?”

De echte vraag is:

Hoe maak ik mijn bedrijf beter, slimmer en winstgevender?

Hoe zorg ik dat ik weer ondernemer bén in plaats van manager,

brandweerman of controleur?

Dat is waar ik dagelijks met ondernemers aan werk.

Soms intensief 1-op-1.

Soms in een groep met gelijkgestemden.

Soms in een leiderschapstraject.

Altijd met één doel:

Jou weer aan het roer zetten. Niet in de waan van de dag.

Geen verkooppraatje.

Wel een uitnodiging.

Als jij voelt dat het tijd is om opnieuw scherp te stellen, om weer te

ondernemen vanuit visie, rust en regie, laten we dan praten.

Niet omdat het slecht gaat.

Maar omdat het beter kan.

Take the lead.

Marleen van Dam

Businesscoach voor het MKB

Take the lead.



Blog van de maand

5 strategische keuzes die je jaar

maken of breken

Veel ondernemers starten het jaar vol plannen, maar

zonder echte keuzes. En precies daar gaat het mis. Want

groei ontstaat niet door méér te doen, maar door beter te

kiezen. Ondanks dat het jaar al twee maanden onderweg

is het nu nog steeds een perfect moment om je fundament

te leggen voor een winstgevend en gefocust jaar.

Hieronder vijf strategische keuzes die jou daarbij helpen en

die bepalen of je dit jaar gaat versnellen of dat je blijft

hangen in dezelfde patronen, het is aan jou!

LEES MEER

Boek van de maand

Invloed van Robert

Cialdini

Robert Cialdini beschrijft in zijn boek

de zes wapens van Invloed in zes

hoofdstukken worden de

onderwerpen; wederkerigheid,

schaarste, autoriteit, consistentie,

sympathie en sociale bewijskracht

een voor een besproken en

onderbouwd met praktische

voorbeelden.  Hij onthult hiermee de

psychologische principes achter

beïnvloeding. Deze zes ‘wapens’

worden actief, onbewust of bewust

gebruikt door mensen, in alledaagse

situaties om een ander te laten

instemmen met gewenste intenties.
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Video van de maand

De video van de maand een grappige video over teambuilding en samenwerking!

Meer inspiratie nodig? Dit is er nog

meer:

DISC – inzicht in je gedrag en communicatie

Groeifocus - Plan je groei per kwartaal

Alles vind je op: www.marleenvandam.nl

Lees meer ➡

BSmart Consult B.V. 
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