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Sella tu éxito: el pasaporte de MLS hacia mas mercados

Amplia tu alcance de referencias, brinda apoyo a clientes en todas las regiones y optimiza tus flujos
de trabajo de contactos con esta sesion llena de informacién valiosa.

En esta clase aprenderas a:
o Diferenciar entre acceso reciproco al MLS e intercambio integrado de datos.
o Exportar e importar contactos para referencias y divulgacion.
o Personalizar tu perfil y los listados que compartes.

« Configurar correos automaticos para mantenerte conectado con clientes y socios.
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Pasaporte a las Oportunidades

Stellar MLS y sus compartidos de datos y acceso reciproco pueden ser tu "pasaporte” a mas
oportunidades al abrir la puerta a mercados adicionales sin ainadir membresias adicionales ni flujos
de trabajo complicados. En lugar de limitarte a una sola huella, puedes investigar inventarios, apoyar
a clientes de reubicacion e inversores en diferentes regiones, fortalecer alianzas de recomendacion y
presentar tus anuncios ante una red mas amplia de profesionales. El resultado es sencillo: mas
alcance, mas visibilidad y mas formas de atender a los clientes alla donde vayan a
continuacion.

¢éPor qué usar el pasaporte de Stellar MLS?

Perspectivas de mercado

El Pasaporte proporciona contexto adicional de mercado e informacion de listado que puede
consultarse dentro de Matrix, ayudando a los agentes a investigar las condiciones en mercados
conectados sin depender de fuentes externas o datos fragmentados.

Lo que ganas

e Acceso mas rapido a la actividad de cotizacién y tendencias del mercado manteniéndose
dentro de los flujos de trabajo de Matrix
e Datos mas consistentes para comparar mercados (precios, inventario, actividad)

e Mejor soporte para las conversaciones sobre precios, planificacion de reubicacién y toma
de decisiones de inversion

Coémo apoya a los negocios

e Reduce el tiempo de investigacidén cuando los clientes preguntan por areas fuera del
mercado principal del agente

e Mejora la calidad de la orientacion al cliente utilizando informacién basada en MLS

e Refuerza la confianza al hablar de condiciones competitivas, rangos de valor y momentos

Alcance ampliado

El Pasaporte abre el acceso a listados en mercados adicionales, incluyendo areas emergentes, lo
que permite a los agentes explorar mas inventario y oportunidades cuando los clientes amplian su
busqueda.

Lo que ganas

e Acceso a un conjunto mas amplio de anuncios cuando los clientes son flexibles en cuanto
a la ubicacion
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e Capacidad para apoyar busquedas multimercado para reubicacion, segundas viviendas e
inversion

e Mas opciones para emparejar a los clientes con propiedades que cumplan con los criterios
de precio, estilo de vida o devolucion

Coémo apoya a los negocios

e Ayuda a los agentes a mantener a los clientes comprometidos presentando inventario mas
viable

e Ayuda a los agentes a identificar oportunidades entre mercados mas temprano
e Apoya el crecimiento basado en recomendaciones cuando los clientes eligen un mercado
fuera del area principal de servicio de un agente

Mas visibilidad
El Pasaporte aumenta la exposicién profesional de los listados al extender la visibilidad a una red
mas amplia de profesionales inmobiliarios en Estados Unidos y América Latina.

Lo que ganas

e Publico ampliado de profesionales colaboradores que pueden atraer compradores
cualificados

e Mayor alcance para anuncios que atraigan a la demanda de compradores de fuera de la
zona (reubicacién, segunda residencia, inversion)

e Exposicion adicional que complementa practicas sélidas de marketing de listados

Coémo apoya a los negocios

e Crea mas oportunidades para visitas y compromiso entre agentes

e Refuerza la propuesta de valor de la lista al destacar una mayor visibilidad profesional

e Apoya propiedades que se benefician de la exposicion entre mercados (Unicas, de nicho,
orientadas al estilo de vida, amigables para inversores)

Acceso Continuo

El pasaporte esta disefiado para ser facil de usar, permitiendo a los suscriptores acceder a mercados
conectados usando credenciales Stellar MLS, sin suscripciones adicionales ni requisitos de
membresia separados.

Lo que ganas

e Acceso simplificado mediante credenciales de inicio de sesion familiares
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e Reduccion de fricciones al investigar anuncios fuera de la zona
o Capacidad de respuesta mas rapida cuando los clientes solicitan informacion en tiempo
real

Coémo apoya a los negocios

¢ Fomenta un uso constante porque el acceso es sencillo e inmediato

e Ayuda a los agentes a responder rapidamente a posibles contactos y preguntas de clientes

e Mejora la experiencia del cliente al minimizar los retrasos en la investigacion de mercado y
la revision de propiedades

Mejor servicio al cliente

El pasaporte apoya a los clientes alla donde se trasladen, inviertan o busquen, ayudando a los
agentes a mantener la continuidad y ofrecer un servicio mas soélido incluso cuando el mercado
objetivo va mas alla de un area de servicio tipica.

Lo que ganas

e Capacidad para guiar a los clientes a través de la exploracién y comparaciones de
multiples mercados

e Mejor soporte para clientes de reubicacién e inversores con necesidades geograficas mas
amplias

e Continuidad del servicio cuando los clientes cambian de mercado a mitad de busqueda

Coémo apoya a los negocios

¢ Aumenta la retencion de clientes al permitir que el agente siga siendo el punto de
contacto principal

e Mejora la confianza mediante una orientacion informada y sensible en los mercados

e Apoya relaciones a largo plazo con los clientes y clientes recurrentes cuando se
produzcan movimientos futuros

Acceso reciproco vs. Compartidos de Datos Integrados

e Bright MLS e Beaches MLS

e CRMLS e Miami Realtors

¢ RI Realtors e OMNI MLS
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Preparate para una aventura

¢ Se transfieren mis contactos?

No. Puedes agregarlos a cada sistema. Para exportar tus contactos, tendras que ingresar a tu Matrix.

Haz clic en Mi Matrix y luego en Contactos.

Stellar Support: B00-686-7451 | Logout

#Ste"cr' A MY MATRI)('\i 4 | STATS | TAX | LINKS | FINANCE | ADD/EDIT | MARKET REPORTS | RECIPROCAL MLS ACCESS Aa @ Hello, Daniella * &
Home
Recent Searches @
Summary
- Contacts
Edit Dashboard
Auto Email

Saved Searches

News & Alerts  sent Email fMarket Watch & & i HMy Listings & 2 i HHotSheets o =
Dec 15 - Complete the st My CMAs MNew Listing [ ] My Active Listings [1] Cross Property
My Carts Price Increase m My Firm Listings Ready for Approval o Residential
¥ My Stats My Listings Price Decreass o | My Firm Listings Rejected 0 Income
My Speed Bar Shortcuts
ly Lisi s R r val fa
Copy of Original Price vs Back On Market 1 m My Listings Ready for Approval o Vacant Land
My List R R
Original Price vs Sold Price Hunter Creek sold = y Listings Rejected o ental
My Office Listings Ready for Approval o Business Opportunity
Expired ( Q ing: ppi PP y
My Office Listings Rejected Commercial Sale
Leased o
# External Links H My Pending Listings Commercial Lease
Pending m
£ Stellar Central a
Temporarily Off-Market View All
£ Stellar MLS University ' | @
Withdrawn I 836 Timeframe
€3 Pay your MLS Fees .
Canceled - | *Recent OneHome Visitors 3 Day h
& Stellar Training Videos ¢
Kent, Roy yesterday @91 n
/& Report BBA Violation B My carts H

hittps/stellar.mismatrix com Matris/MyMatrix

Dranart Tuna Tiematrsma

En la lista de Contactos, selecciona el botén Acciones que se encuentra a la izquierda. Elige

Exportar.

Stellar Suppo

Pk StellorMLS

» Contacts

Active

MY MATRIX | SEARCH | STATS | TAX | LINKS | FINANCE | ADD/EDIT | MARKET REPORTS | RECIPROCAL MLS ACCESS

Aa @ Hello, Daniella ~ 2

Recent Searches O

Actions * | Search by name, email, or ref#
a
Select All Ermail Category + 24 Q% MylastUse LastOneHomeVisits W2 D2 e U2 [z
Clear Al
Export trainingstellardb@gmail.com Burger lover & 1 10/24/2024 yesterday 14 33 2
Set Active trainingstellardb@gmail.com Burger lover 09/06/2024  05/24/2023
Setinactive a daniellablackburn@stellarmls.com Book Club yesterday never
Delete
trainingstellardb@gmail.com 4 12/04/2025 12/02/2025 38 50 3

Buyer, Bob babbyyer@gmail.com never never

Cayson, Savannah savannah.cayson@stellarmls.com Tuesday never

Compradora, Lucy: trainingstellardb@gmail.com 05/27/2025 never 21

Customer, Demo trainingstellardb@gmail.com 05/27/2025 never

Customer, Another Demo  example@email.com 09/18/2024 never
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Esto hara que tu lista de contactos se descargue en tu computadora. Luego, puedes subir este
archivo a cualquiera de nuestros portales de acceso reciproco. Estas notas del curso te mostraran
uno de esos MLS; sin embargo, el proceso es similar en los demas portales.

Stellar Support: 800-686-7451 |

uStellqrr\’j;' MY MATRIX | SEARCH | STATS | TAX | LINKS | FINANCE | ADD/EDIT | MARKET REPORTS Aa Q Hello, Daniella *
Learn about Reciprocal Access
_ BeachesMLS - South Florida
» Contacts BRIGHT MLS - Mid-Atlantic
Miami Realtors - Southeast Florida

Active CRMLS - California
Actions ¥ Search by name, email, or ref# h g Gallery
OMNI MLS - Latin America

Name % Email # Category * BE% Q% Mylast State-Wide MLS - Rhode Island D% ¢ Vs s
Belcher, Bob trainingstellardb@gmail.com Burger lover 2 1 10/24/2024 yesterday 14 33 2
Belcher, Linda trainingstellardb@gmail.com Burger lover 09/06/2024 05/24/2023
Blackburn, Daniella daniella.blackburn@stellarmls.com Book Club yesterday never
Buffay, Phoebe trainingstellardb@gmail.com 4 12/04/2025 12/02/2025 38 50 3
Buyer, Bob bobbyyer@gmail.com never never
Cayson, Savannah savannah.cayson@stellarmls.com Tuesday never
Compradora, Luc trainingstellardb@gmail.com 05/27/2025 never 21
Customer, Demo trainingstellardb@gmail.com 05/27/2025 never
Customer, Another Demo  example@email.com 09/18/2024 never
) i i

Una vez que estés en cualquiera de las MLS de acceso reciproco, puedes acceder a sus contactos
haciendo clic en Mi Matrix en el menu de la parte superior y, luego, seleccionando Contactos.

7 -
brlghl. MY MATRIX OH | STATS | FINANCE | MARKET REPORTS | DATA PARTNERS 4 0 [ Hello, Daniella = -
MLS _
Home
ﬂ Recent Searches D
Summary

Contacts o
> Carts & hes
My Listings

My Saved Searches

News & Alerts  sant Email # Hot Sheets o & i i My Favorite Searches i i External Links H
Dec 17 - Attention  Carts Residential MLS Now (Matrix System)
Search and Auto Email Menu Options © You have no favorite
Residential Lease NWMLS {Matrix System)
searches.
MultiFamily Stellar MLS (Matrix System)
Land
Farm
Commercial Sale
Commercial Lease
Business Opportunity
Multi-Property Type
Timeframe
This Session v
: . © 2025 BRIGHT MLS, I R
bright = cotality
M Matrix v12.6. Copyright © 2025 Cotality. All rights reserved. Terms of Use
https://mi om/Matrix/MyMatrix
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En la ventana de contactos, selecciona Importar en la esquina superior derecha.

. .
b
brlghl. MY MATRIX | SEARCH | STATS | FINANCE | MARKET REPORTS | DATA PARTNERS L RA Hello, Daniella ~ -~
MLS
0 ﬂ Recent Searches @
» Contacts
Active
P— Search by name, email, or refié T »
Name % Email Category ¥ Auto Email # Saved Search My Last Use 3 Last Portal Visit $ Cart Listing Notes % Favorites & Possibilities ¥ islil Ref#
per page
5 v

Matrix v12.6. Copyright © 2025 Cotality. All rights reserved. Terms of Use.

i it © 2025 BRIGHT MLS, Inc. g
Rglghl. Q cotality

En la siguiente pantalla, puedes subir el archivo de contactos que descargamos anteriormente de
Matrix de Stellar MLS. Una vez subido, haz clic en Importar en la esquina superior derecha. jEsto
importara todos tus contactos de una sola vez!

. .
.

brlghl, MY MATRIX | SEARCH | STATS | FINANCE | MARKET REPORTS | DATA PARTNERS A2 L [ Hello, Daniella ~ -

MLS

7] n Recent Searches D)

OI Choose File | MatrixContacts csv I

Update existing contacts with imported information @

“IMPORTANT*: Purchased email marketing lists may contain “trap” email addresses for identifying spam that Download .csv template

can cause system-wide email delivery issues. Please do not import purchased marketing lists.
The Contact Importer requires CSV files that are formatted in the same manner as those created by the Matrix
Contact Export. The field names must be specified on the first line of the file. Not all fields need to be included -
only name first, name_last and email1 are mandatory.

Download .csv template

!?lglght © 2025 BRIGHT MLS, Inc. @ ||ty

Matrix v12.6. Copyright © 2025 Cotality. All rights reserved. JTerms of Use.
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¢Puedo personalizar cada sistema con mi informacién?

Si. La personalizacion de la marca en los sistemas de acceso reciproco es muy similar a la de Stellar
MLS Matrix.

Una vez que hayas ingresado a un MLS de acceso reciproco, deberas hacer clic en tu nombre en la
esquina superior derecha (1) y, luego, seleccionar Configuracién (2).

CCErms MY MATRIX | SEARCH | ROSTER A lHello, Demo ~

Classic Mode

g 1 T
2% Frrm >

Manage Branding [
< 9 board
Help

» Dashboard

i Hot Sheets @ & i My Favorite Searches i #External Links i Logout [>
Residential COMPLIANCE
Q  You have no favorite
Residential Income
searches.

Residential Lease v CRMLS COMMUNITY
Land/Lot [ fb.com/CRMLS
Manufactured In Park Bl @CRMLSNews
Commercial Sale B YouTube comycrmlsty
Commercial Lease ] Linkedin
Commercial BusOp [E instagram.com/ermlsnews/
Cross Property
Timeframe

This Session v

== Authorized users only. All information contained herein is copyright & CRMLS. Al rights reserved Privacy Policy | DMCA Notice (—; cotality"
MATRIX Matrix w12.7. Copyright © 2025 Cotality. All rights reserved. Terms of Use. =

Haz clic en Mi informacioén.

CS=ms MY MATRIX | SEARCH | ROSTER Aa) [l Hello, Daniella =~

B Racent Searches )

Settings
My Information Speed Bar Shorteuts Hot Sheets
Manage your contact ir farmation Number of Speed Bar Shortcuts: 0 Number of Hot Sheets: 9
Custom Displays Q Portal Notification Settings
Number of Custom Displays: 0 Number of Notifications: 10

~

iy, All infor " g i v Privacy Policy | DMCA Notice i T
TaMLS Authorized users only. Allinformation contained herein is copyright © CRMLS. Al rights reserved. Privacy Policy | DMCA Notice (f_;,cotalrty
MATHIX Matrix w12.7. Copyright € 2025 Cotality. Al rights reserved. Terms of Use. s

tps:{fmatrixcrmis.org/Matris/MySettings/ ManageAgentinfo.aspx
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jAhora puedes revisar cada pestana para personalizar ese sistema con tu marca antes de enviar los
correos electronicos! Asegurate de guardar cualquier cambio que realices en la esquina inferior
izquierda.

Erms MY MATRIX | SEARCH | ROSTER (aa) L)  Hello, Daniella -

Recent Searches D

Direct Office Contact Number:
Agency/Office:
Offic

ofic
ofic
Office Malling Address:
affice Site

affice
offic

Ten en cuenta que las funciones disponibles pueden variar segun el MLS de cada socio.

¢ Puedo enviar informacion de listados de un MLS asociado a mis clientes?

Si... la informacién de los listados se puede compartir o enviar por correo electréonico a los clientes
directamente desde el sistema de busqueda del MLS asociado. El detalle operativo clave es que los
clientes recibiran y veran esos listados a través del portal de clientes del MLS asociado, no a
través de Stellar MLS, por lo que la experiencia del cliente esta vinculada a la plataforma asociada
utilizada para enviar el listado.

Envio de correos electréonicos individuales

Después de seleccionar los criterios de tu cliente, puedes hacer clic en la pestafia Resultados,
ubicada en la esquina superior derecha.
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820
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30 22
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20191 E Country Club Dr Unit#! Terraces North Tu 4 $500,000

3530 Mystic Pointe Dr Unit#230 MYSTIC POINTET  $500,000
20515 E Country Club Drive Uni WATERVIEW CON  $499,000

20505 E Country Club Dr Unit#| WATERVIEW CON  $495,000
CEDAR AT KEYS C § $490,000
$486,000
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10700 NW 66 ST Unit#302 CAPTIVAF & $480,000
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16 22
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20191 E Country Club Dr Unit#! Tarraces North Tu § $500,000
$500,000
20515 E Country Club Drive Uni WATERVIEW CON  $499,000

20505 E Country Club Dr Uniti#| WATERVIEW CON  $495,000

3530 Mystic Pointe Dr Unit#230 MYSTIC POINTE 1

1677 SE Bth Avenue CEDAR AT KEYS (4 $430,000

Ave Unit# Mondrian $486,000
6601 W 16th Ave Unit#6601  WESTHAVEN HEIC § $485,000
20505 E Country Club Dr Unit#: Waterview $480,000
10700 NW 66 ST Unit#302  CAPTIVAF + $480,000
3571 Magellan Cir Unit#343-4 MARINER VILLAG  $479,900

1500 N Bayshore Dr Unit#715 Quantum on The 4 $475,000
18800 NE 25th Avenue Uniti81 VENTURE # $469,000
3625 N Country Club Dr Unit#1 Eldorado Towers § $465,000

2801 WE 183rd St Unit#1417W Admirals Port & $465,000
2365 NW 68th Street NORTHWEST HIG § $465,000
1732 W 72nd St Unit#1732 Lake Royall East $450,000
301 174th St Unit#2210 WINSTON TOWEF § $450,000

335 S Biscayne Blvd Unit#4004 One Miami East T4 $450,000

3440 NE 192nd St Unit#2H-4 SOUTHVIEW AT A  $449,900
2851 NE 183rd St Unit#1503E ADMIRALS PORT < $432,000
877 NE 195th St Unit#422 AZURE LAKE $429,000
230 174th St Unit#1416 Winston Towers $423,000
555 NE 15th St Unit#T4(704) Venetia & $429,000
2801 NE 183rd Street Unit#160 ADMIRALS PORT «  $428,000

1800 NE 114th St Un 03 Cricket Club Conc § $425,000
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42
ca2
c42
c41
42
ca2
c4z
c42

TYPE
Condo
Condo
Condo
Condo
single
Conda
Townho
Condo
Condo
Condo
Condo
Condo
Condo
Condo
Single
Townho
Condo
Condo
Condo
Condo
Conda
Condo
Condo
Condo
Condo

YR #GAR Pool DESGN

1983
1991
1982
1981
2023
2008
1964
1981
2002
1985
2008
2005
1974
1974
1940
1971
1976
2005
1987
1974
1970
1973
1980
1974
1975

Ll T - T T = T R e R R R - B R

Mo  High Rise

No

Mo  High Rise

No  Other

No

#Stellor MLS’

electrénico en el menu de abajo

TYPE
Conda
Conda
Conda
Conda
Single
Conda

YR
1983
1991
1982
1981
2023
2008

Townho 1964

Condo
Condo
Condo
Condo
Condo
Condo
Condo
Single

1981
2002
1985
2008
2005
1974
1974

Townho 1971

Conda
Condo
Conda
Condo
Conda
Condo
Conda
Conda
Conda

1976
2005
1987
1974
1970
1973

1974
1975

#GAR Pool DESGN

L - T - - T T R R e = R~ SR

No

No

No

No

No

High Rise

High Rise

Other

Una vez en la pantalla de correo electronico, puedes agregar un contacto (1), escribir el asunto y el
cuerpo del mensaje (2) y seleccionar Enviar (3) cuando estés listo.
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(2] X H Recent Searches “O

7 Email 3 Listings

From: "Daniella Blackburn™ <daniella.blackbumn@stellarmis.com>

To: g
cc:

Create a New Contact

[T Bec me a copy of this message.
[J also send link via SMS text message

Subject:

Email Body: o

Characters Remaining: 4000

Signature: Daniella Blackburn

Edit Your Signature

€ cancel 4 Preview m

Creacion de correos electronicos automaticos

Realiza una busqueda con los criterios de tu cliente y, a continuacion, abre la pagina Resultados. En
la pagina Resultados, haz clic en Guardar en la barra de herramientas (1). Selecciona Nuevo
correo electrénico automatico entre las opciones de Guardar (2).

Z= criteria (I Map  EH Results

Previous Next -1-250f103 Checked @ Al - None - Page Display Agent SingleLine ~ at 25  per page
a ML # sty I#Area Address Sub/Comp/Bldg  LP$T Share #Bed #FB #HB SqFtLA Style TYPE YR #GAR Pool DESGN
01 ES@B 1 roenn [lna 3512 20191 E Country Club Dr Unit#! Terraces North Tu 4 $500,000 2 2 0 1622 €42 Condo 1983 1
Oz &8 -» 1 Fosie07 (A 9622 3530 Mystic Fointe Dr Unit#230 MYSTIC POINTE 1 $500,000 2 2 0 1,181 C42 Condo 1991 1
O3 EsOB -1 ruisas [a 3912 20515 E Country Club Drive Uni WATERVIEW CON  $499,000 2 2 0 1,146 C42 Condo 1982 1 No HighRise
O+ ES$OB - 1F0sums [na 3312 20505 E Country Club Dr Unit#| WATERVIEW CON  $495,000 2 2 0 1,138 C42 Condo 1381 O
Os Es@8 -1 ruess A 5279 1677 SE 8th Avenue CEDAR AT KEYS € 4 $490,000 4 2 1 1,826 R32 Single 2023 1 Mo
s =8 -1 F0s09 [la 21 42 1100 West Ave Unit#1010 Mondrian $486,000 1 1 0 696 C42 Condo 2008 1
07 [Ee@@ <> 1 Fosis015 A 820 6601 W 16th Ave Unit#6601  WESTHAVEN HEIC § $485,000 2 1 1 1,140 T51 Townho 1964 0
O E&OB -1 rFloss0a07 [lja 30 12 20505 E Country Club Dr Unit#: Waterview $480,000 2 2 0 1,011 €42 Condo 1981 O
O EsO®B > 1 rossdic [lna 1930 10700 NW 66 ST Unit#302  CAPTIVAF # $480,000 3 2 0 1,710 C42 Condo 2002 O
D #é OB -1 rosmae [a 2712 3571 Magellan Cir Unit#343-4 MARINER VILLAG ~ $479,900 3 2 0 1,143 T52 Condo 1585 O
Ou EHe@@ < 1rwosrs [fa 5922 1900 N Bayshore Dr Unit#715 Quantum on The & $475,000 1 1 1 886 C42 Condo 2008 1
O12 @$O8 -1 ruovoos2 [la 3522 18800 NE 2Sth Avenue Unit#81 VENTURE ¥ $469,000 2 2 0 1,065 C42 Condo 2005 1 No HighRise
D13 EHe OB <> 1 0530435 [la 3122 3625 N Country Club Dr Unit#1 Eldorado Towers § $465,000 2 2 0 996 €42 Condo 1974 1
Ow #eO@ <1 foarse [a 3322 2801 NE 183rd St Unit#1417W Admirals Port & $465,000 2 2 o 1 cé2 Condo 1974 1
D15 E6 @@ -» 1 ruoss130 A 2231 2365 NW 68th Street NORTHWEST HIG 4 $465,000 4 2 0 1,200 R32 Single 1940 0O No Other
O E&QE -» 1 Flosaaew A 5821  1732W72nd StuUnit#1732  Lake Royall East  $450,000 3 2 0 1,438 T51 Townho1971 0
D17 E6Q@ <> 1 Fososs [lna 3722 301 174th St Unit#2210 WINSTON TOWER 4 $450,000 2 2 0 1,233 C42 Condo 1576 O
O Eé OB - 1 Fosrses [[a 1642 3355 Biscayne Blvd Unit#4004 One Miami East T 4 $450,000 1 1 0 846 (C42 Condo 2005 L
D1 Ee OB < 1053523 [la 2112 3440 NE 192nd St Unit#2H-A SOUTHVIEW AT A $449,900 3 2 0 1,39% C42 Condo 1987 1
D22 @é@B8 -1 Foswesn [lja 3022 2851 NE 183rd St Unit#1903E ADMIRALS PORT W $432,000 3 2 1 2132 C42 Condo 1974 O
Oz Ee@B <> 1 rFosazss: [lia 2322 877 NE 195th St Unit#422 AZURE LAKE $429,000 3 2 0 1,95 C41 Condo 1970 2
(22 @éQEB -1 Fosars A 1622 230 174th St Unit# 1416 Winston Towers  $429,000 2 2 0 1276 C42 Condo 1973 1
D2 EeOQB -1 rwoswsss [la 4332 555 NE 15th St Unit#T4(704) Venetia # $429,000 11 1 930 c42 Condo 1980 1
O E6@ < 1Ruuss (A 5222 2801 NE 183rd Strest Unit#160 ADMIRALS PORT «  $428,000 2 2 0 1466 C42 Condo 1974 1 Mo
D2 [Ee O <> 1 rwosiss02 [la 7222 1800 NE 114th St Unit#703  Cricket Club Conc 4 $425,000 2 3 0 2,320 €42 Condo 1975 1

Actions  Refine 3 4 5 Next

18 New Saved Search | 25 New Auto

4 » :
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Selecciona al cliente en el menu desplegable Contacto (o crea o agrega el contacto si aun no esta
en Matrix). (1)

Ingresa un Asunto que el cliente reconozca y que probablemente lo abra. (2)

Tienes la opcion de personalizar el mensaje o el texto del cuerpo del correo electronico de
bienvenida o del correo electrénico recurrente. (3)

Selecciona las Configuraciones, como el modo Conserje, mostrar el contacto en los resultados de
prospeccion inversa y habilitarlo como busqueda favorita en la pestana Inicio. (4)

Got Questions? Call AnswerLink 1-833-878-2889

Elige la
Programacion para
el envio. (5)

BEACHESMLS MY MATRIX | SEARCH | STATS | LINKS | FINANCE | MARKET REPORTS | DATASHARE PARTNERS (aa) L3 HeloDemo -

>} Recent Searches D

Save a New Auto Email
Reciplents

Haz clic en Guardar

S | para activar el
T ee—— correo electrénico
% Message automatico. (6)
Subject: \

Welcome Fmail  Recurring Email

Salutation:

Message: :Vr set up a search based on what you've told me about what you're looking [Recuerda que
siempre puedes
administrar y editar
T — " la configuracion del
I correo electronico
e automatico en
- cualquier momento!
B s Solo tienes que ir a
5 saene Mi Matrix y
S seleccionar Correos
Gonms Dot B G B Bt G Do automaticos.

Clanem em Clem Clem Cem Cem e Ulpw

% Clea

7 Monthly: Emails are sent an the first of the month at midnight

Q cancel [ \
Sella tu éxito con el Pasaporte del MLS Julio 2026
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El pase de abordaje hacia un mejor negocio

Este curso va mas alla de la capacitaciéon del tipo «haz clic aqui, haz clic alla» y se enfoca en
estrategias practicas para hacer crecer y proteger tu flujo de clientes potenciales cuando los
negocios traspasan las fronteras del mercado. Al comprender claramente la diferencia entre el
acceso reciproco y el intercambio de datos, podras establecer las expectativas adecuadas y guiar
con confianza a los clientes a través de busquedas en multiples mercados. Aprender a exportar e
importar contactos significa que no empezaras de cero en un mercado asociado, sino que
mantendras tus relaciones organizadas, transferibles y listas para generar ventas. Promocionar la
marca del MLS asociado y dominar los correos electrénicos y los correos automaticos te ayuda a
mantener tu reconocimiento y coherencia, de modo que tus clientes actuales y potenciales sigan
viéndote a ti como la persona de confianza a quien acudir, incluso cuando la busqueda vaya mas alla
de tu area local. En resumen: este curso te ayuda a brindar un servicio mas solido, crear mas
oportunidades de referencias, mantenerte automaticamente en la mente de los clientes y convertir tu
MLS Passport en una ventaja comercial real.

Pagina de Recursos

Para conocer los mercados de socios mas actualizados, las instrucciones de acceso y los detalles de
las preguntas frecuentes, haz clic aqui para |la pagina de recursos de Stellar MLS.

Sella tu éxito con el Pasaporte del MLS Julio 2026
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