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Herramientas del MLS para Presentaciones a Compradores 

Course Notes 

Al prepararse para presentaciones al comprador, es fundamental contar con recursos que ayuden a 

proporcionar información clave del mercado en el mercado inmobiliario en constante cambio.  Una forma en 

que un agente puede prepararse para sus presentaciones al comprador es mediante el uso de informes de 

mercado. Los informes de mercado son una excelente manera no solo de mantenerse al día con tu mercado 

local, sino que también pueden proporcionar información valiosa a los agentes cuando no estén familiarizados 

con la zona que su comprador pueda estar mirando.   

En este curso, se te presentarán varios productos que están disponibles como parte de tu suscripción a Stellar 

MLS y cómo pueden ser útiles cuando realices investigaciones sobre el conocimiento y los informes del 

mercado.  El objetivo es presentarte las muchas opciones disponibles y cómo puedes implementarlas en tu 

negocio inmobiliario.   
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Matrix 
El sistema Matrix es un excelente punto de partida para investigar ciertos mercados o cuando quieres crear 

informes de mercado individuales que se puedan consultar fácilmente a diario.  Describiremos tres widgets 

que encontrarás en tu panel de Matrix que pueden personalizarse según los mercados que te interesen, 

permitiéndote también configurar informes estadísticos a los que se accede en cuestión de segundos.   
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Con tus widgets de Market Watch, Hot Sheets y Mis Estadísticas, puedes mantenerte al día de cualquier 

mercado elegido con facilidad.  También puedes configurar tus widgets para que contengan informes 

específicos que coincidan con tu negocio inmobiliario, al mismo tiempo que te permiten investigar nuevos 

mercados que puedan interesarte.   

Market Watch  
Los Matrix Market Reports son una excelente manera de obtener una visión general de un mercado objetivo 

en cada una de las distintas clasificaciones de propiedades.   Estos informes deben ser lo más generales o 

vagos posible.  Están pensados para darte una visión instantánea del mercado que seleccionas sin ser 

demasiado específicos con tus criterios.   

 

https://vimeo.com/showcase/5976156
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Estos informes son fáciles de personalizar y te ofrecen una visión diaria de los mercados seleccionados que 

has elegido para cada clasificación de propiedad.  A continuación, tienes las instrucciones paso a paso sobre 

cómo personalizar tu widget Market Watch para adaptarlo a tu negocio inmobiliario.  

Paso 1: Selecciona la clasificación de propiedad que deseas y selecciona el icono de engranaje en la esquina 

superior derecha de la ventana del widget.   

 

Paso 2: Elige los criterios adecuados que coincidan con lo que te gustaría seguir bajo esta categoría.  En el 

ejemplo proporcionado, hemos seleccionado el mercado residencial, la vivienda unifamiliar y el área de 

Tampa.  Este es el criterio que más quiero seleccionar en esta categoría, ya que busco información general de 

estos informes.  Asegúrate de hacer clic en Save en la parte de abajo a la izquierda para guardar estos 

criterios. 

 

Paso 3: Una vez seleccionados los criterios, querrás volver al widget y seleccionar el rango de fechas para los 

datos que quieres informar.   
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Una vez completados estos tres sencillos pasos, deberías poder ver los datos que se correlacionan con tus 

criterios reportados en el widget Market Watch.  De nuevo, tendrás que asegurarte de ajustar el tipo de 

propiedad según los datos que quieras que se reporten.  Luego puedes seleccionar cualquiera de las 

categorías reportadas para aprovechar los datos más actualizados de ese conjunto de mercado.   

 

 

Hot Sheets 
Hot Sheets es otra forma de aprovechar el conocimiento del mercado directamente desde un widget que se 

muestra en tu panel de Matrix.  Sin embargo, Hot Sheets es un poco más avanzado en su presentación de 

datos de mercado al compararla con Market Watch, porque no solo profundizas más en los criterios de las 

propiedades, sino que también puedes recibir notificaciones por correo electrónico sobre los cambios en los 

mercados que vigilas de cerca.  Otra característica extra del widget Hot Sheets es que puedes reportar varios 

informes diferentes bajo el MISMO tipo de propiedad, lo que te permite dirigirte a los tipos de propiedades que 

realmente encajan en tu negocio inmobiliario.  

https://vimeo.com/showcase/5976156
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Una cosa a tener en cuenta al trabajar con el widget Hot Sheets es que solo tienes 10 hot sheets para guardar 

a la vez.  Tendrás que priorizar los mercados y los tipos específicos de propiedades que reportas para 

asegurarte de maximizar tus capacidades de reporte aquí.   

A continuación, se muestran los pasos para configurar tu widget de Hot Sheets en el panel de control de 

Matrix.  

Paso 1: Para empezar a personalizar tu widget, tendrás que seleccionar el icono de engranaje en la esquina 

superior derecha del widget Hot Sheet.  

 

Paso 2: Elimina cualquier clasificación de propiedades innecesaria para liberar el mayor número posible de los 

10 espacios asignados a la creación de tus Hot Sheets.  Para lograrlo, tendrás que seleccionar el nombre de 

clasificación no deseado y luego seleccionar eliminar en el lado derecho.   
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Una vez que hayas decidido eliminar la clasificación de la lista disponible, también tendrás que confirmar esta 

elección.  Una vez que hayas confirmado que quieres eliminarlo, se eliminará de la lista de Hot Sheets 

disponibles para personalizarlo.   

 

Paso 3: Primero querrás renombrar la hoja de actividades que planeas personalizar.  Puedes hacerlo 

seleccionando la Hot Sheet que deseas renombrar y seleccionando la opción de renombrar en el menú 

derecho. A partir de aquí, puedes nombrar la Hot Sheet individual con algo que muestre los datos que se 

pueden recuperar al elegir ese informe.   
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Paso 4: Tras cambiar el nombre de tu Hot Sheet, puedes empezar a personalizar la información relacionada 

con los datos que quieres informar.  Seleccionarás la hoja caliente deseada y luego seleccionarás "Editar 

criterios" para hacer selecciones de criterios.   
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Querrás seleccionar entre las opciones de "Cambiar Tipo", "Estilo de la Propiedad" y ubicación, que pueden 

incluir "Condado" y "Nombre de Subdivisión Legal".  Para el ejemplo que se muestra a continuación, verás 

que "reducción de precio", "residencia unifamiliar", "Condados de Sarasota y Manatee" y "*Lakewood Ranch*" 

están todos seleccionados en los campos de personalización.  Esto aislará los datos que se van a extraer al 

acceder a esta hoja de actividad individual.  ¡Asegúrate de fijar las opciones con el botón de guardar!  
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Paso 5: Una vez que hayas fijado todos los criterios seleccionados, volverás a tu panel de Matrix.  Aquí 

volverás al widget de Hot Sheets, donde encontrarás tu Hot Sheets recientemente actualizada.  Simplemente 

selecciona el nombre de la hoja caliente a la que deseas acceder y esto te llevará a la Pantalla de Línea Única 

del Agente, donde aparecerán todas las propiedades que cumplen con los criterios de esa hoja caliente. 

Para asegurarte de recibir notificaciones por correo electrónico, querrás configurarte un correo automático 

para cada una de las hot sheets que configures.  Esto te proporcionará notificaciones por correo electrónico 

sobre los cambios que el mercado vea para cada una de las Hot Sheets que hayas configurado.    
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My Stats Widget 
El widget My Stats es otro recurso excelente para crear y almacenar hasta 10 informes de estadísticas 

inmobiliarias.  Estos informes pueden crearse a partir de plantillas predefinidas, o puedes crearlos desde cero 

usando tus propios criterios seleccionados.  Estos informes ayudan al agente a seguir tendencias en múltiples 

mercados, así como a proporcionar información sobre datos inmobiliarios que el agente puede utilizar al listar 

propiedades o investigar un mercado específico para un cliente.  Tu widget Mis Estadísticas está adjunto a la 

pestaña de Estadísticas que se encuentra en la barra superior del menú del panel de Matrix.  Seleccionar la 

pestaña de Estadísticas dará al agente acceso a las plantillas y otros informes estadísticos guardados que el 

agente ha completado y guardado.  De nuevo, tienes la opción de seleccionar 10 de los informes guardados 

para que aparezcan en tu widget de Mis Estadísticas.   

 

A continuación, se detallan los pasos para crear un informe estadístico a partir de una plantilla preestablecida.  

Paso 1: Selecciona la plantilla que quieres usar desde el menú de plantillas predefinidas en la esquina 

superior izquierda de la página.   



MLS Tools for Buyer Presentations 
Guias en español 
 
 
 

   

   

27 de julio, 2026   11 

 

Paso 2: Selecciona los criterios que coincidan con el tipo de propiedad y la ubicación deseados para los datos 

que deseas incorporar a tu informe.  NO es obligatorio, sin embargo, añadir criterios estratégicos a tu informe 

ayudará a orientar los datos más útiles posibles para lograr el efecto deseado.  Ten en cuenta que, para el 

ejemplo siguiente, he seleccionado un tipo de propiedad residencial y el condado de Hillsborough para mi 

ubicación.  Podría optar por usar el código postal para identificar mi ubicación si así lo deseaba.   

 

Paso 3: Para seguir filtrando tus datos, también puedes personalizar los campos de tus criterios añadiendo 

campos adicionales al final de cualquier formulario de búsqueda.  Querrás desplazarte hacia abajo hasta la 

parte inferior de la plantilla hasta que veas "Campos adicionales".  A la derecha de "Campos adicionales" 

verás un hipervínculo que te permite AÑADIR campos adicionales de criterios de búsqueda.  Aquí puedes 

buscar cualquier campo de criterios que se ofrezca al añadir un anuncio.  Esto te permite personalizar 

realmente los datos reportados en tus informes estadísticos, lo que te permite convertirte en un experto del 

mercado local.   
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En el ejemplo siguiente, añadiré Estilo de Propiedad a mi formulario de búsqueda para poder aislar los 

distintos tipos de propiedades, es decir, SFR, pisos, casas adosadas, etc.  Puedes optar por añadir tantos 

campos diferentes a tu formulario de búsqueda como quieras para crear los informes de datos que sean más 

útiles para tu negocio inmobiliario.   

 

Paso 4: Si lo desea, seleccione los campos de criterios apropiados que quiera añadir al formulario de 

búsqueda.  Puedes hacerlo escribiendo el nombre del campo de criterios en la barra de búsqueda hacia la 

parte inferior izquierda de la pantalla.  Una vez que hayas encontrado el campo deseado, selecciona el 

nombre y elige el botón AÑADIR en el centro de las dos casillas.  Esto transferirá el nombre del campo de la 

izquierda a la derecha.  Una vez que el nombre aparezca en el cuadro de Campos Seleccionados, ese campo 

estará disponible para seleccionar criterios al crear estadísticas.  Selecciona la opción Atrás en la esquina 

inferior izquierda de la página para volver al menú de búsqueda.   
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Paso 5: Una vez añadido el campo deseado y hayas vuelto al formulario de búsqueda, encontrarás los 

campos adicionales que añadiste al final del formulario.  Aquí es donde puedes ir y seleccionar los criterios 

deseados para tu reportaje.  En el ejemplo que se proporciona a continuación, verás que se selecciona 

Residencia Unifamiliar, lo que significa que las únicas propiedades que se incluirán en el informe serán 

aquellas registradas como Residencia Unifamiliar.   

 

Paso 6: Una vez seleccionados todos los criterios deseados, querrás guardar una copia de la plantilla para 

usarla en el futuro.  Para ello, tendrás que hacer clic en el nombre de la plantilla que vas a guardar.  Notarás 

una pequeña flecha en el lado derecho del nombre. Selecciona esa flecha y selecciona "Guardar una copia".   
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Después de seleccionar la opción Guardar una copia, verás la plantilla recién guardada debajo de los presets 

del sistema, en una sección titulada "Mis presets". 

 

Paso 7: Después de configurar la plantilla, el siguiente paso es personalizar la representación gráfica de la 

información.  Estos pueden generarse en cualquier tipo de gráfico que prefieras.  Puedes comenzar este 

proceso seleccionando la pestaña Personalizar sobre la sección de Presets del Sistema.  Seleccionar esta 

pestaña abrirá todas las personalizaciones disponibles para estos informes.   
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A partir de ahí, repasarás cada una de las opciones seleccionando las opciones deseadas para tu informe.  La 

primera opción será elegir el plazo adecuado.  Puedes hacerlo seleccionando en el menú desplegable.   

 

También puedes elegir el tipo de gráfico para cada una de las estadísticas que quieres representar en los 

datos.  Estas opciones también se seleccionan en el menú desplegable.   
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Después de seleccionar las opciones que quieres para tu gráfico, hay opciones de estilo adicionales que se 

pueden seleccionar.  Puedes hacer los ajustes deseados seleccionando el hipervínculo "Opciones de estilo" 

en la parte inferior de la pantalla de opciones.  Estas opciones incluirán color, estilo de relleno y otros aspectos 

estéticos relacionados con el gráfico.   

 

Paso 8: Una vez seleccionadas todas las opciones de estilo, estás listo para generar tu informe.  Para ello, 

simplemente selecciona el botón Generar en la esquina inferior derecha de la ventana de personalización.  A 

partir de ahí, esto generará tus datos en un gráfico y una tabla de datos.   
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Para cambiar del gráfico a la tabla de datos, seleccionarás la pestaña Datos en la esquina superior derecha 

sobre el gráfico.  Seleccionar esta pestaña te dará acceso a la misma información; sin embargo, la 

información se presentará en una tabla de datos en lugar de un gráfico.  

 

Paso 9: Para guardar la plantilla de estadísticas y poder acceder a los informes en el futuro, tendrás que ir a la 

pestaña de guardar (en la parte superior derecha de la ventana de criterios).  Aquí podrás renombrar la 

plantilla y añadirla a tu widget de My Stats en el panel de Matrix.   
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Una vez en la pestaña de guardado, puedes eliminar el nombre predefinido que aparezca y ponerle el nombre 

que prefieras.  También querrás guardarlo en tus presets así como en el "Mostrar en el widget de estadísticas 

de la página principal".  Esto lo añadirá a tu widget de Mis Estadísticas en el panel de Matrix.  Ten en cuenta 

que solo puedes añadir 10 plantillas de estadísticas al widget de Mis Estadísticas.   

 

Una vez completados estos pasos, deberías ver la plantilla recién añadida en tu sección Mis Presets.  Puedes 

seleccionar cualquier preajuste desde aquí y cambiar los criterios, ajustar el nombre o eliminar el informe.   
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Como decidiste añadir la nueva plantilla de estadísticas a tu widget de Mis Estadísticas en Matrix, ahora verás 

el nombre de la plantilla guardada en el widget.  Esto te permite acceder directamente a los datos desde el 

widget sin tener que ir a la pestaña de Estadísticas para ejecutar el informe.  Seleccionar el enlace del widget 

te dará el mismo resultado.   

 

Una de las características únicas de la pestaña de Estadísticas es que te permite diseñar tus propios informes 

de estadísticas usando los criterios que deseas en lugar de seleccionar desde un menú preestablecido.  La 

mayoría de los pasos son los mismos, pero empezar con tu propio diseño puede ser abrumador. Empecemos 

por el principio.  

Paso 1: Una vez accedas a la pestaña de Estadísticas en la parte superior izquierda del panel de Matrix, 

puedes saltarte la selección desde el menú de preajustes y saltar directamente a la pestaña "Personalizar".  A 

partir de aquí, notarás que no hay opciones seleccionadas para el informe.  Aquí es donde utilizarás la opción 

del menú despegable para seleccionar entre los criterios disponibles.   
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Paso 2: Como antes, comenzarás con un marco temporal y seleccionarás un plazo preestablecido, o puedes 

elegir un marco temporal personalizado para tus informes.  

 

A continuación, seleccionarás la primera estadística que quieras reportar en esta plantilla.  Hay un menú 

desplegable que contiene todas las estadísticas que se pueden rastrear o consultar para fines de reporte de 

datos.   
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A partir de ahí, querrás seleccionar cómo quieres agrupar la información.  Las opciones para seleccionar aquí 

dependerán del tipo de estadísticas que hayas elegido para informar.  Estas decisiones determinarán cómo 

será el gráfico y cómo se reportará la información.  

 

Tendrás la opción de seleccionar una estadística secundaria si deseas añadirla.  Al igual que al añadir la 

estadística original, seleccionarás entre las opciones disponibles en el menú desplegable.   
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Además, ten en cuenta que puedes seleccionar el tipo de gráfico para cada una de las estadísticas que se 

están informando.  Estos pueden ajustarse y revisarse hasta lograr la estética deseada. Si quieres ver cómo 

se reportará la información, simplemente selecciona el botón Generar en la parte inferior de la ventana de 

criterios.  Si no te gusta cómo queda, ajusta tus opciones.   

 

 

Paso 3: Ajusta tus opciones de estilo.  Esto funciona igual que antes.  Simplemente seleccionarás las 

opciones que quieras para presentar la información en consecuencia.   
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Paso 4: Como antes, ahora querrás seleccionar el criterio adecuado que se alinee con los datos que deseas 

representar.  Esto incluirá el tipo de propiedad, la ubicación y cualquier otro contenido deseado para esa 

plantilla.  

 

 

Recuerda... Puedes añadir cualquier campo adicional que desees al final del formulario de búsqueda.  El 

proceso funcionará igual que al usar un preset.  A continuación, se muestra una representación visual.  
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Paso 5: Muévete a la pestaña de guardar y fija la plantilla.  Aquí es donde le pondrás un nombre a la plantilla, 

seleccionarás guardarla como un preajuste y la añadirás a tu widget de Mis Estadísticas si lo deseas.  Una 

vez hechas estas selecciones, querrás fijar la plantilla seleccionando el botón de guardar.  Una vez que lo 

hayas bloqueado y decidido guardarlo en tu widget de Mis Estadísticas, verás la plantilla recién creada 

añadida a las plantillas ya guardadas en tu widget.   
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Prospects CRM 
Prospects CRM es otro producto que se te proporciona como parte de tu suscripción.  El producto no solo te 

permite gestionar fácilmente a tus clientes a través de sus transacciones inmobiliarias, sino que también 

ofrece múltiples vías para que el agente siga siendo la mente principal de su base de clientes.  Una forma de 

lograrlo es utilizando la opción Market Reports de Prospects CRM. Con esta opción, puedes programar 

informes personalizados de mercado para enviar a tus clientes, lo que les mantendrá informados sobre cómo 

está funcionando su mercado local y les proporcionará información valiosa sobre su propiedad y su valor en 

un mercado en constante cambio.  Este producto puede consultarse a través de la sección de Productos y 

Servicios de Stellar Central.  Una vez accedas a la casilla del producto, serás dirigido al panel principal de 

Prospects CRM.  Puedes acceder a la sección de informes de mercado en el lado izquierdo de la pantalla.  

 

A continuación, se detallan los pasos para establecer un informe de mercado en Prospects CRM. 
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Paso 1: Selecciona el botón verde AÑADIR que se encuentra en la esquina izquierda, debajo de donde se 

puede añadir la ubicación o código postal.  Debajo del botón verde ADD encontrarás una lista de todos los 

informes de mercado existentes que has configurado.   

 

Paso 2: Una vez que decidas añadir un nuevo informe de mercado, tendrás que elegir si quieres que el 

informe se envíe por correo electrónico a un cliente o si prefieres que el informe se publique en tu cuenta de 

Facebook empresarial vinculada.  Si decides enviar el informe a un cliente por correo electrónico, también 

debes seleccionar al cliente al que quieres enviar el informe.  Puedes hacerlo seleccionando el icono de la 

agenda en la esquina derecha de la barra de búsqueda de nombres.   

 

Paso 3: Una vez selecciones el icono de la agenda, te llevarán a la ventana de búsqueda de tus clientes.  

Puedes elegir buscar por el nombre del cliente, o puedes usar la lista alfa para seleccionar la letra que 

correlacione con su apellido.  Desde ahí, puedes seleccionar al cliente deseado y elegir el botón rojo 

Seleccionar en la esquina inferior derecha de la ventana de búsqueda.   
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Paso 4: Una vez seleccionado al cliente, se te devolverá a la ventana de configuración de informes.  

Seleccionarás el botón rojo Siguiente en la esquina inferior derecha de la ventana emergente. 

 

 

Paso 5: En la siguiente ventana seleccionarás los criterios personalizados para el informe que estás 

configurando.  Esto incluirá información como la frecuencia del informe, ubicación, clasificación de la 

propiedad y tipo de propiedad.  Después de hacer las selecciones necesarias, seleccionarás la opción roja 

Guardar y Cerrar en la esquina inferior derecha de la ventana.   
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Una vez que hayas completado estos pasos, el informe de mercado se establecerá y seguirá enviándose a tu 

cliente hasta que decidas desactivar el informe.  Ahora puedes acceder al informe desde la lista de informes 

de mercado ya creados.   
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Si quieres previsualizar el informe que se envía a tu cliente, simplemente tendrás que hacer doble clic en el 

nombre del informe que correlaciona con el informe deseado para previsualizar.  Aparecerá una ventana 

emergente de edición que contendrá todos los criterios previamente seleccionados para ese informe.  Verás 

un botón rojo de Editar en la esquina inferior derecha de la ventana.  Para editar, selecciona este botón.  

 

 

Para previsualizar los datos, selecciona el botón rojo de Acción en la esquina superior izquierda de la ventana 

y selecciona Vista previa. 
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Esto mostrará el informe de mercado más reciente para el cliente.   

 

Para habilitar la función de publicación en Facebook, primero tendrás que vincular tu página de Facebook de 

EMPRESA (una página personal de Facebook no funcionará) con el CRM de Prospects.  Puedes hacerlo 

fácilmente accediendo al icono de engranaje en la esquina superior derecha de la web.  Una vez allí, 

seleccionarás el icono de Facebook Publishing que se encuentra en la esquina inferior izquierda de la página.   
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A partir de ahí, seleccionarás el botón Conectar Facebook en la esquina inferior izquierda de la página y 

seguirás las indicaciones para conectar tu página de Facebook empresarial con el CRM de Prospectos.  Una 

vez completado este proceso, podrás publicar listados e informes de marketing en tu cuenta de redes 

sociales.   

 

Una vez vinculado, ahora puedes configurar los informes de mercado para que se publiquen en tu cuenta de 

redes sociales.  El proceso funciona igual que configurar un informe por correo electrónico.  La única 

diferencia es que seleccionarás Facebook como opción en lugar de correo electrónico al comenzar el proceso 

de configuración.  
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RPR: Realtors Property Resource  

(Disponible solo para agentes inmobiliarios de NAR) 
Realtors Property Resource, o RPR, es otro recurso excelente disponible para todos los agentes inmobiliarios 

que pertenecen a la Asociación Nacional de Agentes Inmobiliarios.  Este producto está impulsado por NAR, 

sin embargo, se puede encontrar en la sección de Productos y Servicios de Stellar Central si pertenece a la 

Asociación.  La ficha del producto se encuentra adecuadamente bajo el apartado de Recursos de la 

Asociación.  Este recurso puede proporcionar información adicional e información sobre los mercados de la 

zona y datos históricos.  También ofrecen a los agentes una visita guiada sobre cómo completar el proceso de 

consulta de informes de mercado.  A continuación, se detallan los pasos para utilizar el recurso RPR.   
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Una vez que hayas accedido al recurso RPR a través del portal Stellar Central, serás llevado al panel de 

control de RPR.  En la parte superior de la página encontrarás los distintos tipos de visitas guiadas que 

ofrecen.  Querrás seleccionar la visita guiada Market Trends.   

 

 

Desde ahí, aparecerá una ventana emergente morada que te permitirá comenzar la visita guiada.  Para ello, 

selecciona el botón "Vale, muéstrame".  Esto te lanzará a la visita guiada.  Este recorrido te guiará paso a 

paso a través del proceso de elaboración de tus informes de Tendencias del Mercado.  Puedes hacer la visita 

guiada tantas veces como necesites para sentirte cómodo con el proceso.  
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Paso 1: Seleccionarás la pestaña de Investigación que se encuentra en la parte superior central de la web.   

 

 

Paso 2: Selecciona las tendencias del mercado residencial  

 

Paso 3: Establece tu ubicación.  Puedes introducir un condado, ciudad, código postal o barrio en el campo de 

búsqueda.  Una vez que hayas introducido la búsqueda deseada, selecciona el icono de lupa a la derecha del 

campo de búsqueda.   
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Paso 4: A continuación, seleccionarás el tipo(s) de propiedad(es) que deseas que se incluyan en tu informe 

desde el menú desplegable.   

 

 

Paso 5: Después de seleccionar el(los) tipo(s) de propiedad que desea informar, puede seleccionar cualquiera 

de los informes disponibles bajo cada subtítulo.  Estos informes incluyen el precio de lista mediano, el 

recuento de inventarios, el precio medio por pie cuadrado, el volumen total de ventas y los pies cuadrados 

medios de vida.  También puedes ajustar el plazo de los datos reportados.  Esto se puede ajustar 

seleccionando el marco temporal deseado en las pestañas.  La representación gráfica de los datos aparecerá 

debajo de la sección de Detalles Clave.   
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Paso 6: Tras personalizar tu informe, hay varios informes adicionales que pueden proporcionar información 

inmediata sobre el mercado local.  Una forma es estar al tanto de las tendencias de inventario.  Puedes 

consultar el gráfico de Meses de Suministro de Inventario para consultar datos históricos relacionados con el 

suministro de inventarios.   
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Paso 7: Una vez completado el informe de Tendencias del Mercado, hay varias opciones para compartir los 

datos con tus clientes.  Puedes elegir compartir los gráficos por correo electrónico, imprimir los gráficos para 

compartir una copia impresa de los datos o generar guiones.  

 

 

Paso 8: Para compartir, copiar o descargar tu informe, seleccionarás "Compartir" en la esquina superior 

derecha de las ventanas del informe.   
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Paso 9: Esto abrirá una ventana emergente que te permitirá cambiar el nombre de tu informe.  Puedes 

proporcionar cualquier nombre y subtítulo que quieras para el informe generado.   

 

Paso 10: Ahora seleccionarás cómo quieres compartir los datos.  Puedes elegir compartirlo en tus cuentas de 

redes sociales o descargar el informe seleccionando la opción "Más".  El informe puede descargarse en 

formato JPEG o PDF.   
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Cuando hayas terminado de compartir el contenido con las partes correspondientes, para cerrar esta opción, 

simplemente selecciona la X en la esquina superior derecha de la ventana emergente.  
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Para imprimir el informe, primero querrás hacer cualquier ajuste en las secciones del informe que no quieras 

que se impriman.  Para ello, deberás seleccionar el menú "Más" (menú de tres puntos en la esquina superior 

derecha de cada sección) y colapsar las secciones que no quieras que se impriman.   

 

Una vez que hayas realizado las correcciones necesarias en tu documento y esté listo para imprimir, 

seleccionarás la opción de impresión que se encuentra en la parte superior del informe en la esquina superior 

derecha.   
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Si te interesa generar guiones para tu informe, puedes acceder a la opción ScriptWriter en la esquina superior 

derecha seleccionando "Crear guion".   



MLS Tools for Buyer Presentations 
Guias en español 
 
 
 

   

   

27 de julio, 2026   43 

 

 

Utilizar estos productos para mantenerse al día con tu mercado es solo una de las formas en que tu 

suscripción a Stellar MLS puede asegurarte de estar informado sobre los cambios en el mercado inmobiliario.  

Existe una gran cantidad de recursos disponibles al utilizar los productos y servicios que se te proporcionan 

como parte de tu suscripción.  Se recomienda apuntarse a cursos de formación adicionales para asegurarte 

de que sacas el máximo partido a tu suscripción.   

 

 

 

 


