
 נושא: ב עיון יום 
 

 

 )המחיר כולל ארוחת בוקר, צהריים, כיבודים וחומר מקצועי(  מע"מ  + ₪  400:  יום העיון עלות

 393155, מס' חשבון 532, סניף 12-לפקודת מרכז הדרכה, בנה"פניתן לשלם באשראי או בהעברה בנקאית 

  052-3395572/  055-9822661בטלפונים:  k_e40@netvision.net.ilלפרטים והרשמה: במייל  

 מנהלי תשתיות ומנהלים עסקיים במושבים ובקיבוצים, יועצים סולאריים,    קהלי היעד:    

 מנהלי פיתוח עסקי בחברות סולאריות 

מערכות סולאריות במתח נמוך הינן החלק הרווחי ביותר בעולם המערכות הסולאריות. לאורך השנים התשואה של  

 . 20%  -, ולאחר ירידת מחירי הציוד המאסיבית בשנים האחרונות עלו התשואות אף ל16%  -המערכות הללו נע סביב ה 

אולם, קיבוצים רבים שנכנסו לעסקאות שותפות במערכות סולאריות אלו, גילו כי אין להם כמעט בכלל תזרים נקי, וכי  

 כמעט כל התזרים משמש להחזר ההלוואה שנלקחה למימון המערכת. 

ביום עיון זה ננסה להבין מדוע זה קרה, אילו תהליכים הובילו לכשל ביצירת התזרים הנקי, והאם ניתן ומה ניתן לעשות  

 כדי לשפר את המצב. 

   קיבוץ לביא  במלון  29.12.25' בתאריך ביתקיים ביום 
 ( 8:30)הרשמה וארוחת בוקר  9:00-14:00בשעות 

    :יום העיוןתוכנית 

   :סקירה טכנית וכלכלית של הסדרת המערכות הסולאריות במתח נמוך )מ"נ( 

 המודלים הכלכליים של המערכת הסולאריות במ"נ  ■

 175,176הסדרות ההיסטוריות, המונה נטו ואמת מידה  ■

 התשואות האופייניות לסקטור הזה ■

 : השותפויות עם הקיבוצים 

 המודלים שהוצעו ע"י החברות לקיבוצים   ■

 מהו מודל הרווח של החברות? ■

■ Capex   .השקעה( מול תזרים נקי( 

 : ניתוח תוצאות המודלים 

 קיבוצים ומושבים )שמות היישובים לא ייחשפו ביום העיון(  5 -הצגת תוצאות המודל בפועל ב ■

 הבנת היישום של המודלים במציאות  ■

 נקודות הכשל בתפקוד הקיבוצים/מושבים השותפויות ■

 :טיפול ותיקון המצב הקיים  

 מה ניתן לעשות כדי לשנות את המצב במערכות קיימות שעובדות?  ■

 מה ניתן לעשות כדי לשנות את המצב במערכות שנמצאות במו"מ וטרם נבנו?   ■

 לאור כל האמור לעיל, מהי הדרך הנכונה בפיתוח פרויקטים?  –שותפות מול בעלות  ■

 פורום למידת עמיתים:  

 דיון פתוח עם הקהל. העברה ושיתוף מידע.  ■

 ארוחת צהריים במלון קיבוץ לביא   14:00

 

 . PV -בתחום ה  שנה  71ניסיון של  שנה ובתוכם  32מהנדס בעל ניסיון כללי של :  מר ברק דוןמרצה: 

 שימש במגוון תפקידי הנדסה, פיתוח עסקי והנדסת מכירות בגדולות שבחברות הסולאריות בישראל.  


