- ESTRATEGICA

Claridad para decidir. Direccion para
actuar
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Informacidén no es lo mismo gue claridad.

Las pymes industriales que operan en comercio exterior rara
vez tienen escasez de datos. Tienen escasez de criterio para
interpretarlos.

Opiniones técnicas que se contradicen. Escenarios que
nadie termino de mapear. Decisiones que se postergaron
hasta que la urgencia obligo a actuar — sin tiempo para
analizar bien.

Cuando una empresa decide abrir un nuevo mercado,
resolver una traba operativa o redefinir su estrategia de
importacion, no necesita mas informacion.

Necesita analisis. Necesita alguien que pueda leer el
escenario completo, separar lo relevante, construir
escenarios realistas y ayudar a definir una direccién con
criterio.

Para eso existe Consultoria Estratégica.
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QUE ES EL SERVICIO

Un proceso intensivo de analisis estratégico para
decisiones de comercio exterior que no admiten
improvisacion.

No es una consulta puntual. No es asesoramiento operativo.
Es un proceso estructurado, de dos semanas, disenado para
llevar a la empresa de la confusion o la duda al plan de
accion concreto.

Consultoria Estratégica trabaja sobre tres ejes:

e Diagnostico real del escenario actual, con identificacion
de riesgos, oportunidades y variables criticas.

e Analisis de escenarios posibles, con validacion de
viabilidad y construccion de una direccion estratégica
coherente.

e Plan de accion con prioridades claras, hoja de ruta
definiday recomendaciones finales fundamentadas.

El resultado no es uninforme. Es una decision tomada con
criterio.
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Tres blogues. Un proceso coninicio y cierre.

Blogue Foco Resultado

1 — Diagnostico Entender el escenario completo | Mapa de riesgos, oportunidades
y variables criticas

2 — Analisis y direccion Construir claridad y escenarios | Escenarios validados, direccion

estratégica realistas estratégica definida

3 — Plan de accion y proximos | Que el cliente salga con Hoja de ruta, prioridades y

Das0s direccion concreta recomendaciones fianles.

Duracion total: programa intensivo de 2
semanas.Seqguimiento posterior opcional a 30 o 60 dias.

FORMATO DE ENTREGA

Como funciona el proceso en la practica:

Formulario estratégico de diagnostico previo: Antes de la
primera sesion, el cliente completa un formulario disenado
pararelevar el contexto operativo, las decisiones
pendientesy los objetivos del proceso. Esto permite que
cada sesion arrangue con informacion ya procesada — sin
perder tiempo valioso en la reunion.

Tres encuentros estratégicos por Zoom:

Sesion 1— Diagnostico y contexto: relevamiento del
escenario actual, identificacion de riesgos y oportunidades,
vision general de la situacion.

Sesion 2 — Direccion y validacion: mapeo de
escenarios posibles, validacion de viabilidad,
construccion de la direccion estratégica.
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Sesion 3 — Plan accionable: hoja de ruta, prioridades,
proximos pasos y recomendaciones finales.

Canales de soporte durante el proceso:

e Consultas por mail entre sesiones, con recepcion
hasta 24 horas antes de cada encuentroy
respuesta en hasta 24 horas habiles.

e WhatsApp exclusivamente para coordinacion de
agenda.

MODEL O DE INVERSION

Consultoria Estratégica tiene un unico cobro por el
programa completo.

Sin abonos, sin modulos adicionales obligatorios, sin
sorpresas.

El proceso tiene estructura, duracion definiday
entregable claro — el precio refleja exactamente eso.



nccomex

QUIEN ESTA DETRAS

Llevo mas de 20 anos trabajando en comercio exterior para
empresas industriales y de servicios.

No desde un escritorio corporativo. Desde adentro de las
operaciones —acompanando empresas que importany
exportan en un entorno que cambia de reglas, exige
precisiony no perdona el desorden.

En ese tiempo aprendi algo que los numeros no siempre
muestran: el mayor riesgo operativo de una pyme no esta
en el mercado externo. Esta en las decisiones que se toman
sin analisis.

Viempresas tomar caminos equivocados no por falta de
voluntad sino por falta de criterio estratégico. Vi
oportunidades descartadas por miedo a lo desconocido. Vi
urgencias mal gestionadas que terminaron costando
mucho mas de lo necesario.

Por eso fundé NC Comex®. Y por eso existe Consultoria
Estratégica.

No como un servicio mas. Como la respuesta concreta a un
momento critico que conozco de cerca, que puedo leer con
precisiony que sé como convertir en direccion real.

Lic. Natalia Cepeda - Fundadora NC Comex®



	CONSULTORÍA ESTRATÉGICA
	NC Comex® | www.nccomex.com

	Tres bloques. Un proceso con inicio y cierre.

