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16. Juni 2023

Ute Anthuber

Warum Immobilienprofis in Immobilien investieren sollten

Best Practice



Was wir tun
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• Inland (Gewerbe- und Wohnimmobilien)

• Ausland (Dubai, Spanien, Griechenland)

VERKAUF

• Gewerblich

• Privat

VERMIETUNG

• Einfamilienhäuser

• Eigentumswohnungen

WERTERMITTLUNG
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• Approbierte Apothekerin

• Seit ca. 11 Jahren Immobilienmaklerin mit eigenem Büro

• Seit 10 Jahren Stadträtin und Mitglied im Bauausschuss

• DEKRA zert. Sachverständige für Immobilienbewertung D1

• Landesvorsitzende für Schwaben vom BVFi

• Beiratsmitglied des BVFI

• TÜV zert.  Beauftragte für Qualitätsmanagement

Über mich

Geschäftsführerin

Anthuber Immobilien

GmbH

Ute Anthuber



PODCAST

Steinreich –

Vermögensaufbau mit

Immobilien

LINK ZUM 

PODCAST
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• Mit klugen Investments zu finanzieller 

Unabhängigkeit

• Vorsorge für das Alter

• Aufbau eines „passiven“ Einkommens

• Frauen und Immobilien



Best Practice: Wenn dem Koch sein eigens Essen nicht schmeckt
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Finanzierungsbedarf

Pro 10 Jahre 500.000 €, pro Jahr

50.000 €, pro Monat 4166,67 € (bei

20 Jahren 6250 €)

Abzgl. Renten, Pensionen, sonstige

Einkünfte
95. Lebensjahr

1,5 Millionen €

65. Lebensjahr



Wie setzt sich Ihre Altersvorsorge zusammen?
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Gesetzliche Rente1

Standardrente 2022:

1620,90 € (45 Jahre, Durchschnittsverdienst 3241,75 €)

Durchschnittsrente Mann: 1212 € 

Durchschnittsrente Frau: 737 € (1082 € Ost) 

Maximalrente:

3141,82 € - in 2022 50 Rentner in Deutschland!

Weitere

Einkommensmöglichkeiten

1Quelle: www.deutsche-rentenversicherung.de



Weitere Einkommensmöglichkeiten
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Immobilien
Aktien

und 

Anleihen

KryptoLebensver-

sicherungen

Gold



Warum Immobilien?
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Eigengenutzt und 

Verkauf, Verkauf und 

Verkauf

Vermietung und 

Vermietung, 

Vermietung und 

Verkauf

Eigengenutzt und 

Vermietung

nur dann wohnt man 

mietfrei

Grundlage für ein

entspanntes Leben 

im Alter

2 Immobilien

Besser: mehr Immos 😉, abhängig von der persönlichen Situation



OUR COMPANY
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Wenn ich acht Stunden Zeit hätte einen Baum 

zu fällen, würde ich 6 Stunden die Axt

schleifen.

- Abraham Lincoln

“

Best Practice



Warum als Immobilienmakler Immobilien kaufen?
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01
Enormer Wissensvorsprung

Akquise Vorteil

02

Freude an Immobilien
03

04
Top fürs Geschäft!

Glaubwürdigkeit bei Investoren

und Käufern steigt 05

Bessere Beratung, da man die 

Situation des Käufers kennt 06



Die Suche nach der richtigen Immobilie
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Immobilien-
angebote zur 
Vermarktung

Eigene
Akquise

Kollegen
und 

Netzwerk
Immobilienauswahl

Immer die, mit denen man sich am besten

auskennt

Systemimmobilien, Auslandsimmobilien

Sonderfälle



Worauf muss ich achten?
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ALLGEMEINE RISIKEN

• Auch als Profi ist man 

gewissen Unwägbarkeiten

ausgesetzt.

• Ein Immobilieninvestment

ohne jedes Risiko gibt es 

nicht

2

PROVISION VS. INVESTITION

Preisverhandlungen mit

Verkäufern

1

STEUERN

• Unbedingt vorher ein

Konzept erstellen!

• Cave: Versteuerung von 

Einnahmen aus

Vermietung

Auslandsimmobilien in 

Deutschland

• Privatkauf oder in einer

anderen Identität?

• Allein oder mit Partner:in?



DO IT
EXPERTISE

NUTZEN

Resümee
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Lieber heute als

morgen und – es 

ist nie zu spät

damit anzufangen

Hier gilt: Expertise 

trifft Chance und 

Rendite
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DANKE
FRAGEN?

BEST PRACTICES


