
Best Practice USA: Markt, 
Gemeinschaftsgeschäfte, 
Weiterbildung
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Starke Kaufaktivität bei 
Einsteigerwohnern und in 
erschwinglichen Regionen
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- 28% sind Mehrfachangebote 

- 60 % der Häuser werden innerhalb eines 
Monats verkauft 

- Durchschnittliche Verweildauer auf dem 
Markt ... 29 Tage ... die schnellste, wenn 
man die COVID- Jahre ausklammert 

- Preisnachlässe bringen Käufer zurück
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Demografische Faktoren für 
die Wohnungsnachfrage

- Geburten ... 3,7 Millionen im Jahr 2022

- Bevölkerungszunahme ... 1 Million mehr im Jahr 2022 

- Sterbefälle ... 3,3 Millionen im Jahr 2022 

- Eheschließungen ... 2,0 Millionen im Jahr 2021

- Scheidungen ... 690.000 im Jahr 2021

- ... 30 Jahre alt werden ... 4,4 Millionen im Jahr 2022
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National Association 
of Realtors®



NAR Statistiken

 1908 in Chicago gegründet.

 115 Jahre Vertretung und Schutz der Rechte von Immobilienkäufern und- verkäufern in den USA 
und auf der ganzen Welt.

 1200 locale und bundesstatliche / territorielle Vereinigungen, die REALTORS® und ihren 
Gemeinden dienen.

 200,000 REALTORS®, die Fachexpertise –Bezeichnungen und Zertifizirungen besitzen

 1.6 Millionen + kollektive Kraft von Immobilienfachleuten, die sich einem strengen Ethikkodex 
verpflichtet haben.

 Die National Association of REALTORS®, ist einer der größten Handelsverbände und vertritt 
Mitglieder in 76 Ländern weltweit.
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Organigramm für kleine 

Immobilienunternehmen
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Inhaber/Makler

Marketing Bürofachkraft Büromanager/Transaktionen Lohnbuchhaltung

Makler

Makler

Makler

Makler

Makler

Die Organisationsstruktur eines kleinen Immobilienunternehmens ist in diesem Organigramm für kleine 
Immobilienunternehmen dargestellt. 



Organigramm für kleine 

Immobilienunternehmen
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Inhaber/Makler

(Broker)

Marketing Bürofachkraft Büromanager/Transaktionen Lohnbuchhaltung

Makler

Makler

Makler

Makler

Makler

Ein Käufermakler wird auch als Berater auf der Käuferseite oder als Vermittler auf der Käuferseite 
bezeichnet. Er vertritt die Käufer bei einer Transaktion. 
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Multi-Listing-Service 
(MLS)

Der Multiple Listing Service (MLS) ist eine 
Einrichtung, die es Immobilienfachleuten 
ermöglicht, sich über lokale 
Immobilienangebote zu informieren und 
diese gemeinsam zu nutzen, um die 
Interessen von Kunden und Interessenten 
zu unterstützen. 

REALTORS® profitieren von einem kostengünstigen, effizienten
System zum Austausch von Immobilieninformationen und zur
Erleichterung kooperativer Transaktionen, während ihre Klienten
und Kunden Zugang zu den genauesten und aktuellsten verfügbaren
Immobilieninformationen haben. 



• WAS DAS MLS FÜR SIE TUT:

• Größte Datenbank mit verfügbaren Immobilien 

• Die aktuellsten Informationen zum Statusinformationen 

• Maximale Sichtbarkeit von zum Verkauf stehenden 
Häusern

• Geprüft, vertrauenswürdig, detaillierte und genaue 
Immobilieninformationen  

• Erleichtert die Zusammenarbeit zwischen Käufer und 
Verkäufer-Maklern 

• Chancengleichheit für alle Immobilienkäufer und -
verkäufer 

• Einfache Suche nach dem Makler der das Haus verkauft 

• Gleiches Spielfeld zwischen großen und kleinen 
Maklerfirmen 

• EINE WELT 'OHNE DIE MLS: 

• Keine zentralisierte Quelle für verfügbare Wohnungen 

• Veraltete Haus Statusinformationen 

• Weniger Häuser für Käufer zur Auswahl auf Immobilien-
Websites 

• Ungeprüfte, ungenaue und unzuverlässige 
Immobilieninformationen 

• Käufer/Verkäufer würden müssen wahrscheinlich für die 
Auflistung auf Websites aufzulisten. 

• Anwohner ohne Zugang zu Maklerbüros hätten weniger 
Möglichkeiten

• Inkonsistente Makler Informationen in Inseraten auf dem 
gesamten Markt 

• Märkte werden Makler-gesteuert 
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NAR
GLOBAL

Internationale Käufer und Verkäufer
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REALTORS®
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Der Begriff internationaler oder ausländischer Kunde bezieht sich 
auf zwei Arten von Kunden: 

13



Der Begriff internationaler oder ausländischer Kunde bezieht sich 
auf zwei Arten von Kunden: 

• Ausländer ohne Wohnsitz (Typ A): Nicht-US-Bürger mit ständigem Wohnsitz außerhalb der USA. 
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Der Begriff internationaler oder ausländischer Kunde bezieht sich 
auf zwei Arten von Kunden: 

• Ausländer ohne Wohnsitz (Typ A): Nicht-US-Bürger mit ständigem Wohnsitz außerhalb der USA. 

• Ansässige Ausländer (Typ B): Nicht-US-Bürger, die erst kürzlich eingewandert sind oder Inhaber 
eines Nichteinwanderungsvisums sind und sich länger als sechs Monate in den USA aufhalten. 
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• 59 Milliarden Dollar Volumen an Wohnungskäufen ausländischer 
Käufer im Zeitraum April 2021-März 2022 (2,6 % des 2,3 Billionen 
Dollar-Volumens der Verkäufe bestehender Häuser) 
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• 59 Milliarden Dollar Volumen an Wohnungskäufen ausländischer 
Käufer im Zeitraum April 2021-März 2022 (2,6 % des 2,3 Billionen 
Dollar-Volumens der Verkäufe bestehender Häuser) 

• 98.600 Anzahl der Käufe bestehender Eigenheime durch ausländische 
Käufer im Zeitraum April 2021-März 2022 (1,6% der 6,06 Millionen 
Verkäufe bestehender Eigenheime) 

17



• 59 Milliarden Dollar Volumen an Wohnungskäufen ausländischer 
Käufer im Zeitraum April 2021-März 2022 (2,6 % des 2,3 Billionen 
Dollar-Volumens der Verkäufe bestehender Häuser) 

• 98.600 Anzahl der Käufe bestehender Eigenheime durch ausländische 
Käufer im Zeitraum April 2021-März 2022 (1,6% der 6,06 Millionen 
Verkäufe bestehender Eigenheime) 

• 57% Ausländische Käufer, die in den Vereinigten Staaten wohnen oder 
Inhaber von Nicht-Einwanderungsvisa (Typ B)
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Wichtigste ausländische Käufer 

1. Kanada (11% der ausländischen Käufer, $5,5 Mrd.) 

2. Mexiko (8% der ausländischen Käufer, $2,9 Mrd.) 

3. China (6% der ausländischen Käufer, $6,1 Mrd.) 

4. Indien (5% der ausländischen Käufer, $3,6 Mrd.) 

5. Brasilien (3% der ausländischen Käufer, $1,6 Mrd.) 

6. Kolumbien (3% der ausländischen Käufer, $1,0 Mrd.)
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Die 2 % der deutschen Käufe in den USA ergeben eine Gesamtsumme von 
1,18 Milliarden Dollar, für die insgesamt $35,4 Millionen Provisionen 
gezahlt wurden. 

Waren Sie an diesen Transaktionen beteiligt?

Hier bei NAR werden wir uns bemühen, sicherzustellen, dass Sie als 
Mitglieder von IVD International an diesen Einnahmen beteiligt sind.
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REALTORS®



Trade Missions
(Handlesmissionen)

Handelmission Eines der Merkmale eines 
starken Global Business Council is die 
Beteiligung an der Organisation einer 
Inbound- oder Outbound-Trade Mission.
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YPN Young Professionals Network
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Möglicherweise sind Sie in Ihrem lokalen Markt bereits etabliert 
oder ein Neuling mit großen Träumen. Wenn Sie ein Markler
oder REALTOR® sind und Wert auf Professionalität legen; Ihre 
Führungsqualitäten entwickeln und einsetzen möchten; und 
andere treffen möchten, die Ihre Denkweise und Leidenschaften 
teilen, treten Sie noch heute bei. 

beitreten
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Vorteile

Empfehlungen

Zugang zu einem 
Empfehlungsnetzwerk 
gleichgesinnter Fachleute

Medien

Ein monatlicher Newsletter, der sich 
auf Ihre Interessen und Aktivitäten 
konzentriert

Ermäßigte Eintrittskarten
Einladungen und ermäßigte Tickets 
für Networking-Veranstaltungen bei 
den beiden jährlichen Treffen von 
NAR

Wir hören dich

Ein Ort, an dem Sie sich zu wichtigen 
Branchenthemen Gehör verschaffen 
können
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November 14 – 16, 2023 Anaheim, CA
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1

Internationale REALTOR®- Mitgliedschaft 
REALTOR®

2 3
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Fragen?
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Pius Dawson
Global Ambassador to Austria & Germany
NATIONAL ASSOCIATION OF REALTORS®

PD@PIUSDAWSON.COM

+1 (281) 610-4728

mailto:PD@PIUSDAWSON.COM

