Best Practice USA: Markt,

Gemeinschaftsgeschafte,
Weiterbildung




Starke Kaufaktivitat bei
Einsteigerwohnern und in
erschwinglichen Regionen

_



- 28% sind Mehrfachangebote

- 60 % der Hauser werden innerhalb eines
Monats verkauft

- Durchschnittliche Verweildauer auf dem
Markt ... 29 Tage ... die schnellste, wenn

man die COVID- Jahre ausklammert

- Preisnachlasse bringen Kaufer zuriick

_




Demografische Faktoren fur
die Wohnungsnachfrage

Geburten ... 3,7 Millionen im Jahr 2022
Bevolkerungszunahme ... 1 Million mehr im Jahr 2022
Sterbefalle ... 3,3 Millionen im Jahr 2022
Eheschliellungen ... 2,0 Millionen im Jahr 2021
Scheidungen ... 690.000 im Jahr 2021

... 30 Jahre alt werden ... 4,4 Millionen im Jahr 2022
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NAR Statistiken

= 1908 in Chicago gegruindet.

= 115 Jahre Vertretung und Schutz der Rechte von Immobilienkaufern und- verkaufern in den USA
und auf der ganzen Welk.

= 1200 locale und bundesstatliche / territorielle Vereinigungen, die REALTORS® und ihren
Gemeinden dienen.

= 200,000 REALTORS®, die Fachexpertise —Bezeichnungen und Zertifizirungen besitzen

= 1.6 Millionen + kollektive Kraft von Immobilienfachleuten, die sich einem strengen Ethikkodex
verpflichtet haben.

= Die National Association of REALTORS®, ist einer der groBten Handelsverbande und vertritt
Mitglieder in 76 Landern weltweit.




Organigramm fur kleine
Immobilienunternehmen

Inhaber/Makler

Makler

Marketing Blrofachkraft Biromanager/Transaktionen§  Lohnbuchhaltung

Makler

Die Organisationsstruktur eines kleinen Immobilienunternehmens ist in diesem Organigramm fur kleine Makler
Immobilienunternehmen dargestellt.

Makler

Makler



Organigramm fur kleine Inhaber/Makler
Immobilienunternehmen (Broker)

Makler

Marketing Blrofachkraft Biromanager/Transaktionen§  Lohnbuchhaltung

Makler

Ein Kdufermakler wird auch als Berater auf der Kauferseite oder als Vermittler auf der Kauferseite Makler
bezeichnet. Er vertritt die Kaufer bei einer Transaktion.

Makler

Makler



Multi-Listing-Service
(MLS)

Der Multiple Listing Service (MLS) ist eine
Einrichtung, die es Immobilienfachleuten
ermoglicht, sich tber lokale
Immobilienangebote zu informieren und
diese gemeinsam zu nutzen, um die
Interessen von Kunden und Interessenten
ZU unterstutzen.

REALTORS® profitieren von einem kostenglinstigen, effizienten
System zum Austausch von Immobilieninformationen und zur
Erleichterung kooperativer Transaktionen, wahrend ihre Klienten
und Kunden Zugang zu den genauesten und aktuellsten verfligbaren
Immobilieninformationen haben.

NATIONAL
ASSOCIATION OF
REALTORS®
GLOBAL
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Groldte Datenbank mit verfliigbaren Immobilien
Die aktuellsten Informationen zum Statusinformationen

Maximale Sichtbarkeit von zum Verkauf stehenden
Hausern

Geprift, vertrauenswirdig, detaillierte und genaue
Immobilieninformationen

Erleichtert die Zusammenarbeit zwischen Kaufer und
Verkaufer-Maklern

Chancengleichheit fiir alle Immobilienkaufer und -
verkaufer

Einfache Suche nach dem Makler der das Haus verkauft

Gleiches Spielfeld zwischen groRen und kleinen
Maklerfirmen

Keine zentralisierte Quelle fir verfliigbare Wohnungen
Veraltete Haus Statusinformationen

Weniger Hauser fir Kaufer zur Auswahl auf Immobilien-
Websites

Ungeprifte, ungenaue und unzuverldssige
Immobilieninformationen

Kaufer/Verkdufer wirden missen wahrscheinlich fiir die
Auflistung auf Websites aufzulisten.

Anwohner ohne Zugang zu Maklerbiros hatten weniger
Moglichkeiten

Inkonsistente Makler Informationen in Inseraten auf dem
gesamten Markt

Markte werden Makler-gesteuert



REALTORS®

NAR
GLOBAL

Internationale Kaufer und Verkaufer

_
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Der Begriff internationaler oder auslandischer Kunde bezieht sich
auf zwei Arten von Kunden:




Der Begriff internationaler oder auslandischer Kunde bezieht sich
auf zwei Arten von Kunden:

e Auslander ohne Wohnsitz (Typ A): Nicht-US-Birger mit standigem Wohnsitz aulRerhalb der USA.
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Der Begriff internationaler oder auslandischer Kunde bezieht sich
auf zwei Arten von Kunden:

* Auslander ohne Wohnsitz (Typ A): Nicht-US-Blrger mit standigem Wohnsitz aulRerhalb der USA.

* Ansassige Auslander (Typ B): Nicht-US-Biirger, die erst kirzlich eingewandert sind oder Inhaber
eines Nichteinwanderungsvisums sind und sich langer als sechs Monate in den USA aufhalten.
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* 59 Milliarden Dollar Volumen an Wohnungskaufen auslandischer
Kaufer im Zeitraum April 2021-Marz 2022 (2,6 % des 2,3 Billionen
Dollar-Volumens der Verkaufe bestehender Hauser)



* 59 Milliarden Dollar Volumen an Wohnungskaufen auslandischer
Kaufer im Zeitraum April 2021-Marz 2022 (2,6 % des 2,3 Billionen
Dollar-Volumens der Verkaufe bestehender Hauser)

* 98.600 Anzahl der Kaufe bestehender Eigenheime durch auslandische
Kaufer im Zeitraum April 2021-Marz 2022 (1,6% der 6,06 Millionen
Verkaufe bestehender Eigenheime)



* 59 Milliarden Dollar Volumen an Wohnungskaufen auslandischer
Kaufer im Zeitraum April 2021-Marz 2022 (2,6 % des 2,3 Billionen
Dollar-Volumens der Verkaufe bestehender Hauser)

* 98.600 Anzahl der Kaufe bestehender Eigenheime durch auslandische
Kaufer im Zeitraum April 2021-Marz 2022 (1,6% der 6,06 Millionen
Verkaufe bestehender Eigenheime)

* 57% Auslandische Kaufer, die in den Vereinigten Staaten wohnen oder
Inhaber von Nicht-Einwanderungsvisa (Typ B)



Wichtigste auslandische Kaufer

. Kanada (11% der auslandischen Kaufer, $5,5 Mrd.)

. Mexiko (8% der auslandischen Kaufer, $2,9 Mrd.)

. China (6% der auslandischen Kaufer, $6,1 Mrd.)

. Indien (5% der auslandischen Kaufer, $3,6 Mrd.)

. Brasilien (3% der ausléndischen Kaufer, $1,6 Mrd.)

. Kolumbien (3% der auslandischen Kaufer, $1,0 Mrd.)
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2007
2008
2009
2010
2011
2012
2013
2014
2015
2016
2017
2018
2019
2020
2021
2022

Canada

10%
23%
18%
23%
23%
24%
23%
19%
14%
12%
12%
10%
1%
12%

8%
11%

Percent Share of Top 10 Countries of Origin to Foreign Buyer Purchases

Mexico

13%
9%
10%
10%
7%
8%
8%
9%
9%
8%
10%
8%
9%
9%
7%
8%

China*

9%

8%

7%

9%

9%
12%
12%
16%
16%
14%
14%
15%
1%
12%
6%
6%

India

6%
6%
9%
5%
7%
6%
5%
5%
8%
7%
5%
5%
5%
6%
4%
5%

Brazil
3%
2%
1%
1%
3%
3%
2%
2%
2%
3%
4%
3%
2%
3%
1%
3%

United

Colombia Germany Kingdom France

3%
1%
1%
1%
1%
1%
1%
1%
1%
2%
1%
2%
1%
4%
2%
3%

3%
4%
5%
4%
4%
3%
3%
3%
3%
3%
2%
2%
2%
2%
1%
2%

Chinaincludes buyers from the People's Republic of Ching Hong Kong, and Taiwan.

Top 10 list is based on the most recent year.

12%
12%
11%
9%
7%
6%
5%
5%
4%
4%
5%
3%
3%
2%
4%
2%

3%
2%
3%
3%
4%
3%
2%
2%
3%
3%
2%
2%
2%
2%
1%
2%

Japan
1%
1%
1%
1%
2%
1%
1%
2%
1%
1%
2%
2%
1%
2%
2%
1%



Die 2 % der deutschen Kaufe in den USA ergeben eine Gesamtsumme von
1,18 Milliarden Dollar, fir die insgesamt $35,4 Millionen Provisionen
gezahlt wurden.

Waren Sie an diesen Transaktionen beteiligt?

Hier bei NAR werden wir uns bemuhen, sicherzustellen, dass Sie als
Mitglieder von IVD International an diesen Einnahmen beteiligt sind.



REALTORS®

CIPS™

certified international property specialist
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Trade Missions
(Handlesmissionen)

Handelmission Eines der Merkmale eines
starken Global Business Council is die
Beteiligung an der Organisation einer
Inbound- oder Outbound-Trade Mission.




YPN Young Professionals Network

YPN wurde 2007 gegriindet. Heute
nennen sich mehr als 20.000
REALTORS® “YPN”. Zusatzlich zu
diesem nationalen Netzwerk haben
jetzt fast 400 Staatliche und locale
REALTOR®- Vereinigunen ihr
eigenes Young Professionals

Network. _
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beitreten

Moglicherweise sind Sie in lhrem lokalen Markt bereits etabliert
oder ein Neuling mit gro3en Traumen. Wenn Sie ein Markler
oder REALTOR® sind und Wert auf Professionalitat legen; lhre
Filhrungsqualitaten entwickeln und einsetzen mochten; und
andere treffen mochten, die lhre Denkweise und Leidenschaften

teilen, treten Sie noch heute be:i.
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Vorteile

Zugang zu einem
Empfehlungsnetzwerk
gleichgesinnter Fachleute

Einladungen und ermafRigte Tickets
fur Networking-Veranstaltungen bei
den beiden jahrlichen Treffen von
NAR

Ein monatlicher Newsletter, der sich
auf lhre Interessen und Aktivitaten
konzentriert

Ein Ort, an dem Sie sich zu wichtigen
Branchenthemen Gehor verschaffen
konnen
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2023 REALTORS®
LEGISLATIVE MEETINGS

HOME
FRONT

PROTECTING RIGHTS.
EXPANDING ACCESS.
BUILDING PROSPERITY.

WASHINGTON, DC - MAY 6-11, 2023

Registration Opens February 15, 2023
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2023 NAR NXT,
The REALTOR® Experience

NOVEMBER 14-16 - ANAHEIM, CA

REGISTER
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Internationale REALTOR®- Mitgliedschaft

Warum

Mitglieder von NAR-
kooperationsverbanden auf der
ganzen Welt kdnnen NAR
beitreten und von der Macht
einer Organisation mit Gber 1.6
Million Mitgliedern profitieren. In
einer Branche, in der
Beziehungen der Schlissel zum
Geschaftserfolg sind, hilft lhnen
diese Mitgliedschaft, sich von
anderen Fachleuten abzuheben.

Wo melde ich mich?

IVD Bundesgeschaftsstelle

Jahrliche Kosten?

$100.00.
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Fragen?

NATIONAL
ASSOCIATION OF
REALTORS®
GLOBAL




THANK YOU.

NARdotRealtor nar.realtor

NATIONAL
ASSOCIATION OF
REALTORS®
GLOBAL




Pius Dawson

Global Ambassador to Austria & Germany
NATIONAL ASSOCIATION OF REALTORS®

+1 (281) 610-4728

NATIONAL
ASSOCIATION OF
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GLOBAL



mailto:PD@PIUSDAWSON.COM

